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Abstract

The paper presents an assessment of macroeconomic and also
some selected structural consequences of the proposed fiscal
consolidation necessary for Poland to fulfil the Maastricht fiscal
criteria. The fiscal adjustments are assessed with a CGE model
simulated over the 2006-2008 horizon. Two sets of simulations
are analysed, namely rigid vs. flexible wages. It is shown that the
fiscal tightening programme analysed in this paper does not
necessarily incur any costs in terms of aggregate GDP loss in years
2006-2008. On the contrary, it may generate additional growth
effects, provided that downward wage adjustments reduce unit
labour costs, thus fostering the growth. It is concluded that the
condition for the achievement of a smooth and relatively low-cost

fiscal adjustment is to supplement it with labour market reform.

Keywords: fiscal reform, Maastricht criteria, labour market, CGE
model
JEL: E62, ]38, H30

Streszczenie

Artykul przedstawia ocene makroekonomicznych, a takze
wybranych strukturalnych konsekwencji zaproponowanego
przez autor6w zacie$nienia fiskalnego, niezbednego do
spelnienia przez Polske fiskalnych kryteriow Traktatu
Maastricht. Ocena ta zostala opracowana na podstawie symulaciji
skutkéw zaciesnienia fiskalnego w latach 2006-2008, dokonanej
(CGE).

Przeanalizowano dwa warianty symulacji: w warunkach

przy wykorzystaniu modelu réwnowagi ogélnej
sztywnych oraz elastycznych ptlac. Autorzy argumentuja, ze
analizowany program zacies$nienia fiskalnego nie musi wigzac¢
sig z kosztami w postaci utraty zagregowanego PKB w latach
2006-2008. Wprost przeciwnie, zacie$nienie fiskalne moze
dodatnio wplyna¢ na wzrost produktu, pod warunkiem braku
znacznych sztywnosci na rynku pracy, co pozwoli na obnizenie
sie plac i kosztéw pracy w wyniku dziatania sil rynkowych.
Jednym z wnioskéw plynacych z artykulu jest zatem to, ze
warunkiem osiagniecia dostosowania fiskalnego sprawnie i przy
stosunkowo niskich kosztach jest jednoczesne przeprowadzenie

reform rynku pracy.

Stowa kluczowe: reforma fiskalna, kryteria z Maastricht, rynek

pracy, model CGE
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1. Introduction

During the whole period of transformation Poland has
been experiencing a persisting deficit of the public
finance. In recent years it has reached almost 5% of
GDP and has been accompanied by a sizeable public
debt, of GDP. The
continuing imbalance of the central government

currently exceeding 50%

revenues and expenditure is of structural nature,
which means that the deficit results from the
systemic features of the Polish economy and not from
the management of the aggregate demand by the
economic authorities aimed at smoothing the
business cycle. Thus, although not only economists
but also some politicians (e.g. the so-called Green
Paper by J. Hausner — see Rada Ministréw RP 2003)
recognise the scale of the phenomenon as well as its
sources and the resultant risks, the policy measures
to counter the imbalance of public finances have so
far been fragmented and insufficient, while deep
structural reforms are indispensable.

The persisting fiscal deficit is closely interlinked
with the labour market, being both the source and the
result of the poor performance of the latter. On the
one hand, in proportion to its level of development,
Poland has a rather large share of government in the
economy (total general government expenditure
amounted to almost 40.0% of GDP in 2005).
Moreover, over 40% of that share is social transfers.
The share of social expenditure in the budget! in
Poland is comparable to rich, old European Union
countries (the average for EU-15 is 37.3%, 2005),
where it has adverse effects on the labour market
performance (e.g. see Scarpetta 1998; Garibaldi,
Mauro 2002). However, it is a great deal above the
figures for the major reformers, successful in
improving their labour market performance, like the
Netherlands (ca. 23% of budget expenditure spent on
social transfers in 2005) or Ireland (ca. 26% of
respective share). Also countries in the region that
pursuit more prudent fiscal and social policies, spent
much less, in relative terms, on social transfers than
Poland, like for instance the Czech Republic (ca. 30%
of the share of budget expenditure spent on social
transfers in 2005) or Baltics (eg. Estonia with ca. 31%
of the share of budget expenditure spent on social
transfers in 2005). While general fiscal burden
negatively affects economic growth rate and the
demand for labour, social transfers act as
disincentives to work. On the other hand, financing
large social programmes requires heavy taxing of
labour what results in a relatively high tax wedge
(almost 449% of average earnings in 2005), social

1 All data on social transfers quoted after the Commission of the European
Communities (2005).
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contributions accounting for the bulk of it. This factor
increases labour costs for entrepreneurs and
decreases their demand for labour. This combination
of vast social expenditure and heavy labour taxation
created a vicious circle that led to a unique in Europe
combination of high unemployment rate (around
18%, by the end of 2005) and low activity rate
(around 55%, as of 2005 Q4). These facts are widely
acknowledged both by the majority of economists in
Poland (e.g. Rada Ministréw RP 2003) and by foreign
experts (e.g. IMF 2006; World Bank 2003).

The discussion about the need for a fiscal
tightening has been conducted in recent years in the
context of Poland’s fulfilment of the so-called
nominal convergence criteria, required to be met by a
country intending to join the euro area. To meet these
criteria, the country is required, inter alia, to reduce
its current deficit in the public finance system and its
public debt to sustainable levels below 3% and 60%
of GDP, respectively. There are many benefits of
possible early membership of Poland in the euro area
as were analysed and quantified by the NBP (2004).
The authors of this study estimated the overall effects
of euro adoption, both direct (e.g. elimination of
transaction costs and exchange rate risk, leading to
the decline in interest rates) and indirect ones (e.g.
impact on investment, trade expansion, integration of
the financial market, increased competition) as up to
0.4% of the acceleration of annual GDP growth rate
over the longer run. Therefore, urgent and decisive
actions are required to implement fiscal
consolidation to fulfil Maastricht criteria but also to
supplement it with other structural reforms in the
labour and product markets to make Poland’s
participation in EMS sustainable. In this paper we
present the results of the simulations of a fiscal
that  should be

implemented in order to fulfil the public finance

consolidation  programme
deficit criterion within a three-year horizon. The
programme is mainly focused on the reduction of
expenditure in the public finance system, including
social transfers. Since this type of fiscal consolidation
is expected to trigger pro-growth non-Keynesian
effects through the cost channel, as discussed above,
the degree of wage flexibility should have a
significant impact on the costs of the implementation
of the analysed programme.

2. Fiscal consolidation programme for Poland
2.1. Types of fiscal consolidation
Various strategies for budget deficit reduction are

analysed in the macroeconomic literature (e.g.

Alesina, Perotti 1996; Giavazzi, Pagano 1996;
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Giavazzi et al. 2000; Lane, Perotti 2001). Generally
speaking, public finances may be balanced either by
increasing tax revenue or by reducing expenditure, or
by combining the two. In terms of the macroeconomic
and structural effects, both the method of fiscal
consolidation (an increase in taxes or a reduction of
expenditure) and its composition (types of taxes
increased or categories of expenditure reduced), as
well as the scale of the programme, turn out to be
important. In particular, the literature advocates
balancing the public finances rather by reducing
government expenditure than by increasing taxes (in
this case, consolidation is more sustainable and
supports the economic growth — Alesina, Perotti 1996;
Lane, Perotti 2001; von Hagen et al. 2001). The same
authors also emphasise that the preferred ways of
reducing government expenditure is rather by cuts in
social transfers, wages and the employment in the
government sector than by reductions in government
expenditure on goods and services. Their theoretical
considerations are supported by the experience of
OECD countries in 1960-1998, which clearly points
out fiscal adjustment programmes that focused on
curbing such categories of expenditure as social
transfers and wages, as the most effective.
Reductions in the aggregate wages in the public
sector dampen the wage growth in the private sector
and thus positively influence the unit labour costs,
profitability and competitiveness of companies.
Sustainable reductions in social transfers have a
similar impact, since they lead to increased labour
supply and weakened wage pressures. Such a strategy
of reducing the budget deficit facilitates the
occurrence of pro-growth (the so-called non-
Keynesian) effects of fiscal consolidation in the short
term,? which have been widely discussed in the
literature in recent years.3 The degree of wage
flexibility is crucial to trigger this mechanism. The
stronger the downward reaction of wage development
to the fiscal contraction, the greater the drop in unit
labour costs through wage restraint, which in turn
results in the growth of employment and output.
Eventually, the balance of public finance is positively
affected by lower expenditures (social transfers, wage
bill in the public sector) and bigger revenues
output).
mechanisms that restrict wage adjustments will curb

(increasing employment and Wage
pro-growth effects of this type of fiscal adjustments.
This adjustment mechanism represents the so-

called supply (cost-based) channel of generating

2 1t represents the so-called supply (cost-based) channel of generating
growth effects of the fiscal consolidation. The so-called channel of
expectations, more frequently referred to in the literature, is an alternative
mechanism that entails non-Keynesian effects of fiscal consolidation.

3 For the latest overview of the literature and results see: Afonso (2006) for
European countries and Rzonca, Cizkowicz (2005) for new Member States
of the European Union.

Macroeconomics

growth effects of the fiscal consolidation. The so-
called expectations channel, which, generally
speaking, assumes expectations of a permanent tax
reduction in reaction to significant and sustainable
fiscal contraction, is an alternative mechanism
triggering this type of pro-growth effects. The
literature quoted above discusses also the exchange
rate channel, which highlights the importance of
currency devaluations before or during fiscal
contractions to generate positive growth effects
during fiscal contractions (e.g. Ireland and Denmark
in the 1980s).

In this paper we will focus on quantitative
analysis of potential pro-growth effects of supply
(labour
consolidation programme for Poland, on the road to

the euro.

market) channel, triggered by fiscal

2.2. Baseline projection of public finances for Poland,
2006-2008

The baseline public finance forecast is based on the
one of the NBP macroeconomic projections. The
underlying assumption of the baseline forecast is “no
policy change” rule, i.e. no new fiscal measures are
introduced in the public finances over the forecast
horizon, except for the effects of the legislation
already in force and key exogenous factors that will
affect the public finance deficit in the coming years.
The most important of them include:

—indexation of old-age and disability pensions in
2006 and 2008 (and its lack in 2007),

— significantly reduced payments from profit of
the NBP to the state budget in 2006, as compared to
2005,

— termination of the special liquidity facility
received from the European Union budget for
improved budget liquidity — from 2007,

— discontinuation of personal income tax
allowance for house renovation — from 2006, with the
effects visible in 2007.

The baseline forecast predicts GDP growth of
5.0% in 2006 and 5.3% in 2007, followed by a slow
down to 4.6% in the subsequent year. According to
this forecast, the economic growth will be driven
mainly by investment demand, over 10% in
2006-2007 and then by deceleration to ca. 7.5% in
2008. The personal consumption will grow rather fast
and steadily (by approximately 4% per annum), in
line with the government collective consumption (by
approx. 2.5%). Positive trends at the labour market
are predicted, with stable growth of employment (of
approx. 1% per annum), along with the growth of
nominal wages of 5% and a gradual decline of the
unemployment rate to 14% in 2008. Table 1 presents
a comparison of the public finance deficit as
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Table 1. Forecasts of general government balance for Poland (ESA'95, open pension funds
classified outside the government sector®)

2006 2007 2008
European Commission -4.9 -4.9 -
OECD -4.7 -4.5 -
Convergence Programme -4.6 -4.1 -3.7
Baseline -6.4 -5.1 -4.3

* In line with the Eurostat decision of March 2004 (Eurostat, 2004).

Source: European Commission Economic Forecasts, Spring 2006; OECD Economic Outlook No. 79, 2006; Convergence Programme of the Republic of Poland, 2005

Update; NBP projections.

percentage of GDP as resulting from our baseline
forecast against some other forecasts. All these
forecasts display a declining trend of the public
finance deficit over the 2006-2008 horizon but also
show that Poland will not be able to meet the
Maastricht criterion in the coming three years
without a special fiscal consolidation programme?.

In 2008, the deficit in the baseline variant is 1.3
percentage point higher than the reference level of
the Maastricht criterion. However, although the
budget deficit criterion is clearly specified in the
Maastricht Treaty as a deficit level below 3% of GDP,
the practical application of the criterion is not quite
clear-cut. This is due to the amendments to the
Stability and Growth Pact adopted in March 2005.
One of the then-introduced amendments is related to
considering the impact of pension system reforms in
the assessment. In the case of Poland, this means that
the significant negative impact of the pension system
reform on the budget deficit (resulting from the
classification of Open Pension Funds outside public
finances) might be considered in favour of Poland
when assessing the fiscal situation. Provided that this
happens, Poland might be treated as fulfilling fiscal
deficit criterion even if it is temporarily over 3%
threshold. But on the other hand, according to the
Maastricht Treaty, the reference value of government
financial position should be satisfied in a sustainable
manner (Art. 109). Therefore, it seems reasonable to
aim at a grater reduction of public finance deficit than
that required by the Maastricht Treaty to take into
account an inevitable slowdown of the economic
growth after 2008. Indeed, our baseline scenario
represents economic growth characteristic for the
peak of the cycle.

Finally, it was assumed in our simulations that
fiscal target (in terms of public finance deficit to GDP
ratio) for 2008 is 2.5%, i.e. it provides some cushion
against an unexpected slowdown of the Polish
economy. This means that the total fiscal adjustment

4 It is apparent that meeting the fiscal deficit criterion of the Maastricht
Treaty without the introduction of the necessary fiscal adjustment is only
possible with a very liberal treatment of this criterion by the European
Commission.

amounts to 1.8% of GDP. The data in Table 1 show
that the fulfilment of the fiscal criterion as early as
2007 would require a deficit reduction of 2.6
percentage points during one year only. Considering
the duration of the legislative process and the delayed
financial effects of the adjustments assumed, this
would be very difficult to achieve. Therefore, we have
taken 2008 as the earliest possible date of fiscal
deficit criterion fulfilment.

2.3. Proposed elements of fiscal consolidation in
2006-2008

The fiscal consolidation package simulated in this
paper refers mainly to the expenditure side of the
budget. The reasons for this focus of the programme
have been elaborated above. The measures aimed at
raising public revenues are also included but they
have secondary importance, being oriented rather at
expanding the tax base than on increasing tax rates.
The proposed package of fiscal reforms is partly
based on Burns and Yoo (2002) and World Bank
(2003), and partly on the work of NBP experts.

The proposed fiscal measures are related to the
following areas of public expenditure and revenue:

1. Public aid

Efficiency oriented reforms of the system of
assistance to the disabled employees that have the
form of refunds of social security contributions for
the disabled, tax relief to protected labour companies
and co-financing of wages for the disabled who
receive disability pensions.

2. Agriculture

Mainly the reform of the Agricultural Social
Insurance Fund (KRUS) consisting in making social
security contributions of farmers dependable on
income. Co-financing of direct payments from the
central budget is to be reduced and diversified.
Budgetary expenses for co-financing of investment
loans are to be revised. A replacement of the current
agricultural tax with an income tax depends on the
actual income generated by farmers.



BANK | KREDYT kwiecien 2007

Macroeconomics

Table 2. Financial effects of consolidation in the public finance sector (as % of GDP)

2006 2007 2008
Public aid 0.28 0.25 0.25
Agriculture 0.12 0.31 0.31
Social policy 0.14 0.29 0.30
Education 0.00 0.11 0.17
National defence 0.09 0.17 0.25
Public administration 0.03 0.31 0.32
Debt servicing costs 0.00 0.10 0.20
Total 0.67 1.54 1.80

Source: own calculations.

3. Social policy

The main elements are: review and cuts of
disability pensions, reduction of sickness allowances
and restricting expenditure for funeral allowances (as
in the so-called Hausner plan — Rada Ministrow RP
2003). Savings are also assumed from streamlining
some of the domestic expenditure on active labour
(e.g.
expenses) and, instead, using EU structural funds for
that purpose.

market policies refund of remuneration

4. National defence

The measures involve temporary freezing of the
real volume of military expenditure. Considering the
scale of expenditure for this purpose and the
expected GDP growth rate, such measures will bring
significant savings.

5. Education

The planned savings are the effect of adjusting
down the level of educational subsidies to local
governments, according to the demographic forecasts,
showing considerable decrease of the number of
children and youths aged 7-18 by 15.6% in
2005-2010. Our simulations take this tendency into
account when establishing the level of educational
subsidies, which will bring significant savings.

6. Public administration

Significant savings in public administration are
assumed to be achieved outside the central budget
through cutting the expenditure of special-purpose
funds and government agencies, e.g. voivodship
offices, local governments, the Social Insurance
Institution, the State Treasury Fund, agricultural
administration (including the Agricultural Market
Agency and the Agency for Restructuring and
Modernisation of Agriculture).

It has been additionally assumed that, due to the
reduction of the budget deficit and a prospective
Poland’s accession to the euro area in 2010, the level
of Treasury securities yields will converge with that
in the euro area countries, as was the case in
countries that previously joined euro area. Hence, if

the fiscal criterion is met in 2008 and Poland joins the
euro area in 2010, debt servicing costs may be
expected to decrease by 0.1% of GDP in 2007 and
another 0.1% of GDP in 2008, as compared with the
scenario of no fiscal consolidation. A summary of
financial consequences of the above described
package is presented in Table 2 (the difference
between the base variant and the fiscal consolidation
scenario in relation to GDP).

3. The simulations of fiscal tightening
programme

3.1. Methodological remarks

Simulations based on the Computable General
Equilibrium (CGE) model have been conducted to
estimate the effects of the proposed fiscal tightening,
taking into account its impact on the economic
growth and some structural characteristics of the
economy (e.g. the labour market and income of
households). The CGE model used here has been
developed through cooperation of several
institutions: the World Bank, the National Bank of
Poland, the Ministry of Finance and the Ministry of
Economic Affairs and Labour (see: Gradzewicz et al.
2006). Considering, on the one hand, the broad scope
of the fiscal consolidation that includes various
measures and, on the other hand, the high level of
detail in the CGE model, including the fiscal sphere,
the application of the model of this type to assess the
economic consequences of the proposed fiscal reform
seems justified.5

The CGE model (Lofgren et al. 2000; Dixon,
Rimmer 2002; Hertel 1999) takes into account all
flows generated in the national economy, in
accordance with the national accounts (GUS 2005). It
guarantees the consistency of the description of

5 A brief description of the model is presented in Appendix A. Also,
Appendix B describes the reaction of agents and the consequences to general
equilibrium of a specific change in the fiscal policy (namely — a decline of
social transfers). As was mentioned, the detailed description of the CGE
model used here can be found in Gradzewicz et al. (2006).

7




8 Makroekonomia

relations between various economic entities (the
revenue of entity X is the expenditure of entity Y) and
the balance of revenues and expenditures for
the CGE model
provides a disaggregated description of various

individual entities. Moreover,
sectors of the economy, which means that national
accounts data are supplemented with information
from other sources. For instance, including changes
in the output structure by branch in the model
requires the application of the input-output tables
data (Dervis et al. 1982). A detailed description of the
labour market (e.g. including various groups of
employees) is based on the data from the Labour
Force Survey and other statistical reports on the
labour market. Further on, in order to include various
groups of households in the model (e.g. in a
breakdown by the income level or according to some
social and occupational criteria), use of data from the
Household Budget Survey is required. Data from
these and other sources (e.g. the balance of payments)
are integrated in the form of the Social Accounting
Matrix (SAM),® which constitutes the main element
of the database of the CGE model.

CGE-type models have been used to simulate
effects of fiscal, pension system and labour market
reforms for several countries. These are, for instance,
works of: Knudsen et al. (1998) for Denmark,
Bassanini et al. (1999) for the United States, Germany,
Sweden and the United Kingdom, Bovenberg et al.
(2000) for the Netherlands, Boeters et al. (2003) for
Germany and Keuschnigg, Keuschnigg (2004) for
Austria.

The usage of CGE models in simulating the
consequences of fiscal reforms is widespread for a
number of reasons. Taxes and other fiscal instruments
(e.g. subsidies and transfers) are parameters of agents’
optimisation problems, deeply embedded in the
model (they affect the relative prices that agents face
when making their decisions). Thus, economic agents
modify their behaviour as fiscal reform takes place
(when fiscal parameters change). Also, government
balance condition, which is interdependent from
other macro balances in the model, makes it possible
to analyse the impact of a fiscal reform on budget
equilibrium. Additionally, it allows for the
construction of scenarios in which budget neutrality
condition is imposed upon the model and upon the
decisions of other agents.

For our model and set of simulations discussed in
this paper, the mechanism of endogenous labour
supply,
problem, is crucial for understanding the final results

derived from households’ optimisation

(for some basic intuition micro-foundations and
general equilibrium effects, see the Appendix B). This
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mechanism, combined with flexible wage regime,
generates potential pro-growth (non-Keynesian)
effects of fiscal consolidation in our model.

It is worth noting that the structure of the CGE
model makes it possible to take into account only one
transmission channel of the non-Keynesian effects of
fiscal policy (cost channel). Since our model does not
include the expectations on the behaviour of
economic agents, we are unable to account for
expectations’ channel of non-Keynesian effects of
fiscal consolidation, i.e. improved expectations on
the future of businesses and consumers as a reaction
to the prospect of credible fulfilment of the budget
deficit criterion and of Poland’s entry to the euro.

Our presented simulations were conducted
subject to two alternative assumptions on the
behaviour of the labour market: the regime of
completely rigid, i.e. fixed wages (in the CGE
literature called “Keynesian closure”) or the regime of
(called
closure”?). The former assumption is consistent with

perfectly flexible wages “neoclassical
the mechanism of the labour market at which the
level of employment is determined by the demand for
labour at a given wage. Therefore, the wage does no
clear the labour market and the unemployment that
The latter
assumption means that wages balance labour demand

emerges has involuntary character.

and supply, and it is only voluntary type of
unemployment that may take place in this regime.
The assumption of perfectly flexible wages may be
interpreted as the postulate that the government,
when introducing a fiscal consolidation programme,
supplements it with appropriate labour market
reform to make it function smoothly.8 In the base
scenario, the regime of rigid (fixed) wages was
applied.

All the results are presented as differences (in
percentage points), as compared to the baseline
scenario, unless stated otherwise.

3.2. Results of simulation under the assumption of rigid
wages

In 2006, the first year of the simulation, the
government implements fiscal consolidation of the
total size of 0.67% of GDP (composition as in Table 2).
Its macroeconomic effects are illustrated in Table 3.

6 See Pyatt, Round (1985), Thorbecke (2000), Roberts et al. (1998).

7 On closures in CGE models see, for instance: Dewatripont, Michel (1987),
Robinson (2003).

8 The authors do not explicitly define specific legislative measures that
would improve labour market flexibility. These might be such measures
usually mentioned in the literature on the labour market in Poland (e.g.
Bukowski 2005; IMF 2006) as A reduction of the tax-wedge, liberalising
employment protection legislation, especially with respect to the collective
dismissals, regional differentiation of minimum wages, wider use of active
labour market polices and other measures aimed at stimulating labour
supply (e.g. cuts in social transfers that create disincentives to work).
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Table 3. Results of simulation of the fiscal consolidation scenario under the assumption of rigid
wages (in percentage points, in relation to the baseline scenario)

2006 2007 2008 2006-2008
GDP -0.34 -0.15 0.31 -0.18
Total consumption -0.82 -1.21 -0.09 -2.12
Private consumption -0.84 -0.74 0.16 -1.42
Government consumption -0.72 -2.97 -1.04 -4.73
Investments 1.68 3.8 1.55 7.03
Exports -0.14 0.96 0.65 1.47
Imports -0.07 1.03 0.71 1.67
Capital 0 0.13 0.42 0.55
Employment -0.77 -0.62 0.11 -1.28
Wages 0 0 0 0
Labour costs 1.04 0.12 0 1.16
Unemployment rate (change) 1.35 1.93 1.43 1.43
Participation rate (change) 0.85 1.33 -0.35 1.83
GG deficit/GDP* -4.05 -1.85 -0.67
GG deficit/GDP** -5.95 -3.75 -2.57
GG deficit/GDP
(change to the baseline
in percentage points) -0.49 -1.34 -1.69

* GG including open pension funds
** GG excluding open pension funds
Source: own calculations.

GDP growth is 0.34 percentage point lower than in
the baseline scenario, mainly due to a slowdown in
total consumption of 0.82 percentage point. Budget
cuts (in education, national defence and
administration expenditure) decrease the growth rate
of public consumption by 0.72 percentage point.
to households,

included in the government programme, negatively

Reduced government transfers

affected the growth rate of the private consumption
(by 0.84 percentage point) and this effect was
amplified by lower income from renting the capital as
capital prices inflation decelerates. The negative
impact of the lower growth rate of consumption on
GDP is mitigated by the acceleration of the growth
rate of gross capital formation (1.68 percentage point),
resulting mainly from the increased savings of the
public sector.

Due to the lower level of economic activity than
that in the baseline scenario, foreign trade slightly
decelerated both on import (by 0.07 percentage point)
and export (by 0.14 percentage point) sides. The
reaction of imports was weaker since the composition
of GDP changed in favour of investments, which is
relatively more import intensive than consumption.
A slight decline of exports is attributed to an
increased costs of production in agriculture (induced
by the reform of the Agricultural Social Insurance
Fund), which reduces the relative competitiveness of
domestic agriculture products and pushes the overall
exports down. As the decline of exports is a bit more
pronounced than the decline in imports, the
exchange rate appreciates slightly to balance the
resulting trade deficit.

Employment is 0.77 percentage point lower than
in the baseline scenario as the result of slower GDP
growth. On the other hand, additional growth of 0.85
percentage points in the labour participation rate is
observed, which is favourable to the potential growth
in the long run. This indicates higher flows of people
from economic inactivity to the labour market, as
social transfers were reduced and wages were kept
constant. That increased the attractiveness of work in
comparison to leisure. As a consequence of a lower
level of employment and a higher participation rate,
the unemployment rate was 1.35 percentage point
higher than in the baseline scenario.

The lower growth in employment occurs on all of
the analysed labour sub-markets (cf. Table 4). Most
strongly affected are medium- and low-qualified
labour force segments. This is mainly because of the
lower (than in the baseline) demand for labour in
large food and agricultural sectors where there is
relatively large share of medium and low-skilled
workers. These sectors were negatively influenced by
consumption deceleration, and in particular by a
weaker demand for food. The growth of disposable
income is also slower than in the baseline, both in the
case of low-income and high-income households.?

As for the aggregate effect of the fiscal policy
measures introduced in 2006, the general government
deficit was reduced of by 0.49 percentage point more
than in the baseline scenario.

9 For the sake of brevity, we discuss the simulation results aggregated into
high-income and low-income households, and not in ten groups of
households represented in the CGE model.

9
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Table 4. Results of simulation of the fiscal consolidation scenario under the assumption of rigid
wages for the disaggregated labour markel and the household sector (in percentage points,

in relation to the baseline scenario)*

2006 2007 2008 | 2006-2008 | Category Households 2006 2007
Total employment -0,77 -0,62 0,11 -1,28 non-poor -0,92 -0,59
Employment -0,5 -1,16 -0,25 -1,91 | Disposable poor -0,88 -0,98

income

(higher ed.)
Employment -0,83 -0,45 -0,46 -1,75 non-poor -0,84 -0,67
(sec. ed.) Consumption
Employment -1,27 -0,22 0,38 -1,11 poor -0,93 -1,53
(primary ed.)
Wages (total) 0 0 0 0 Prices non-poor -0,06 0,06
Wages (higher ed.) 0 0 0 0 poor -0,02 0,46
Wages (sec. ed.) 0 0 0 0
Wages (primary ed.) 0 0 0 0

* Low-income (poor) households — 20% of households with the lowest income, high-income (non-poor) households — remaining 80% of households.

Source: own calculations.

In the second year of the simulation, in which
the bulk of the proposed reforms is implemented, the
GDP growth is again lower than in the baseline
scenario (by 0.15 percentage point). However, the
negative influence of reforms on the GDP growth rate
is smaller than in the first year of reforms, partially
due to a higher capital growth rate related to the
higher capital formation in the preceding year.
Moreover, although the employment growth rate is
0.62 percentage point lower with respect to the
baseline, the distance to the baseline is smaller than
in 2006 and labour participation rate increases even
more than before (1.33 percentage point above the
baseline). These are the reasons behind the
continuing tendency for unemployment rate increase
(which is 1.93 percentage point higher than in the
baseline scenario).

The lower total consumption growth rate (1.21
percentage point lower) results mainly from a
decrease
percentage points, accompanied by the decline in the
private consumption growth by 0.74 percentage
point. The reaction of capital formation is positive —

in the public consumption of 2.97

it grows 3.8 percentage points faster than in baseline
scenario as a result of higher savings in the economy,
as the public finance deficit decreases. Exports and
imports increase by 0.96 percentage point and 1.03
percentage points, respectively. The latter is spurred
by the growing investment demand.

The labour market reports a slump in the growth
rate of employment of people with higher education
qualifications as compared to the growth rate of
unqualified labour force. This results from the
reduced government expenditure on education and
administration sectors with a relatively high share of
qualified labour force. Moreover, lower growth is
recorded for private consumption, which has a

relatively high share of market and non-market
services where the share of qualified labour force is
also relatively high. On the other hand, investment
demand grows rapidly. This mainly translates into
output of manufacturing and construction — sectors
with a relatively high share of unqualified labour in
the production process.

The disposable income of households, both high-
income and low-income, reports a slowdown,
following unfavourable situation at the labour market
and cuts in government transfers. A stronger reaction
is recorded in the group of low-income households,
which are more dependent on government transfers.
The consumption growth is also slower in both
groups, with the bigger slump reported in the group
of low-income households. The main reason for that
is the higher growth in the prices of consumer goods
basket of low-income households (especially of
foodstuffs).

The overall effect of fiscal consolidation for the
public finance sector is the decrease of the deficit to
GDP ratio to 3.75%, i.e. 1.34 percentage point below
the baseline scenario.

The model predicts that the growth trends in the
economy change in 2008. GDP grows faster by 0.31
percentage points comparing to baseline. The growth
is mainly driven by investment demand (1.55
percentage point faster than in baseline) and also
private consumption accelerates above baseline path
(by 0.16 percentage point). Public consumption
growth is still considerably below the baseline
scenario (in percentage point terms) because of
another phase of cuts in government expenditure.
The performance of exports and imports is noticeably
above the baseline (by 0.65 and 0.71 respectively),
with stronger import reaction as domestic demand
accelerates.
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On the supply side, higher GDP growth is caused
by an increased supply of capital (by 0.42 percentage
point), triggered by the previously higher investments
outlays and employment that in the third year of
reforms accelerates above the baseline scenario.

The unemployment rate in 2008 is still 1.43
percentage point higher than in the baseline scenario.
However, by the end of the simulation horizon, the
worsening of unemployment rate with respect to the
baseline scenario slows down by 0.5 percentage point.
As for the composition of the labour market, the
acceleration of employment growth is concentrated
within the primary education sector. This results mainly
from an accelerated growth in the output of capital
goods and in construction, i.e. in the sectors where this
group of the employees is concentrated. On the other
hand, the disposable income and consumption of
households grow faster than in the baseline solution, in
particular in the case of low-income households, mainly
as the result of the improved situation in the labour
market. Richer households take advantage of growing
incomes from capital.

As for the public finance sector performance,
fiscal consolidation measures bring down deficit to
2.6% of GDP, i.e. down by 1.69 percentage point as
compared with the baseline scenario.

The package of fiscal reforms implemented in
2006-2008 results in the overall GDP growth lower by
0.18 percentage point as compared to the baseline
solution. This is caused primarily by a lower growth
of the public consumption (down by 4.73 percentage
points throughout the period), resulting from the
fiscal reform package. The positive effect, especially
from the long term growth perspective, of fiscal
reform is a 7.03-percentage-point acceleration of the
growth of gross capital formation as the scale of
public sector dissavings decreases. Following a slow-
down in 2006, exports and imports grow steadily
above the baseline path in the subsequent years.

An economic activity weaker than in baseline
scenario adversely affects the employment growth
rate (which is 1.28 percentage point lower in relation
to the baseline). Only towards the end of the period
the employment growth rate slightly exceeds that
As a result, the
unemployment rate in 2008 is 1.43 percentage point

from the baseline scenario.

higher. A positive long-run aspect of the development
of the labour market is the overall growth of the
participation rate of almost 2% as compared to the
baseline in reaction to a reduction of social transfers
creating disincentives to work.

As a result of the simulated fiscal reforms, the
deficit of the public finance sector decreases to 2.6%
of GDP. The total impact of the fiscal consolidation on
the public finance sector deficit is slightly weaker
than expected, due to a lower than the baseline
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solution level of economic activity, which results in
the decrease of the other sources of revenue of the
general government not included in the reform
package.

3.3. Results of simulation under the assumption of
perfectly flexible wage adjustments

The scenario described in the above section assumes
rigidity of wages which reflects the short-run
Keynesian labour market mechanism. Under this
assumption, the economy adjusts in the labour
market to the simulated shock exclusively in terms of
quantities, i.e. by correcting downward employment
to weaker economic activity and by increasing the
pool of economically active people (meaning, in this
case, the unemployed) as fiscal disincentives to work
are reduced and, on the other hand, wages do not
decline. Now let us discuss the polar case when we
assume perfect adjustment of wages to changes in the
demand and supply in the labour market. As pointed
out above, behind this scenario there is an implicit
assumption of legislative changes that lead to a
significant increase in the flexibility of the labour
market. We may expect that assuming a perfectly
flexible labour market will make the adjustment in
the labour market to the fiscal tightening scenario
different than before,
pro—growth

potentially leading to

effects. Hence, abandoning the
assumption of rigidity of wages and making them
perfectly elastic serves testing whether a fiscal
consolidation may lead to the so-called “non-
Keynesian” effects and what might be its size. The
scenario with assumed flexibility of the labour market
leads to an increase in economic activity — the
cumulated (over 3 years) GDP growth is 0.28
percentage point higher as compared to the baseline
solution (cf. Table 5). The economy starts to grow
faster than in the baseline scenario already from 2007
on, i.e. one year earlier than in the wage rigidity
scenario. The GDP growth composition shows trends
similar to those in the case of rigid wages. The growth
takes off because of the investment acceleration: up
by 8.39 percentage points in total, as compared to the
baseline solution, and up by approx. 1.36 percentage
point against a comparable simulation under the
assumption of wage rigidity. As in the previous
simulations, this is an effect of increased savings in
the economy, stemming mainly from the
consolidation of the public finance sector. Paths of
consumption growth, both public and private, lie
below the baseline. As for the public consumption, its
performance is identical to that in the case of rigid
wages by construction, as we assume the same size

and scope of consolidation as regards government
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Table 5. Results of simulation of fiscal consolidation scenario under the assumption of flexible
wages (in percentage points, in relation to the baseline solution)

2006 2007 2008 2006-2008
GDP -0.13 0.09 0.32 0.28
Total consumption -0.75 -1.1 -0.1 -1.95
Private consumption -0.76 -0.58 0.13 -1.21
Government consumption -0.72 -2.98 -1.04 -4.74
Investments 2.41 4.41 1.57 8.39
Exports 0.26 1.42 0.58 2.26
Imports 0.28 1.43 0.66 2.37
Capital 0 0.19 0.53 0.72
Employment -0.3 -0.15 -0.05 -0.5
Wages -0.85 -0.8 0.46 -1.19
Labour costs 0.19 -0.68 0.46 -0.03
Unemployment rate (change) 0.04 -0.88 -0.87 -0.87
Participation rate (change) -0.25 -0.05 0.08 -0.22
GG deficit/GDP* -3.98 -1.71 -0.49

GG deficit/GDP** -5.88 -3.61 -2.39

GG deficit/GDP (change

to the baseline in percentage points) -0.58 -1.51 -1.88

* GG including open pension funds
** GG excluding open pension funds
Source: own calculations.

consumption in both scenarios. The growth of private
consumption is lower than in the baseline scenario
(1.21 percentage point lower over 2006-2008) but
slightly higher than in the case of rigid wages (1.42
percentage point higher as compared to the baseline
scenario). This is the result of both the employment
growth rate being lower than in the baseline (by 0.5
percentage point over 2006-2008) and a downward
adjustment of wages (by 1.19 percentage point against
the baseline).

flexible
conditions, the negative effect of fiscal consolidation

Therefore, under labour market
on employment is alleviated but at lower level of
wages. In the final year of the fiscal consolidation
programme, as economic recovery strengthens, the

downward trend in wages is reversed and they grow

by 0.46 percentage point above the baseline.
Employment growth resumes as well in 2008 (only
0.05 percentage point below the baseline). The flow
between economic activity and inactivity in the
labour market is opposite to that in the case of the
simulation with rigid wages — the participation rate
decreases by a total of 0.22 percentage point against
the baseline, as compared with the respective
increase by 1.83 percentage point. This results
mainly from lower wages that reduce the willingness
to accept a job. Given higher employment growth (as
compared to the simulation with rigid wages) and
the reduced participation rate, the unemployment
rate for 2008 (the end of the simulation period) is by
0.87 percentage point lower than in the baseline
scenario.

Table 6. Results of simulation of fiscal consolidation scenario under the assumption of flexible
wages, for the aggregated labour market and the household sector (in percentage points, in

relation to the baseline scenario)*

* See footnote to table 4.
Source: own calculations.

2006 2007 | 2008 | 2006-2008 | Category | Households | 2006 | 2007 | 2008 2006-
2008

Total -0,3 -0,15| -0,05 -0,5 non-poor -0,74| -0,33 0,17 -0,9
employment Disposable
Employment -0,05( -0,64| -0,35 -1,04 | income poor -0,7( -0,96| -0,63 -2,29
(higher ed.)
Employment -0,39( -0,01 -0,01 -0,41 non-poor -0,75| -0,49 0,2 -1,04
(sec. ed.) Consump-
Employment -0,39 0,52 0,22 0,35 | tion poor -0,84| -1,67| -0,66 -3,17
(primary ed.)
Wages (total) -0,85 -0,8 0,46 -1,19 non-poor 0,01 0,15 0,15 0,31
Wages -1,07| -1,31 0,3 -2,08 | Prices poor 0,06 0,53 -0,02 0,57
(higher ed.)
Wages (sec. ed.) -0,74| -0,62 0,55 -0,81
Wages -1,28| -0,73 0,22 -1,79
(primary ed.)
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Table 7. Planned and actual fiscal adjustment (percentage of GDP)

2006 2007 2008

Scale of planned adjustment 0.64 1.51 1.76
Scale of tightening under

the assumption of rigid wages 0.49 1.34 1.69

Difference -0.15 -0.17 -0.07
Scale of tightening under

the assumption of flexible wages 0.56 1.48 1.87

Difference -0.08 -0.03 0.11

Source: own calculations.

Since the changes of the pattern of growth are
similar to the simulation with rigid wages, i.e. with
the investment being the engine of growth, changes in
the structure of employment, broken down by the
education level of the labour force (cf. Table 6), are
similar as well. Generally, the growth rate of
employment of high skilled (educated) workers is
lower than in the baseline, whereas the growth in the
employment of the low skilled (primary education) is
up by 0.35 percentage point in 2006-2008, as
compared to the baseline solution.

These changes in the labour market composition
can also be explained by the nature of the proposed
fiscal changes. The consolidation is partially
achieved by reducing transfers to households, which
mainly affects poor households that largely rely on
them. These households constitute a large source of
the supply of low-qualified labour. Reduction of
transfers to households triggers different reactions of
employment and wages in the case of labour force
with higher education qualifications and with
primary education. In the former case, lower
employment is accompanied by lower wages, which
suggests the dominating effect of reduced demand for
labour in this market. On the other hand, labour
market for unskilled employees records an increased
employment with a lower growth in wages, which
shows that the effect of increased labour supply as a
response to the reduced government transfers
(especially social transfers) prevails.

A decrease in the labour income (in spite of the
increased employment, a lower wage growth prevails)
combined with the reduced government transfers
lead to a lower growth in disposable income and
consumption in both groups of households. However,
in the case of poor households, the growth in both
categories is considerably lower than in the case of
higher-income households. The effect is strengthened
by the growth in the costs of living (consumer goods
basket prices) for poor households. Thus, the
redistributive nature of the proposed reform is similar
to the results obtained with assumed wage rigidities.

The fiscal consolidation with the assumption of
flexible wages has led to the reduction of the public
finance deficit by the total of approx. 22 billion Polish

zloty (up by approximately 2 billion as compared to
the simulation with wage rigidities assumed). Due to
a higher economic growth and larger budget revenue
from other sources, the public finance deficit to GDP
to 2.4%.
accompanied

Therefore, fiscal
by additional
institutional changes leading to enhanced flexibility

ratio is reduced

consolidation

of the labour market causes a reduction of the general
government deficit to a level below the assumed one,
and facilitates the fulfilment of the budget deficit
criterion with a larger margin.

3.4. Comparison of the results of simulations conducted
under the assumptions of rigid and flexible wages

The assumption on functioning of the labour market
mechanism has turned out to have a strong impact on
the results of the proposed fiscal consolidation, both
in terms of the achieved fiscal target and with respect
to the cost of fiscal consolidation as measured by
economic growth slowdown.

Under the assumption of rigid wages, the proposed
tightening of the public finance sector expenditure
leads to a lower GDP growth as compared to the
baseline scenario (throughout the 2006-2008 period).
The consequence of this assumption given a negative
demand shock is that the wages are kept at a level above
the fully flexible labour market equilibrium. On the one
hand, this leads to a smaller demand for labour reported
by companies and, eventually, to lower rate of
employment growth. On the other hand, relatively
higher wages enhance the attractiveness of job search to
households, thus increasing the participation rate. As a
result, a slump in employment combined with weak total
demand in the economy, strengthened by greater flows
from the state of occupational inactivity to the labour
market, lead to an increase in the number of unemployed
and in the unemployment rate.

When the labour market is perfectly flexible,
wages adjust downwards to the shock, thus lessening
negative employment effects. By the end of the
simulation horizon, adverse tendencies at the labour
market are reversed as economy clearly rebounds. A
lower trajectory of wages than that in the baseline
creates a disincentive, subject to ceteris paribus

13
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condition, to change inactivity into job search and,
consequently, participation rates decrease under this
scenario. As in the previous scenario, unemployment
rate deteriorates although to a lesser extent.

Structural changes in the labour market are
similar in both the analysed cases, since they stem to
a large extent from a similar adjustment of the
economic growth composition to the simulated fiscal
consolidation. In other words, the employment of the
high-skilled decreases at a higher rate (as compared
with the baseline scenario) than the employment of
the medium- and low-skilled. The basic difference is
that under the assumption of flexible wages, where
the there is more room for supply and demand
adjustments, the changes on the demand side prevail
in the market of highly qualified labour (mainly in
response to a relative decrease in the share of the
service sector), whereas labour supply movements
prevail in the market of unskilled labour (mainly in
response to reduced social transfers).

Different implications of the wage mechanism
for the economic growth also result in a different
impact of the proposed reform on the effective
reduction of the deficit of public finance sector (cf.
Table 7). In the variant assuming wage rigidity, a
lower GDP growth — through lower tax revenues —
resulted in a decrease in the public finance sector
deficit of 1.7% of GDP, i.e. 0.07% of GDP less than the
scale of planned consolidation. On the other hand,
under the assumption of flexible wages, the effective
scale of tightening is 0.11% of GDP higher than
planned. In both cases, the achieved consolidation
scale is sufficient to meet the public finance sector
deficit criterion of the Maastricht Treaty, regardless of
the classification of budget expenditure entailed by
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Annex. Brief description of the CGE model

This annex delivers a brief description of the CGE
model which was used to perform the simulations
presented in this paper. The details of the model can
be found in Gradzewicz et al. (2006).

The model describes the allocations and flows of
funds in the economy populated by optimising
economic agents, subject to their budget constraints.
The model ensures that the resulting optimal
behaviour of the individual agents is harmonised at
economy-wide level by equilibrium conditions in all
markets. Therefore, all the quantities and prices are
the result of competitive allocation, which supports
the general equilibrium in the economy.

The structure of the model is quite detailed —
there are 39 types of producers (and goods that are
traded) using a bundle of intermediate products and
a bundle of primary inputs to transform them into the
tradable product (see Figure 1), subject to the CES
technology. Primary inputs consists of capital goods
and 3 types of labour (with basic, medium and higher
education) supplied by the households. The demands
for factors of production is a result of cost
minimisation by producers. The produced goods are
sold by enterprises either to domestic or to foreign
markets (EU or non-EU) in a way that maximises
producers’ profits, subject to demand constraints and

Figure 1. Production activity scheme
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Source: Gradzewicz et al. (2006).

Labour
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relative prices that are given to an individual
producer.

There are 10 types of households in the model,
divided by socio-economic features (employees, self-
employed, farmers, employers and other) and their
income (poor and non-poor). Households pool their
income from renting labour and capital to the
producers and net transfers with other entities in the
economy (e.g. social transfers from the government)
and spend it on consumption of goods and leisure.
The rest of the disposable income is saved. As the
the
consumption in time, the households’ propensity to

model does mnot describe allocation of
consume (and save) is constant. The inclusion of
leisure in the utility function ensures that the
households’ labour supply is endogenous and is
affected by the the economic situation and by
government interventions (labour tax and social
transfer changes).

Investments in the model are determined by the
available savings and the price of investment goods.
Total savings consist pooled savings of households,
government, firms and banks and the rest of the
world.

The households’ demand for goods, combined
with the general government’s demand (public
consumption), the investment and intermediate

demand is satisfied either by domestic or by

Exports to

EU Non-EU

Export
Market

Intermediate
Inputs

Goods and
Services
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Figure 2. Households’ decision scheme

Labour income

Macroeconomics

Capital income

Disposable
income

Savings

Leisure
consumption

Source: Gradzewicz et al. (2006).

foreign producers (imports), in proportions that
depend on the relative prices of domestic goods
and imports (the so called Armington
specification).

The government (the general government sector)
collects taxes from producers, taxes on goods (VAT,
excise, import tariffs), corporate income taxes from
companies and banks, personal income taxes from

households and social security contributions (treated

Consumption

Goods
consumption

as a tax wedge on wages). The government
expenditure includes government consumption,
subsidies and transfers to other sectors of the economy
(including social transfers to households that are
treated as a disincentive to work in the model).

The model is solved in terms of relative prices,
i.e. they are defined against some reference price
(numéraire). General price level (GDP deflator) was
used as numéraire.
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Streszczenie

Celem analiz przeprowadzonych w artykule byla odpowiedz na
pytanie, czy w polskiej gospodarce place dostosowuja sie do
zmian sytuacji na regionalnym rynku pracy. Zgodnie z koncepcja
Blanchflowera i Oswalda istnieje ujemna i nieliniowa zalezno$c¢
miedzy poziomem plac a sytuacja na lokalnym rynku pracy.
Przeprowadzone analizy dla Polski potwierdzaja wystepowanie
ujemne;j i statystycznie istotnej zaleznosci miedzy poziomem plac
a regionalng stopa bezrobocia, aczkolwiek jest ona dos¢ slaba.
Czynnikami w wigkszym stopniu objasniajacymi regionalne
réznice plac sa wydajno$¢ pracy i struktura pracujacych. Wyniki
badan wskazuja ponadto, ze elastyczno$¢ plac byla wyzsza w
okresie spadku bezrobocia niz w czasie jego wzrostu. Negatywne
zmiany na rynku pracy nie mialy praktycznie wplywu na zmiany
plac realnych, co moze wskazywac, ze ptace w Polsce sa w duzym

stopniu sztywne w dét.
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Abstract

The main aim of the paper is to check if wages have adjusted to
the situation on local labour market in Poland during the last ten
years. According to Blanchflower and Oswald there exists a non-
linear and downward-sloping relationship between the situation
on the regional labour market and the level of pay.

The analyses conducted in the paper confirm the negative and
statistically  significant relation between wages and
unemployment, even though this relation is quite weak. More
important for the regional diveristy of wages in Poland is the
level of labour productivity and the employment structure. The
results show also that elasticity of wages was not constant over
time. In 1999-2001 when the unemployment rates in all regions
were increasing the relation between wages and unemployment
was very weak, which indicates that wages in Poland are

downward rigid.
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1. Wstep

Obserwujac poziom stép bezrobocia w poszczegdl-
nych regionach w Polsce mozna zauwazy¢ ich bardzo
silne zréznicowanie, jak réwniez utrzymywanie sie
powyzszych réznic przez caly okres transformaciji.
Regiony, w ktérych na skutek poczatkowych prze-
mian gospodarczych stopa bezrobocia uksztaltowata
sie na stosunkowo wysokim poziomie (w poréwnaniu
z pozostalymi wojewédztwami), nadal cechuja sie
duzym bezrobociem. Wedlug zaproponowanej przez
Blanchflowera i Oswalda (1990; 1994) koncepcji sytu-
acja na regionalnym rynku pracy (mierzona stopa
bezrobocia) wplywa na poziom plac realnych w da-
nym regionie. Zgodnie z tg koncepcjg regiony o wyso-
kiej stopie bezrobocia charakteryzujg sie nizszym po-
ziomem plac realnych niz regiony, gdzie stopa bezro-
bocia jest nizsza. Te ujemna zalezno$¢ pomiedzy po-
ziomem plac a sytuacja na regionalnym rynku pracy
autorzy nazwali krzywa plac (wage curve).

Przeprowadzone przez nich analizy empiryczne
nie tylko potwierdzily wystepowanie ujemnej zalez-
noéci miedzy poziomem plac a stopa bezrobocia w
wiekszosci krajéw rozwinietych, lecz réwniez fakt,
ze elastycznos$é plac wzgledem stopy bezrobocia na
regionalnych rynkach pracy w badanych krajach by-
ta zblizona i ksztaltowatla sie na poziomie okolo -0,1
(por. Blanchflower, Oswald 2005). W ciggu ostatnich
lat pojawito sie réwniez wiele opracowan weryfiku-
jacych powyzszg hipoteze w krajach transformuja-
cych sie. Jezeli chodzi o Polske, to empiryczne anali-
zy krzywej ptac zostaly podjete m.in. w pracach: Duf-
fy, Walsh (2001), Iara, Traistaru (2004) oraz Gora,
Sztanderska (1998).

F. Duffy i P. Walsh analizowali zalezno$¢ pomie-
dzy poziomem plac a stopg bezrobocia w podziale na
49 wojewoddztw w latach 1994-1996, wykorzystujac
dane indywidualne z Badan Aktywnosci Ekonomicz-
nej Ludnosci i uzyskujac elastycznosé ptac wzgledem
stopy bezrobocia na poziomie od okoto -0,08 do -0,11.
A. Tara i I. Traistaru analizowaly krzywa ptac dla Pol-
ski, Bulgarii i Rumunii na danych regionalnych dla
lat 1992-1998. Ich analizy potwierdzaja istotng zalez-
noé¢ pomiedzy poziomem plac a stopa bezrobocia dla
Polski oraz Bulgarii i wskazuja, ze elastyczno$¢ plac
wzgledem bezrobocia w latach 1992-1998 ksztalto-
wala sie¢ na poziomie okolo -0,12 dla Bulgarii i okolo
-0,05 dla Polski. M. Géra i U. Sztanderska analizowa-
li krzywa plac, bazujac na danych indywidualnych z
BAEL dla jednego roku (1995) w podziale na 49 woje-
woédztw i uzyskali elastycznosé plac wzgledem stép
bezrobocia na poziomie okoto -0,1.

Niniejsze opracowanie kontynuuje podjete przez
wspomnianych autoréw rozwazania dotyczace wery-
fikacji krzywej ptac w polskiej gospodarce, opierajac
sie na danych agregatowych dotyczacych 16 nowych
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wojewddztw. Jezeli chodzi o dane, to nalezy powie-
dzie¢, ze dane pochodzace z Badan Aktywnosci Eko-
nomicznej Ludnosci do 1999 r. nie byly reprezenta-
tywne na poziomie wojewddzkim. Sposéb losowania
proby zapewniat reprezentatywnos$é wynikéw tylko
w skali catego kraju. Ponadto, dane BAEL dotyczace
poziomu plac obarczone sa do§¢ duzym btedem. Wy-
nika on po pierwsze z faktu, ze odsetek oséb odpo-
wiadajacych na pytanie o wysoko$é zarobkéw jest re-
latywnie niewielki. Po drugie, podkresla sie, ze re-
spondenci maja sktonno$¢ do zanizania swoich za-
robkéw, przy czym skala bledu ros$nie wraz ze wzro-
stem wynagrodzen.

Podjete w opracowaniu analizy opieraja sie na
dwéch zrédlach danych. Dane dotyczace stép bezro-
bocia w poszczegdlnych regionach zaczerpnieto z Ba-
dan Aktywnosci Ekonomicznej Ludnosci, natomiast
dane dotyczace plac z Rocznika Statystycznego Woje-
wodztw. Obejmuja one przecietne miesieczne wyna-
grodzenie brutto i pochodzg ze sprawozdan przekazy-
wanych do GUS przez podmioty gospodarcze prowa-
dzace dziatalnoé¢ gospodarcza na danym terenie.

Gléwnym celem analiz podjetych w opracowa-
niu bylo, po pierwsze, pokazanie regionalnych réznic
miedzy stopami bezrobocia i poziomem plac realnych
oraz ich zmian w badanym okresie, a po drugie, od-
powiedz na pytanie, czy w gospodarce polskiej place
dostosowuja sie do sytuacji na regionalnym rynku
pracy.

Podjete rozwazania pokazuja, ze weryfikacja krzy-
wej plac w gospodarce polskiej nie jest prosta, ze
wzgledu na wystepowanie pewnych nietypowych re-
gionéw. Ponadto przeprowadzone analizy wskazuja,
ze elastycznos$¢ plac nie jest stala w czasie. W szcze-
g6lnosci okazuje sie, ze place w gospodarce polskiej
inaczej reaguja na wzrost, a inaczej na spadek stép
bezrobocia na lokalnych rynkach pracy. Elastycznosé¢
plac wzgledem stopy bezrobocia jest znacznie nizsza
w okresie, gdy bezrobocie rosnie. Moze to wskazywac,
ze place w gospodarce polskiej sa dos¢ sztywne w dol.

Struktura tekstu jest nastepujaca. Czeéc druga za-
wiera teoretyczne podstawy prowadzonych analiz. W
czedci trzeciej omdéwione sa wykorzystane dane staty-
styczne. W czwartej pokazano regionalne zréznico-
wanie stép bezrobocia i ptac w polskiej gospodarce w
latach 1995-2005. W czesci piatej przedstawiono po-
zostalte czynniki determinujace presje ptacowa. Czesc
sz6sta zawiera empiryczna weryfikacje krzywej plac.
W ostatniej czesSci przedstawione sa najwazniejsze
wnioski z przeprowadzonych analiz.

2. Teoretyczne podstawy konstrukeji modelu

Jedne z pierwszych analiz zaleznosci pomiedzy placa
a sytuacja na rynku pracy pojawily sie w 1958 r. na
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gruncie krzywej Phillipsa, przedstawiajacej zwiazek
pomiedzy stopa bezrobocia a tempem zmian plac no-
minalnych w ujeciu makroekonomicznym. Regional-
ne ujecie zaleznosci miedzy poziomem ptac a stopa
bezrobocia zaproponowali John Harris i Michael To-
daro (1970). Argumentowali, ze pracodawcy, chcac
przyciagna¢ dobrych pracownikéw do pracy w mniej
atrakcyjnych regionach (o wyzszej stopie bezrobocia),
musza zaproponowac im place wyzsze, niz otrzyma-
liby w innym miejscu. Zgodnie z powyzsza koncepcja
zalezno$¢ miedzy poziomem plac a stopa bezrobocia
jest zatem dodatnia, czyli regiony o wyzszej stopie
bezrobocia cechujg sie ptacami wyzszymi niz w pozo-
stalych regionach.

Trzecie ujecie to zaproponowana przez Blanch-
flowera i Oswalda koncepcja krzywej ptac, na gruncie
ktérej istnienie pewnej nieliniowej, ujemnej zalezno-
$ci pomiedzy poziomem plac a stopa bezrobocia na
regionalnym rynku pracy (por. Blanchflower, Oswald
1990 lub 2005). Twércy tej koncepcji podstawy teore-
tyczne upatruja w zatozeniu, ze rynki pracy nie funk-
cjonujg w warunkach doskonatej konkurencji, a ptace
nie ksztaltujg sie na poziomie oczyszczajacym rynek.
Teoretycznych podstaw krzywej plac upatruje sie
w modelach nowej ekonomii keynesowskiej (NEK):
modeli przetargéw placowych, modeli niepisanych
kontraktéow, a przede wszystkim (jak podkreslaja jej
twérey, por. Blanchflower, Oswald 2005) teorii ptac
wydajno$ciowych (efficiency wages).

W ramach modeli NEK poszukuje sie¢ miedzy in-
nymi glebszego uzasadnienia sztywnosci ptac nomi-
nalnych i cen. Jednym z tematéw podejmowanych
przez ekonomistéw zwigzanych z tym nurtem byla
proba wyjasnienia, dlaczego spadek globalnego popy-
tu na towary przeklada sie na spadek popytu na pra-
ce, a nie na spadek ptac, oraz dlaczego wzrost global-
nego popytu nie wywoluje wzrostu popytu na prace,
lecz wzrost ptac. Powyzsze modele koncentruja sie na
wyjasnieniu, dlaczego place realne ksztattujg sie po-
wyzej poziomu oprézniajacego rynek, co powoduje
istnienie w gospodarce przymusowego bezrobocia. W
modelu plac wydajnosciowych to pracodawcy sa za-
interesowani ustanawianiem ptac na wysokim pozio-
mie, natomiast w modelach przetargéw wysokie pla-
ce sg rezultatem nacisku ze strony pracobiorcow.

W modelach placy wydajnosciowej okazuje sie,
ze chociaz bezrobotni byliby skionni pracowac za
nizszg place, przedsiebiorstwa nie sa zainteresowane
obnizeniem plac. Uwazaja bowiem, ze wysilek (wy-
dajnos¢) pracownikéw zalezy od poziomu placy.
Zwiazek pomiedzy wielkoscia placy a produkcyjno-
$cig pracy jest w ekonomii znany juz od czaséw
A. Marshalla, ktéry twierdzil, Zze ,wysoko oplacana
praca jest na og6! wydajna i, co za tym idzie, nie jest
droga” (por. Marshall 1928, s. 7). Bezposredniag inspi-
racjg dla ekonomistéw zajmujacych sie teoria ptacy
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wydajnosciowej bylo jednak przedstawienie zwigzku
pomiedzy placa a wydajnoscia pracy zaproponowane
przez R. Solowa (1979). Uwazal on, ze sztywnosc¢ ptac
lezy w interesie pracodawcéw, poniewaz ich obnizka
spowodowalaby spadek wydajnosci i wzrost kosztéw
zwigzanych z praca.

W modelach ptac wydajnosciowych przedsigbior-
stwo, ustalajac stawki plac, dazy do maksymalizacji
zysku. W modelu bumelowania (bedacego jednym z
modeli ptac wydajnosciowych?l) wskazuje sie na nie-
mozno$¢ dokladnego monitorowania wysitku pracow-
nikéw przez caly czas pracy, gdyz byloby to bardzo
kosztowne. Przedsiebiorstwo ustala zatem stawke ptac
na poziomie wyzszym, niz wynikatoby to z relacji ryn-
kowych, aby zniecheci¢ pracownikéw do ,obijania
sie” w pracy. Ponizej przedstawiono gléwne zatozenia
modelu (por. m.in. Solow 1979; Summers 1988;
Blanchflower, Oswald 2005; Rogut, Tokarski 2005).

W gospodarce znajduje sie n jednakowych przed-
siebiorstw. Kazde przedsiebiorstwo dziatajace na re-
gionalnym rynku pracy dazy do maksymalizacji zy-
sku danego wzorem:

n,(w,,L,)=F(Ew,)L,)—w,L (1)

ir? it

gdzie:

L, =e(w,)L, — jednostki efektywnej pracy rozu-
miane jako liczba pracujacych L; wazona efektywno-
§cia typowego pracownika e(w;,)?,

w;, — poziom plac realnych na regionalnym ryn-
ku pracy,

&(w;,) — efektywnoéc¢ typowego pracownika zalezna
od poziomu jego placy (zaklada sie tez, ze de/dw;, > 0,
co oznacza, ze wzrost placy prowadzi do wzrostu
efektywnosci pracy),

F (Z“ ) — neoklasyczna funkcja produkcji charakte-
ryzujacy sie malejgca produkcyinoscia kraficowa nakta-
dow efektywnej pracy (czyli dF/dL >0 | d’F/dL’ <0

Powyzsza funkcja zysku jest funkcja dwéch
zmiennych decyzyjnych: ptac w;, oraz liczby pracuja-
cych L, Warunki konieczne istnienia maksimum
sprowadzaja sie do nastepujacego uktadu réwnan:

om _dF, de ;oo
awl[ dLit dwil
(2)
o =dTFs w,,]—w,, =0
aLiI dLH

1 W literaturze dotyczacej modeli ptac wydajnosciowych wyréznia sie czte-
ry modele opisujace przyczyny ustalania plac przez pracodawcéw na pozio-
mie wyzszym niz placa oprézniajaca rynek. Oprécz modelu bumelowania
sa to: model ujemnej (negatywnej) selekcji, model rotacji sity roboczej oraz
modele socjologiczne (wiecej na ten temat patrz m.in.: Yellen (1991,
s. 115-119), Kwiatkowski (2002, s. 183-193; 2000, s. 236-243), Romer
(2000, s. 478-479), Snowdon et al. (1998, s. 327-333).

2 W modelu tym zaklada sie, ze wszyscy pracownicy sa jednakowi, a zatem
beda ponosi¢ ten sam wysitek przy danym poziomie placy realnej.
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Przeksztalcajac rownania ukladu réwnan (2),
uzyskuje sie warunek konieczny maksymalizacji zy-
sku przedsigbiorstwa:

de w, _

dw, € (3)

Oznacza to, ze typowe przedsiebiorstwo maksy-
malizuje zysk wowczas, gdy elastycznosé efektywno-
$ci pracownika wzgledem stawki placy jest réwna
jednosci.

Rozszerzeniem modelu Solowa jest model Sum-
mersa (Summers 1988 lub Krueger, Summers 1991).
Przyjmuje si¢ w nim m.in., ze efektywnos¢ typowego
pracownika zalezy nie tylko od placy uzyskiwanej w
danym przedsigbiorstwie, ale raczej od réznicy po-
miedzy placa przecietna na regionalnym rynku pracy
a placa progowsq (rozumianag jako minimalny poziom
placy, przy ktérym pracownik jest gotowy do podjecia
pracy) i dana jest nastepujacym wzorem:

B
s(w,,)=(w“x_x“] L Be @)
gdzie x;, — poziom ptacy progowej, pozostate oznacze-
nia jak wyzej.

W powyzszym modelu przyjmuje sie, ze zgdania
placowe pracobiorcéw zaleza od sytuacji na regional-
nym rynku pracy (mierzonej stopa bezrobocia) oraz
przecietnego poziomu plac w gospodarce:

x,=(-bu, v, be(0;1) (5)

gdzie:

u,, — stopa bezrobocia na regionalnym rynku pracy,

w, — przecietny poziom plac w catej gospodarce.

Kazdy pracownik maksymalizuje swoja uzytecz-
no$¢ z otrzymywanego dochodu (placy) oraz minima-
lizuje przykro$¢ zwigzana z wysitkiem podczas pracy.
Uzyteczno$c¢ catkowita pracownika jest zatem po pro-
stu réznica pomiedzy otrzymywanym dochodem z
pracy a ponoszonym wysitkiem.

Pracownik moze pracowaé uczciwie i ponosi¢
pewien wysilek lub ,,obija¢ sie” w pracy, nie ponoszac
zadnego wysitku, stajac jednak przed mozliwo$cia
przytapania i wyrzucenia z pracy. Jezeli nie zostanie
przytapany, uzyska wynagrodzenie przy zerowym
wysitku. W przeciwnym razie zostaje wyrzucony z
pracy i musi znalez¢ inna. Oczekiwany przez niego
poziom uzytecznosci (U) jest dany jako:

U =(w=e)f@)+b(l~f(u) (6)

gdzie funkcja flu) przedstawia prawdopodobienstwo
znalezienia innej pracy i w przedstawianym modelu
jest funkcja stopy bezrobocia na lokalnym rynku
pracy.

W analizowanym modelu przedsiebiorca musi
zatem ustali¢ oferowana stawke ptac na poziomie wy-
starczajaco wysokim, aby zniecheci¢ pracownikéw do
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oszukiwania. Stawka ta bedzie zaleze¢ od sytuacji na
lokalnym rynku pracy. W przypadku, gdy stopa bez-
robocia na lokalnym rynku pracy wzrasta, przedsie-
biorcy zauwazajg, ze pracownicy bardziej obawiaja
sie utraty pracy i moga ptaci¢ im mniej, utrzymujac
dany poziom wydajnosci pracy pracownikéw.
Zgodnie z zalozeniami modelu wszystkie firmy
sa identyczne i maksymalizuja swoje zyski. Mozna
wiec powiedzieé, ze poziom plac na regionalnym ryn-
ku pracy jest funkcja obserwowanej stopy bezrobocia.
Tym samym standardowa krzywa plac, pokazujaca
zalezno$¢ pomiedzy poziomem plac a stopa bezrobo-
cia na regionalnym rynku pracy, mozna zapisac¢ jako:

w, = fu,,X,) (7)

gdzie:

w;, — poziom plac realnych w regionie i w czasie t,

u,, — stopa bezrobocia w regionie i w czasie t,

X;, — wektor czynnikéw wywotujacych presje pla-
cowq przy danym poziomie stopy bezrobocia na re-
gionalnym rynku pracy. W teorii ekonomii przyjmuje
sie, ze czynniki wywolujace presje placowa moz-
na podzieli¢ na dwie grupy (por. Layard et al. 2005,
s. 212-213): czynniki wewnetrzne dla przedsie-
biorstwa (wydajnos¢ pracy, sila zwiazkéw zawodo-
wych oraz koszty produkcji) i czynniki zewnetrzne
(wysokos¢ i dlugos¢é okresu pobierania zasitkéw dla
bezrobotnych, odsetek bezrobotnych dltugookresowo
i konkurencyjnosc¢ rynku).

3. Dane

Jak wspomniano we wprowadzeniu, duza cze$¢ ana-
liz empirycznych dotyczacych krzywej plac (w tym
wymienione we wstepie badania innych autoréw nt.
polskiej gospodarki) opiera sie na danych mikroeko-
nomicznych, ktére pozwalaja m.in. na wyodrebnianie
réznic ptacowych wedlug plci, wieku czy poziomu
wyksztalcenia. Alternatywne podejscie polega na wy-
korzystaniu danych agregatowych na poziomie regio-
nalnym. Jest to réwniez podejscie zastosowane w po-
nizszym opracowaniu. Prezentowane analizy opieraja
sie na publikowanych przez GUS danych regional-
nych w podziale na nowe wojewddztwa. Badany
okres (1995-2005) wynika z dostepnosci danych sta-
tystycznych. GUS przeszacowal wiekszo$¢ danych
dotyczgcych nowych wojewédztw od 1995 r.; wcze-
$niejsze dane nie sg zatem dostepne. Ponadto dane re-
gionalne sa publikowane przez GUS z do$¢ duzym
op6znieniem.

Jezeli chodzi o dane dotyczace stép bezrobocia,
to w przypadku polskiej gospodarki pojawiaja sie dwa
problemy: z jednej strony wystepowanie bezrobocia
ukrytego, szczegdlnie w wojewddztwach typowo rol-
niczych, z drugiej za$ przeszacowanie danych pocho-
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dzacych z rejestracji i praca w szarej strefie (por. G6-
ra 2005). Dlatego dane dotyczace stép bezrobocia w
poszczegblnych wojewddztwach pochodzace z reje-
stracji moga nie odzwierciedlac¢ faktycznej sytuacji na
rynku pracy. W prezentowanym opracowaniu wyko-
rzystane zostaly zatem dane z Badan Aktywnosci
Ekonomicznej Ludnoscis.

Jezeli chodzi o ptace, to w opracowaniu uwzgled-
niono fakt, ze publikowane przez GUS dane o prze-
cietnych miesiecznych wynagrodzeniach brutto doty-
cza gléwnie sektora przemystowo-budowlanego i
ustugowego. Wiekszos¢ pracujacych w rolnictwie sg
to bowiem osoby pracujace na wlasny rachunek i
osiagajace z tego tytulu dochody. Tylko niewielka
czeé¢ zatrudnionych w tym sektorze otrzymuje place.
W 1995 1. bylo to okoto 170 tys. oséb, w 2005 r. juz
tylko okoto 83 tys. 0s6b (,,Biuletyn Statystyczny”, r6z-
ne wydania z lat 1996-2007). Sa to osoby zatrudnio-
ne m.in. w painstwowym le$nictwie, fowiectwie oraz
w gospodarstwach doswiadczalnych. W niniejszym
opracowaniu dane dotyczace poziomu plac zostaly
wiec skorygowane poprzez wyliczenie $rednich, wa-
zonych liczba pracujacych, pozioméw plac realnych
w poszczegblnych wojewddztwach z pominieciem
sektora rolniczego. Place zostaly urealnione deflato-
rem PKB4.

3 Jak wspomniano, dane indywidualne z BAEL nie byly reprezentatywne
dla wojew6dztw w starym podziale administracyjnym, jednak dane z lat
1995-1998 zostaly przeszacowane zgodnie z metodologia stosowana od
1999 r., tak ze publikowane przez GUS dane regionalne w nowym przekro-
ju administracyjnym sa por6wnywalne z pézniejszymi.

4 Place realne na gruncie prezentowanej teorii ujmowane sa od strony kosz-
téw ponoszonych przez pracodawce. Dlatego w opracowaniu place realne
mierzone sa w cenach producenta (place nominalne urealnione zostaly de-
flatorem PKB).
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4. Regionalne zréinicowanie stép bezrobocia
i ptac w Polsce w latach 1995-2005

Obserwujac dane dotyczgce regionalnych stép bezro-
bocia w Polsce mozna zauwazy¢ nie tylko ich silne
zréznicowanie, ale réwniez utrzymywanie sie réznic
w czasie. Regiony z wysokim poziomem bezrobocia
na poczatku analizowanego okresu cechowaly sie
réwniez wysokim bezrobociem po 10 latach. Istniejg-
ce roznice sa w duzym stopniu wynikiem zmian, kt6-
re nastapily na poczatku okresu transformac;ji. Likwi-
dacja Paiistwowych Gospodarstw Rolnych na poczat-
ku lat dziewiec¢dziesiatych w najwiekszym stopniu
dotkneta wojewddztwa Polski péinocnej i péinocno-
-zachodniej (zachodniopomorskie, pomorskie, lubu-
skie, kujawsko-pomorskie i warminsko-mazurskie).
Wiekszo$¢ oséb pracujacych w tych regionach w sek-
torze rolniczym byla zatrudniona w rolnictwie pan-
stwowym. Likwidacja PGR-6w spowodowala tam
dos¢ szybki wzrost bezrobocia. W wojewddztwie
16dzkim wzrost bezrobocia na poczatku okresu trans-
formacji byl wynikiem likwidacji badZ upadltosci
wiekszosci zaktadéw wiékienniczych i odziezowych.
Ze wzgledu na fakt, ze duza czes¢ oséb, ktére straci-
ly prace na poczatku przemian gospodarczych, byty
to osoby z wyksztalceniem podstawowym lub zawo-
dowym, ich szanse na znalezienie innej pracy byly
dos¢ niskie (por. tez. Géra, Sztanderska 1998, s. 7).
Osoby, ktdre trafily do zasobu bezrobocia, pozostaly
tam przez dluzszy czas, a powstate na poczatku lat
dziewieédziesigtych réznice miedzy regionami
utrzymywaly sie.

Po poczatkowym okresie restrukturyzacji i likwi-
dacji  wielu  przedsiebiorstw  panstwowych
(1991-1994) stopa bezrobocia w 1995 r. w wiekszosci
regionéw uksztaltowala sie na relatywnie wysokim

Mapa |. Regionalne zroinicowanie stop bezrobocia w Polsce w 1995 i 2005 r.

stopa bezrobocia
1995

O 16,2 do 213 (3)
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Zrddto: GUS, Aktywnosé Ekonomiczna Ludnosci Polski, wydania z 1996 i 2006 r.
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Tabela |. Zmiany stop bezrobocia na regionalnych rynkach pracy w Polsce w latach 1995-2005
(w punktach procentowych)

Wojewddztwo 1995-1998/1998-2002(2003—-2005/1995-2005
DolnoSlaskie 2.5 124 32 6,7
Kujawsko-pomorskie -43 9,6 -1,7 3,7
Lubelskie 28 8.7 22 3,7
Lubuskie -4.8 140 -7,1 22
Lodzkie -2,6 9,6 -3.0 40
Matopolskie 24 8,0 -09 4.8
Mazowieckie 2.6 8,1 23 32
Opolskie -19 9.1 2,7 45
Podkarpackie -3,6 79 -1,6 2,7
Podlaskie -1,6 6,6 2.5 2.5
Pomorskie -4.7 103 2,6 3,1
Slaskie 12 104 -1,1 8,1
Swietokrzyskie -1,1 6,1 02 52
‘Warminsko-mazurskie -50 9,7 -5.,6 -09
Wielkopolskie -4.,5 10,1 -1,1 4,6
Zachodniopomorskie -1,0 10,2 34 5.8
POLSKA 2.8 94 22 4.5

Zrddto: obliczenia wtasne na podstawie GUS, Aktywnosé Ekonomiczna Ludnosci Polski, roéne wydania z lat 1996-2006.

poziomie (od 10 do 21% lokalnej sily roboczej, por.
mapa 1). Zmiany, ktore nastapity w kolejnych latach,
w réznym stopniu dotknely poszczegélne regionalne
rynki pracy. W latach 1995-1998 we wszystkich wo-
jewédztwach stopy bezrobocia spadty (por. tabela 1).
Najwiekszy spadek (o ponad 4 punkty procentowe)
mial miejsce w wojewddztwach: kujawsko-pomor-
skim, lubuskim, pomorskim, warminsko-mazurskim

i wielkopolskim. Najmniejsze zmiany (okoto 1 punk-
tu procentowego) zaszly w wojewédztwach: slaskim,
$wietokrzyskim i zachodniopomorskim. W latach
1999-2002 we wszystkich wojewddztwach stopy
bezrobocia wykazywaly tendencje rosnaca. Szczegol-
nie silny byl wzrost w wojewddztwach lubuskim
i dolnoslagskim (o odpowiednio 14 i 12 punktéw pro-
centowych) oraz §laskim, pomorskim, zachodniopo-

Tabela 2. Charakterystyki regionalnych stop bezrobocia i plac w latach 1995-2005

Stopy bezrobocia Place

Rok mini- | maksy- wszy:stkie b-e ‘o mini- | maksy- WSZXStkie b-e ‘o
—— regiony mazowieckiego — — regiony mazowieckiego

WZ MM |WZ MM WZ | MM | WZ | MM
1995 10,6 | 21,3 | 021 | 0,50 | 021 | 0,50 | 1179 | 1690 | 0,10 | 0,70 | 0,09 | 0,70
1996 95| 21,0 | 023 | 045 | 023 | 045 | 1256 | 1781 | 0,10 | 0,70 | 0,09 | 0,71
1997 89 | 194 | 023 | 046 | 023 | 046 | 1385 | 1967 | 0,10 | 0,70 | 0,08 | 0,75
1998 78 | 163 | 023 | 048 | 023 | 048 | 1401 | 2159 | 0,12 | 0,65 | 0,08 | 073
1999 11,5] 22,0 | 0,20 | 0,52 | 0,20 | 0,53 | 1499 | 2394 | 0,13 | 0,63 | 0,07 | 0,77
2000 11,7 23,6 | 0,19 | 049 | 0,18 | 049 | 1603 | 2524 | 0,12 | 0,63 | 0,06 | 0,82
2001 13,1 | 243 | 0,18 | 0,54 | 0,17 | 0,54 | 1615 | 2604 | 0,13 | 0,62 | 0,07 | 0,79
2002 162 | 263 | 0,18 | 0,62 | 0,18 | 0,62 | 1564 | 2664 | 0,14 | 0,59 | 0,08 | 0,77
2003 16,0 | 26,1 | 0,16 | 0,62 | 0,16 | 0,62 | 1662 | 2741 | 0,14 | 0,61 | 0,07 | 0,78
2004 146 | 250 | 0,16 | 0,58 | 0,15 | 0,62 | 1604 | 2704 | 0,14 | 0,59 | 0,08 | 0,75
2005 144 ] 22,9 | 0,15 | 0,63 | 0,14 | 063 | 1477 | 2747 | 0,16 | 0,54 | 0,10 | 0,69

Zrddto: obliczenia wtasne na podstawie GUS, Roceni Statystyczny Wojewdodztw, Aktywnosé Ekonomiczna Ludnosci Polski, rozne wydania z lat 1996-2006.
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morskim i wielkopolskim (o ponad 10 punktéw pro-
centowych w stosunku do stanu z 1998 r.). Relatyw-
nie male zmiany zaszly w regionach Polski wschod-
niej i poludniowo-wschodniej. Poczawszy od 2003 r.
wraz z ozywieniem gospodarczym nastapily réwniez
pozytywne zmiany na rynku pracy. W latach
2003-2005 roku w wiekszosci wojewddztw stopy
bezrobocia spadly (wyjatkiem bylo wojewd6dztwo
Swietokrzyskie, gdzie stopa bezrobocia utrzymatla
tendencje rosngca do 2004 t.).

Obserwujac laczne zmiany w latach 1995-2005,
mozna zauwazy¢, ze w stosunku do 1995 r. prawie
we wszystkich wojewédztwach stopy bezrobocia
wzrosly (wyjatkiem bylo warminsko-mazurskie).
Najwieksze zmiany zaszly w wojewddztwach dolno-
$laskim i §laskim, gdzie stopy bezrobocia wzrosly od-
powiednio o 6,7 i 8,1 punktu procentowego (por. tez
mapa 1). Wojewddztwem o najwyzszej stopnie bezro-
bocia w 2005 r. bylo zachodniopomorskie. Istotne
zmiany zaszly tez w wojewddztwie podkarpackim,
ktoére z regionu o relatywnie wysokiej stopie bezrobo-
cia stato sie regionem o relatywnie niskim (na tle kra-
ju) bezrobociu.

Analizujac zréznicowanie stép bezrobocia mie-
dzy wojewddztwami (por. wykres 1A w aneksie), moz-
na zauwazy¢, ze przez caly badany okres regiony Pol-
ski pélnocnej i péinocno-zachodniej cechowaly sie
najwyzszymi stopami bezrobocia, natomiast w Polsce
poludniowo-wschodniej regionalne stopy bezrobocia
byly ponizej sredniej krajowej. Jezeli chodzi o réznice
miedzy wojewddztwami, to poréwnujgc dane z po-
czatku i konca badanego okresu, mozna zauwazyc
zmniejszenie regionalnego zréznicowania stép bezro-
bocia (por. tabela 2). W 1995 r. stosunek najnizszej ob-
serwowanej stopy bezrobocia do najwyzszej wynosit
0,50, w 2005 r. - 0,63.
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Przechodzac do analiz regionalnego zréznicowa-
nia plac realnych, nalezy powiedzie¢, Ze istniejace
dysproporcje ptacowe w polskiej gospodarce sa w
duzym stopniu wynikiem funkcjonowania przez kil-
kadziesiat lat systemu gospodarki centralnie plano-
wanej. Deformacje w sektorowej strukturze plac wy-
nikaly z prymatu sektora przemystowego nad pozo-
stalymi sektorami (przede wszystkim nad sektorem
ustugowym). Place w sektorze przemystowym (w
szczegb6lnosci w niektoérych branzach, jak gérnictwo
czy metalurgia) ksztaltowaly sie na znacznie wyz-
szym poziomie niz w pozostalych sektorach ekono-
micznych, aby zwieksza¢ bodZce do rozwoju wybra-
nych gatezi przemystu (por. Welfe 1997, s. 460-461).
Przecietna ptaca w gérnictwie byla okoto dwukrotnie
wyzsza niz $rednia ptaca w Polsce. W 1995 r. najwyz-
szy poziom plac byl notowany w wojewédztwie $la-
skim (okolo 117% $redniej krajowej; por. mapa 2).
Niewiele nizsze place byly w wojewé6dztwie mazo-
wieckim (okolo 114% S$redniej ptacy w Polsce). Naj-
nizsze place w 1995 r. obserwowano w wojewddz-
twach podlaskim (okolo 82% s$redniej) oraz lubu-
skim, $wietokrzyskim i warminsko-mazurskim (oko-
fo 87-88% s$redniej krajowej).

Obserwujac tempo wzrostu plac (w sektorze prze-
myslowym, budowlanym i ustugowym) w badanym
okresie, mozna zauwazy¢ szybki wzrost ptac w latach
1995-1998 (przecietnie w tempie prawie 7% rocznie,
por. tabela 3). Najwieksze tempo wzrostu plac zanoto-
wano w wojewddztwie mazowieckim (o ponad 9%
rocznie), najnizsze w wojewddztwie §wietokrzyskim i
$laskim (o okoto 3,6 i 4,4% S$redniorocznie). Wraz z
ostabieniem tempa wzrostu gospodarczego i pogarsza-
niem sytuacji na rynku pracy tempo wzrostu plac za-
czeto stabngé. W latach 1999-2001 ksztattowato sie na
srednim poziomie okolo 4,8%, a w latach 2002-2005

Mapa 2. Regionalne zroznicowanie plac (bez sektora rolniczego) w Polsce w 1995 i 2005 r. (place
nominalne urealnione deflatorem PKB, PLN, ceny stale z 2000 r.)

place realne
1995

[ 1400 do 1690 (3)
O 1351 do 1400 (5)
[ 1272 do 1351 (4)
[ 1178 do 1272 (4)

place realne
2005

[ 2050 do 2750 (3)
[ 1860 do 2050 (5)
[] 1710 do 1860 (3)
[] 1470 do 1710 (5)

Zrddlo: obliczenia wiasne na podstawie: GUS, Rocznik Statystyczny Wojewddztw oraz Altywnosé Ekonomiczna Ludnosei Polski, r6zne wydania z lat 1996-2006.
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Tabela 3. Dynamika zmian plac realnych w poszczegolnych wojewdodztwach w latach 1995-2005

., Przecietne tempo wzrostu LEf e T
Wojewodztwa (1995 =100)
1996-1998 19992001 | 2002-2005 | 19962005 19962005
POLSKA 106,9 104,8 100,7 103,8 144,8
Dolnoslaskie 105,5 104,5 101,7 103,7 143,0
Kujawsko-pomorskie 106,2 104,0 100,5 103,3 137,5
Lubelskie 105,3 104,0 99,3 102,5 127,0
Lubuskie 107,1 104,1 100,3 103,5 139,6
Lodzkie 104,6 103,9 100,6 102,8 131,3
Matopolskie 105,4 104,1 101,1 103,3 138,3
Mazowieckie 109,6 106,5 101,4 105,4 167,3
Opolskie 105,9 104,4 100,6 103,3 138,2
Podkarpackie 105,0 103,5 99,9 102,5 126,9
Podlaskie 107,5 103,5 99,4 103,0 133,4
Pomorskie 105,9 1054 101,5 104,0 147,1
Slaskie 104,4 101,9 101,3 102,4 126,9
Swictokrzyskie 103,6 106,1 97,1 101,8 117,2
Warminsko-mazurskie 104,6 106,2 99,7 103,1 135,1
Wielkopolskie 106,9 104,3 100,5 103,6 141,4
Zachodniopomorskie 105,0 104,5 100,3 103,0 133,8

Zrddlo: obliczenia wlasne na podstawie: GUS, Rocznik Statystyczny Wojewddztw, rééne wydania z lat 1996-2006.

spadlo jeszcze bardziej, do sredniego poziomu okoto
0,7% rocznie. W wojewddztwach: lubelskim, podkar-
packim, podlaskim, $§wietokrzyskim i warminsko-ma-
zurskim nastgpil nawet nieznaczny spadek ptac real-
nych. Podsumowujac taczne zmiany, ktére zaszly w
ciggu badanego okresu, mozna zauwazy¢, ze najwiek-
szy wzrost plac w sektorze pozarolniczym miat miej-
sce w wojewddztwie mazowieckim (o okolo 67% w
stosunku do poczatku badanego okresu), a najmniej-
szy — w wojewédztwach: $wietokrzyskim, §laskim,
podkarpackim i lubelskim (o okolo 19-27%).
Analizujac regionalne zréznicowanie ptac pomie-
dzy wojewd6dztwami, nalezy powiedzie¢, ze bylo ono
znacznie mniejsze niz w przypadku regionalnego zréz-
nicowania stép bezrobocia. Poza wojewddztwem mazo-
wieckim i §laskim, gdzie place przez caly badany okres
ksztaltowaly sie¢ na znacznie wyzszym, niz w
pozosttych regionach, poziomie (por. wykres 2A w
aneksie), regionalne réznice plac nie byly duze. Byly
one znacznie mniejsze niz w przypadku regionalnego
zréznicowania stop bezrobocia. Obserwujac ich zmiany
w czasie, mozna stwierdzi¢, ze w badanym okresie r6z-
nice te sie zwiekszyly. Stosunek placy najnizszej do naj-
wyzszej zmniejszyt sie z 0,7 w 1995 1. do 0,54 w 2005 T.
(por. tabela 2). Bylo to jednak gtéwnie wynikiem wzro-
stu plac w wojewddztwie mazowieckim, gdzie wzgled-
na placa (w stosunku do przecietnej w kraju) wzrosta ze
115% w 1995 1. do 132% w 2005 1. Po usunieciu z pré-
by wojewédztwa mazowieckiego (por. tabela 2) okazuje

sie, ze relacja placy najnizszej do najwyzszej w pozosta-
tych regionach w 1995 i 2005 r. byla podobna.

Poréwnujac regionalne rozproszenie plac i stép
bezrobocia, mozna zauwazy¢, Ze jest ono znacznie
wieksze w przypadku bezrobocia (por. wspoélczynni-
ki zmiennosci w tabeli 2). Jezeli jednak pominiemy
wspomniane powyzej, do$¢ nietypowe, wojewddz-
two mazowieckie, to rozproszenie plac bedzie
znacznie nizsze. Swiadczy to, ze duza cze$é zmien-
nosci plac przypada na ten region. W przypadku
stép bezrobocia, ktére charakteryzowaly sie znacz-
nie wieksza zmienno$cia niz place, wykluczenie
mazowieckiego nie zmienia istotnie omawianych
wsp6lczynnikéw.

5. Pozostate czynniki determinujgce presje
ptacowq

Jak wspomniano, w literaturze wymienia sie¢ dwie
grupy czynnikéw istotnie oddzialujacych na wielkosé
presji placowej i tym samym wywotujacych zréznico-
wanie ptac w poszczegélnych przekrojach przy danej
stopie bezrobocia (por. Layard et al. 2005, s. 173):

— czynniki wewnetrzne dla przedsiebiorstwa:
wydajnos¢ pracy, sita zwiazkéw zawodowych i kosz-
ty produkcji (np. ceny débr importowanych),

— czynniki zewnetrzne dla przedsiebiorstwa: sy-
tuacja na rynku pracy, wysokos¢ i dlugosé okresu po-
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Mapa 3. Regionalne zroinicowanie wydajnosci pracy (bez sektora rolniczego) w Polsce w 1995

1 2004 . * (tys. PLN, ceny state z 2000 1.)

wydajnosc¢ pracy
1995

O 42,8 do49,9 (@
O 40 doszs 3
O 37,4doa0 (3
O 33,1do37.4 (5)

* zob. uwaga w przypisie 6.

wydajnos¢ pracy
2004

O 65,7 do 89,7 (3)
O 557 do65,7 (@
O 51,8 do 55,7 (a)
O 48,7 do 51,8 (5)

Zrédlo: Rocznik Statystyczny Wojewddztw, Aktywnosé Ekonomiczna Ludnosci Polski, roéne wydania z lat 1996-2006 oraz www.stat.gov.pl

bierania zasitkéw dla bezrobotnych, konkurencyjnosé
rynku oraz odsetek bezrobotnych dtugookresowo.

Cze$¢ wymienionych czynnikéw nie moze by¢
wzieta pod uwage w prezentowanych analizach, po-
niewaz nie sg one zréznicowane regionalnie (wyso-
kosé¢ zasitkéw dla bezrobotnych?®) lub brakuje danych
na poziomie regionéw (ceny débr importowanych).
W dalszych analizach przyjmuje sie zatem, ze dla
zréznicowania plac w polskiej gospodarce duze zna-
czenie mogg mieé r6znice w wydajnosci pracy, odse-
tek bezrobotnych diugookresowo, konkurencyjnosé
rynku (mierzona w opracowaniu udziatem pracujg-
cych w sektorze ustug) oraz sita zwigzkéw zawodo-
wych (mierzona udzialem pracujacych w sektorze
przemystowym).

Jezeli chodzi o pierwszy z wymienionych czyn-
nikéw, to zwigzek pomiedzy poziomem plac realnych
a wydajnoscia jest w literaturze doé¢ doktadnie prze-
analizowany i potwierdzony. Obserwujac regionalne
zréznicowanie wydajnosci pracy w Polsce w latach
1995-20045 (poza rolnictwem; por. mapa 3), mozna
zauwazyC, ze regiony o wyzszej wydajnosci pracy
(mierzonej warto$cia dodana brutto na pracujgcego)
charakteryzujg sie przecietnie wyzszym poziomem
plac realnych (wigcej na temat regionalnego zréznico-
wania plac i wydajnosci pracy w Polsce patrz m.in.

5 Dlugosé okresu pobierania zasitkéw dla bezrobotnych jest w Polsce zr6z-
nicowana regionalnie i zalezy od wysokosci stopy bezrobocia na obszarze
powiatowego urzedu pracy. Zasady pobierania zasitkéw dla bezrobotnych
dotycza sytuacji na powiatowych rynkach pracy. Poniewaz analizy prowa-
dzone w pracy opieraja si¢ na danych dotyczacych wojewddztw, a odsetek
0s6b bezrobotnych majacych prawo do zasitku jest relatywnie niewielki (w
koncu marca 2007 r. stanowily one 13,5% wszystkich oséb zarejestrowa-
nych jako bezrobotne; www.psz.praca.gov.pl) czynnik ten zostal pominiety.
6 GUS publikuje dane dotyczace wartosci dodanej brutto w przekroju re-
gionalnym z do$¢ duzym opéznieniem. Ostatnie dostepne dane dotycza
2004 .

Rogut, Tokarski, 2001; 2005). Najwyzszym poziomem
wydajnosci pracy przez caly badany okres cechowatlo
sie¢ wojew6dztwo mazowieckie, najnizszym w 1995 r.
wojewddztwo 16dzkie, w 2004 — wojewddztwo lubel-
skie. W stosunku do poczatku badanego okresu regio-
nalne zréznicowanie wydajnosci pracy znacznie
wzrosto. W 1998 r. relacja warto$ci najmniejszej do
najwiekszej wyniosta 0,67, w 2004 r. — juz 0,54.
Jezeli chodzi o drugi z wymienionych czynnikéw
wywolujacych presje ptacowa, to teoretyczne uzasad-
nienie zalezno$ci pomiedzy odsetkiem bezrobotnych
dlugookresowo (mierzonym jako relacja bezrobot-
nych poszukujacych pracy dluzej niz 12 miesiecy do
og6lu bezrobotnych) wyplywa m.in. z modeli insider
— outsider (swoi — obcy; uczestnik — osoba postronna).
Insider (uczestnik, swéj) to osoba zatrudniona w da-
nym przedsigbiorstwie, outsider (osoba postronna,
obcy) to osoba niezatrudniona, poszukujgca pracy. W
modelach tych przyjmuje sie, ze pracujacy w danym
przedsiebiorstwie dysponuja pewng sila przetargowa
i moga wplywac na poziom stawek plac. Sila zatrud-
nionych wynika z kosztéw rotacji kadr, czyli kosztéw
zwigzanych ze zwalnianiem obecnie pracujgcych,
przyjmowaniem nowych i ich szkoleniem; kosztéw
zwiazanych z ewentualnym utrudnianiem pracy i
szykanowaniem nowych pracownikéw, jezeli pracow-
nikom wydaje sig, ze nowo zatrudnieni sg dla nich za-
grozeniem, oraz kosztéw zwiazanych z reakcja wysil-
ku pracownikéw na rotacje (por. Snowdon et al. 1998,
s. 333-335; Kwiatkowski 2002, s. 196-203; Kucharski
2000, s. 57-61 lub Rogut 2005). Zadania placowe in-
sideréw zaleza réwniez od sily przetargowej outside-
réw. Im wyzszy jest odsetek bezrobotnych diugookre-
sowo na rynku pracy, tym wieksze zadania placowe
moga wysuwaé obecnie zatrudnieni. Zaklada sie bo-
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Mapa 4. Regionalne zroznicowanie odsetka bezrobotnych diugookresowo (mierzonego udziatem
0s0b bezrobotnych poszukujqcych pracy diuzej niz 12 miesiecy do ogotu bezrobotnych) w Polsce

w 1998 ¢ 2005 .

bezrobotni
dlugookresowo
1998

[ 0437 do 0,482 (9
[ 0,408 do 0437 (4)
[ 0,379 do 0,208 (a)
[ 0.324 do 0,379 (4)

bezrobotni

dlugookresowo
2005

O 052 do 0,543 (4)

Odos5 doos52 (4)

000476 do 05  (4)

[ 0451 do 0,476 (4)

Zrddto: obliczenia wiasne na postawie: GUS, Rocznik Statystyczny Wojewddztw, roéne wydania z lat 1998-2005.

wiem, ze wraz z wydluzaniem sie okresu pozostawa-
nia bez pracy nastepuje coraz wieksza utrata kwalifi-
kacji zawodowych 0s6b bezrobotnych. Tym samym sa
oni mniejszym zagrozeniem dla oséb pracujacych.
Regionalne zréznicowanie udzialu bezrobotnych
dlugookresowo w ogéle bezrobotnych w latach
1998-20057 przedstawiono na mapie 4. Wynika z nie-

7 Wezeséniejsze dane w przekroju regionalnym nie sa dostepne.

go, ze wysokie bezrobocie dlugookresowe wystepuje
w regionach Polski wschodniej i potudniowo-wschod-
niej. Bezrobocie ma tam do$¢ stagnacyjny charakter.
Analizujac stopy odplywoéw z bezrobocia i naplywow
do zasobu bezrobocia, mozna zauwazy¢, ze w tych re-
gionach sa one stosunkowo niskie (por. m.in. Rogut,
Tokarski 2002). Oznacza to mate prawdopodobien-
stwo opuszczenia zasobu bezrobocia przez osobe, kt6-
ra do niego trafita. Wojewddztwa Polski zachodniej to

Tabela 4. Sektorowa struktura pracujgcych w polskiej gospodarce przecietnie w latach

1995-2005 (w % pracujqcych ogolem)

Odsetek pracujacych w:
Wojewddztwa .
przemysle i
rolnictwie budownictwie uslugach

POLSKA 0,19 0,31 0,50
Dolnoslaskie 0,10 0,34 0,56
Kujawsko-pomorskie 0,20 0,31 0,49
Lubelskie 0,40 0,19 0,41
Lubuskie 0,11 0,34 0,56
Lodzkie 0,20 0,32 0,48
Matopolskie 0,24 0,30 0,46
Mazowieckie 0,19 0,24 0,57
Opolskie 0,18 0,35 0,47
Podkarpackie 0,30 0,29 0,41
Podlaskie 0,36 0,21 0,43
Pomorskie 0,11 0,31 0,58
Slaskie 0,05 0,44 0,51
Swiqtokrzyskie 0,34 0,26 0,40
Warminsko-mazurskie 0,18 0,29 0,53
Wielkopolskie 0,19 0,34 0,47
Zachodniopomorskie 0,09 0,30 0,61

Zrddto: obliczenia wiasne na podstawie: GUS, Aktywnosé Ekonomiczna Ludnosci Polski, rozne wydania z lat 1996-2006.
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regiony o stosunkowo dynamicznym charakterze bez-
robocia (relatywnie wysokich stopach zaréwno odpty-
wow, jak i naplywéw i co za tym idzie relatywnie ni-
skim udziale bezrobocia dtugookresowego).

Obserwujac zmiany bezrobocia dlugookresowego
mozna zauwazyc, ze jego wielko$¢ w badanym okresie
znacznie wzrosla. W latach 1999-2003 przecietny
udzial bezrobotnych dlugookresowo zwigkszyl sie z
poziomu 0,39 do okolo 0,52. Oznacza to, ze ponad po-
lowa zarejestrowanych w 2003 r. bezrobotnych poszu-
kiwala pracy dluzej niz 12 miesiecy. Od 2004 r. wraz z
polepszaniem sie sytuacji na rynku pracy mozna zaob-
serwowac spadek odsetka oséb bezrobotnych diugo-
okresowo. Jezeli chodzi o réznice pomiedzy regiona-
mi, to w badanym okresie zmniejszyly sie (wspétczyn-
nik zmiennosci spadt z ponad 0,11 do 0,05).

Kolejnym czynnikiem, ktéry moze tlumaczyc
wystepujace pomiedzy regionami réznice plac real-
nych, jest odmienna struktura pracujacych. W niniej-
szym opracowaniu przyjmuje sie, ze regionalna struk-
tura pracujacych moze odzwierciedla¢ w pewnym
stopniu zaréwno stopien konkurencyjnosci rynkéw
(mierzony udzialem sektora ustugowego w ogdle pra-
cujacych), jak i presje placowa zwigzkéw zawodo-
wych (mierzong udzialem pracujacych w sektorze
przemystowymS8).

Analizujac sektorows strukture pracujacych w po-
szczegblnych wojewddztwach (por. tabela 4), mozna
zauwazy¢, ze wojewddztwa Polski wschodniej i potu-
dniowo-wschodniej to regiony o przestarzalej struktu-
rze pracujacych (wysokim odsetku pracujacych w sek-
torze rolniczym oraz relatywnie niskim udziale ustug).
Wojewddztwa zachodnie i péinocno-zachodnie cechu-
ja sie wysokim odsetkiem pracujacych w sektorze
ustug i niskim w sektorze rolniczym (wiecej na temat
sektorowego zréznicowania pracujacych w Polsce por.
m.in.: Tokarski 2005; Rogut, Lipowski 2005).

6. Empiryczna weryfikacja krzywej ptac
w gospodarce polskiej

Gléwnym celem prowadzonych w tym opracowaniu
analiz jest proba odpowiedzi na pytanie, czy place
dostosowuja sie¢ do zmian sytuacji na regionalnych
rynkach pracy, czyli czy zmiany poziomu lokalnych
stép bezrobocia przekladajg sie na zmiany plac real-
nych. Na wykresie 1 przedstawione zostaly zmiany
stép bezrobocia i zmiany plac realnych na regional-

8 Ze wzgledu na brak wiarygodnych danych dotyczacych stopnia uzwiazko-
wienia na poziomie regionalnym w polskiej gospodarce, zostata przyjeta hi-
poteza, ze zwiazki zawodowe dziataja w duzych zakltadach przemystowych.
Tym samym zakiada sig, ze im wyzszy jest udzial pracujacych w sektorze
przemystowym, tym silniejsza jest pozycja zwiazkéw zawodowych w danym
regionie. Presje¢ zwiagzkéw zawodowych lepiej odzwierciedlatyby dane doty-
czace liczby duzych podmiotéw gospodarczych (zatrudniajacych wiecej niz
250 os6b), niestety takie dane nie sa dostepne na poziomie regionalnym.
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Wykres |. Dynamika plac i bezrobocia na
regionalnych rynkach pracy w Polsce
w latach 1995-2005
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Zrédlo: obliczenia wlasne na podstawie: GUS, Rocznik Statystyczny
Wojewddztw oraz Aktywnosé Ekonomiczna LudnoSci Polski, réine
wydania z lat 1996-2006.

nych rynkach pracy. Obserwujac przedstawionag
chmure punktéw, trudno potwierdzi¢ wystepowanie
istotnej zaleznosci pomiedzy dynamika badanych
zmiennych; jezeli wystepuje, to jest bardzo staba.

Aby doktadnie przeanalizowaé zwiazek pomie-
dzy sytuacja na regionalnym rynku pracy a pozio-
mem plac, przedstawiono ksztaltowanie sie powyz-
szych wielko$ci dla kazdego badanego roku oddziel-
nie (por. rysunek 3A w aneksie). Na tej podstawie
mozna potwierdzi¢ wystepowanie pewnej ujemnej
zalezno$ci pomiedzy poziomem plac a sytuacja na lo-
kalnym rynku pracy w poszczegdlnych latach, aczkol-
wiek zalezno$é ta znow jest dos¢ staba.

Aby méc odpowiedzie¢ na pytanie, czy w pol-
skiej gospodarce istnieje zalezno$¢ pomiedzy pozio-
mem plac a stopg bezrobocia na regionalnym rynku
pracy, czyli czy wojewddztwa, w ktérych stopa bezro-
bocia ksztaltowata sig¢ na wysokim (niskim) poziomie,
cechowaly sie niskim (wysokim) poziomem plac,
stworzono ranking wojewédztw (por. Sibley, Walsh
2002, s. 4). Oceniana byla pozycja kazdego woje-
wdédztwa w danym roku zaréwno pod wzgledem sto-
py bezrobocia, jak i poziomu ptac. Dla kazdej z tych
zmiennych opracowano oddzielny ranking. Metoda
oceniania pozycji wojewédztwa byla bardzo prosta:
wojewddztwo, ktére w danym roku odznaczato sie
najnizszym poziomem bezrobocia, otrzymywalo 1
punkt, wojewddztwo o najwyzszej stopie bezrobocia
odpowiednio 16 punktéw. Poniewaz ocene przepro-
wadzono dla kazdego z 11 badanych lat, minimalna
liczba punktéw wynosita 11 (co oznaczatoby, ze przez
caly badany okres dane wojewd6dztwo cechowatlo sie
najnizsza stopa bezrobocia), a maksymalna liczba
punktéw — 176 (w przypadku, gdyby dane wojewé6dz-
two przez wszystkie badane 11 lat odznaczalo sie naj-
wyzsza stopa bezrobocia). Analogiczny ranking
przeprowadzono, oceniajac poziom plac, przy czym
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Tabela 5. Ranking wojewddziw pod wzgledem poziomu stop bezrobocia i plac realnych

w latach 1995-2005

LA L7 Liczba punktéw
Wojewédztwo w rankingu stép Grupa Wojewodztwo k Grupa
bezrobocia w rankingu plac
Lubelskie 25 4 Mazowieckie 12 1
Mazowieckie 29 1 Slaskie 21 1
Matopolskie 33 1 Dolnoslaskie 39 5
Podlaskie 45 4 Pomorskie 39 5
Wielkopolskie 51 1 Wielkopolskie 57 1
Opolskie 78 2 Matopolskie 69 1
Podkarpackie 81 1 Zachodniopomorskie 78 5
Slaskie 84 1 Opolskie 81 2
Lodzkie 94 2 Kujawsko-pomorskie 106 3
Swigtokrzyskie 99 4 .odzkie 113 4
Pomorskie 113 5 Lubelskie 116 2
Kujawsko-pomorskie 132 3 Warmifisko-mazurskie 136 3
Lubuskie 152 3 Lubuskie 144 3
Dolnoslaskie 158 5 Podkarpackie 154 4
Zachodniopomorskie 159 5 Podlaskie 164 4
Warminsko-mazurskie 163 3 Swigtokrzyskie 167 4

Zradlo: obliczenia wtasne.

1 punkt otrzymywalo wojewédztwo o najwyzszym
poziomie ptac w danym roku, 16 punktéw — woje-
wddztwo o najnizszych placach. Wyniki rankingu
przedstawia tabela 5. Gdyby koncepcja krzywej plac
w gospodarce polskiej byla prawdziwa we wszyst-
kich latach, uktad wojewddztw w przypadku stopy
bezrobocia i ptac powinien by¢ w tabeli 5 ten sam,
co oznaczaloby, ze wojewddztwa o najnizszych sto-
pach bezrobocia cechowaly sie najwyzszymi ptaca-
mi. Obserwujac jednak dane w tabeli 5, mozna
stwierdzié, ze tak nie jest, i wyodrebni¢ kilka grup
wojew6dztw:

1) wojewddztwa o relatywnie niskiej stopie bez-
robocia i wysokim poziomie ptac (mazowieckie, $la-
skie, wielkopolskie, matopolskie),

2) wojewédztwa o $rednim poziomie zaréwno
stép bezrobocia, jak i plac (f6dzkie, opolskie),

3) wojewddztwa o wysokiej stopie bezrobocia i
niskim poziomie plac (warminsko-mazurskie, lubu-
skie, kujawsko-pomorskie),

4) wojewd6dztwa o niskiej stopie bezrobocia i ni-
skim poziomie plac (lubelskie, podlaskie, podkarpac-
kie i $wietokrzyskie),

5) wojewdédztwa o wysokiej stopie bezrobocia i
relatywnie wysokim poziomie plac (dolnoslaskie, po-
morskie i zachodniopomorskie).

O ile w przypadku trzech pierwszych grup wo-
jewo6dztw mozna potwierdzié wystepowanie ujem-
nej zalezno$ci pomiedzy poziomem plac a sytuacja
na lokalnym rynku pracy, o tyle wojewddztwa na-
lezace do dwéch ostatnich grup byly pod tym
wzgledem nietypowe. Do pierwszej z nich naleza

regiony Polski wschodniej i poludniowo-wschod-
niej, z niska stopa bezrobocia, ale wysokim bezro-
bociem ukrytym (por. m.in. Tokarski 2005, s. 133-
134). Faktyczna stopa bezrobocia jest zatem w tych
wojewoddztwach wyzsza, co moze wplywaé na niski
poziom plac realnych. W ostatniej z wymienionych
grup sa wojewddztwa Polski zachodniej i péinocnej
z wysokim poziomem bezrobocia. W tych woje-
wodztwach, szczegélnie w dolnoslaskim i zachod-
niopomorskim, faktyczna stopa bezrobocia moze
by¢ znacznie nizsza, ze wzgledu na pracujacych w
szarej strefie w przygranicznym sektorze ustug. Wy-
sokie place przecietne w wojewédztwie dolnosla-
skim sa réwniez wynikiem znaczacego odsetka pra-
cujacych w przemysle wydobywczym, gdzie wyna-
grodzenia sa znacznie wyzsze niz w pozostatych
sekcjach przemystu. W pomorskim i zachodniopo-
morskim przyczyna relatywnie wysokich ptac moze
by¢ wysoki (na tle kraju) odsetek zatrudnionych w
ustugach.

W celu empirycznej weryfikacji hipotezy o wza-
jemnym zwigzku pomiedzy sytuacjg na regionalnym
rynku pracy a poziomem plac oszacowano parametry
réwnania krzywej plac o postaci:

ln(Wir) :n; +a ln(witfl ) + Bl ln(uiz) +
By G, )+ 2, X+, +E, (®)

gdzie:
w;, — poziom plac realnych w regionie i (i = 1, 2,
..., 16) w roku t (t = 1995, 1996, ..., 2005),
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Tabela 6. Oszacowane wartosci parametrow uproszczonej krzywej plac

log(u) 0,126 0,319 0,312 -0,119 0,00585 -0,122
(2,933) (13,595) (13,409) (-1,906) (0,116) (-2,079)

skorygowany R 0,0878 0,844 0,616 0,963 -0,0026 0,911

Fixed region Tak Tak

Fixed time Tak Tak

Random region Tak Tak Tak

Random time Tak

2SLS Tak Tak Tak Tak Tak Tak

Wartosci testu 58,07 164,98

Chowa

Wartosci testu 0.20 10,65

Hausmana

Zrédlo: obliczenia wiasne.

u,, — stopa bezrobocia w regionie i (i = 1, 2, ...,
16) w roku t (t = 1995, 1996, ..., 2005),

n; — zmienna odzwierciedlajgca czynniki nieobser-
wowalne, specyficzne dla poszczegélnych regionow,

u, — zmienna odzwierciedlajgca czynniki nieob-
serwowalne, specyficzne dla poszczegdlnych okresow,

g, — sktadnik losowy,

B, oraz f, — krétkookresowe elastycznosci plac
wzgledem stopy lﬁ(la%ré)zbocia, elastycznos¢ dlugookre-

sowa jest rowna — — =,

a — parametr mierzacy sztywno$¢ plac na zmia-
ny na lokalnym rynku pracy, im bardziej o jest zblizo-
na do jednosci w wielkosciach absolutnych, tym
szybszy jest proces dostosowawczy,

X, — wektor pozostalych zmiennych determinu-
jacych presje ptacowa, obejmujacy: wydajnos¢ pracy
(v1), odsetek bezrobotnych diugookresowo (l/fu), odse-
tek pracujacych w przemysle ({p) oraz odsetek pracu-
jacych w ustugach (lu);

X — elastycznoé¢ plac wzgledem poszczegdl-
nych zmiennych determinujacych presje ptacowa.

W przeprowadzonych analizach ekonometrycz-
nych wzieto pod uwage réznice miedzy regionami
wynikajace z wystepowania pewnych nieobserwo-
walnych czynnikéw. Uwzglednione zostaly inne, po-
za stopa bezrobocia, czynniki determinujace presje
placows, jak réwniez dynamiczny charakter rynku
pracy i dostosowania ptac do zmieniajacej sie w cza-
sie sytuacji na rynku pracy. Ze wzgledu na fakt, ze ba-
dany okres jest dos¢ krétki (1995-2005) zastosowano
op6znienia tylko o jeden okres.

Przedstawione w tabeli 6 wyniki estymacji para-
metréw uproszczonej krzywej plac, w ktérej zmienng
objasniajaca jest tylko regionalne zréznicowanie sytu-
acji na rynku pracy mierzone stopa bezrobocia, wska-
zuja na statystyczna istotno$¢ parametru przy zmien-
nej objasniajacej. Z przeprowadzonych testéw (por.
warto$ci tekstu Hausmana w tabeli 6) wynika, Ze nie
ma podstaw do odrzucenia hipotezy zerowej o braku
korelacji miedzy zmiennymi obja$niajgcymi a nieob-
serwowalna, regionalnie zr6znicowana czescia sktad-
nika losowego, czyli nie ma podstaw do odrzucenia

Tabela 7. Oszacowane wartosci parametrow krzywej plac z wwzglednieniem wydajnosci pracy

log(u) -0,0429 -0,105 -0,0546 -0,131 -0,0683 -0,113
(-1,812) (-1,305) (-1,460) (-1,829) (-1,217) (-2,215)

log(yl) 0,698 0,830 0,731 0,183 0,399 0,353
(20,864) (5,873) (12,152) (1,968) (5,257) (5,469)

skorygowany R? 0,768 0,794 0,685 0,963 -0,581 0,881

Fixed region tak tak

Fixed time tak tak

Random region tak tak tak

Random time tak

2SLS tak tak tak tak tak tak

Wartosci testu 272 38.53

Chowa

Wartosci testu

Hausmana 0,019 8,66

Zrodlo: obliczenia wiasne.
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Tabela 8. Oszacowane wartosci parametrow rozszerzonej krzywej plac

log(u) -0,101 -0,161 -0,0204 -0,102 -0,154
(-2,037) (-3,047) (-0,356) (-3,536) (-2,979)
log(yl) 0,402 0,283 0,284 0,188 0,321
(6,070) (4,522) (3,498) (5,630) (5,030)
log(lp) 0,110 0,0741 0,117
(3,086) (2,302) (3,378)
log(lu) 0,178 0,146 0,191
(3,625) (3,285) (3,882)
log(ltu) 0,0528
(1,162)
skorygowany R? 0,877 0,891 0,822 0,929 0,893
Fixed region
Fixed time tak tak tak tak tak
Random region tak tak tak tak tak
Random time
2SLS tak tak tak tak tak

Zradto: obliczenia wiasne.

hipotezy, iz nieobserwowalne, regionalnie zréznico-
wane czynniki majg charakter losowy. Analizy z
uwzglednieniem nie tylko efektéw regionalnych, ale
tez efektow czasowych wskazuja na koniecznosé od-
rzucenia hipotezy zerowej o braku korelacji miedzy
efektami czasowymi a zmiennymi objasniajacymi.
Przeprowadzone testy Chowa $wiadczg réwniez o ko-
niecznosci odrzucenia hipotezy o stalej wartoéci wy-
razu wolnego zar6wno w przekroju wojewddztw, jak i
w czasie. Nalezy jednak zauwazy¢, ze stopieni obja-
$nienia zréznicowania plac regionalnym zréznicowa-
niem stép bezrobocia jest niski. Wskazuje to na ko-
nieczno$¢ uwzglednienia innych czynnikéw moga-
cych determinowac istniejace regionalne zréznicowa-
nie poziomu plac.

Uwzglednienie omawianych wczeéniej czynni-
kéw determinujacych presje ptacowa (por. tabela 7 i
8) wskazuje, ze regionalne zréznicowanie wydajnosci
pracy w najwiekszym stopniu determinuje regionalne
zréznicowanie plac w Polsce. Jezeli chodzi o wplyw
pozostatych czynnikéw, to mozna zauwazyé, ze
udzial pracujgcych zaréwno w sektorze przemysto-
wym, jak i ustugowym byl réwniez zmienna staty-

Tabela 9. Oszacowane wartosci parametrow
dynamicznej postaci krzywej plac

log(wr(- | 0,849 | 0,708 1210 | 0,806
1) (14,798) | (6,113) | (0,771) |(14,457)
log(®) -0,0496 | 0,0954 | 0,0616

g (-4.788) | (0,986) | (0,276)

0,126 | -0,0918 | -0,0481
log(ub(-1)) (-1,488) | (-0455) | (-4.826)
log(s]) 0,0873 | 0,179 | -1,033 | 0,118

ey (2,037) | 2,260) | (-0,275) | (2,777)
skor. R” 0,954 | 0943 | 0,749 | 0,955
2SLS Tak Tak Tak Tak

Zrddio: obliczenia wiasne.

stycznie istotna, determinujgca regionalne réznice
plac. Nie potwierdzila si¢ natomiast hipoteza o istot-
nym wplywie odsetka bezrobotnych diugookresowo
na regionalne zréznicowanie plac.

Uwzglednienie dynamicznego charakteru ryn-
kéw pracy oraz faktu, ze podmioty gospodarcze moga
z op6Znieniem reagowac na zmiany sytuacji na lokal-
nym rynku pracy, wskazuje, iz w gospodarce polskiej
place reaguja z okolo rocznym opéZnieniem na zmia-
ny stopy bezrobocia. Krétkookresowa elastycznosé
plac wzgledem stopy bezrobocia wynosi okolo -0,048
(por. tabela 9).

Z wczesniejszych analiz wynika jednak, ze bada-
jac zalezno$¢ miedzy placami a stopa bezrobocia na
lokalnych rynkach pracy, nalezy wziaé pod uwage
niejednorodno$¢ badanego okresu. Tym samym do
réwnania (8) wprowadzono zmienng przelacznikowsa
d9901, przyjmujaca warto$¢ 1 w latach 1999-2001 i
warto$¢ 0 w pozostalych latach.

Wyniki estymacji parametré6w réwnania ze
zmienng przelacznikowa (por. tabela 10) wskazuja,
ze elastyczno$¢ plac realnych wzgledem stopy bez-
robocia byla rézna w poszczegélnych podokresach.

Tabela 10. Oszacowane wartosci parametrow
krzywej plac ze zmienng przelqeznikowq

log(wr(-1)) 0,957 0,809
(49,340) | (14,602)
log(u) -0,0537 | -0,0495
(-4,876) | (-4,834)
log(u)*d9901 0,0449 0,0387
(1,809) (1,714)
log(yl) 0,123
(2,963)
skor. R? 0,952 0,960
2SLS Tak Tak

Zrddlo: obliczenia wlasne.
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W latach 1995-1998 i 2002-2005 krotkookresowa
elastycznos¢ ptac wzgledem stopy bezrobocia wyno-
sita okoto -0,05. W latach 1999-2001 zalezno$¢ po-
miedzy poziomem plac a stopg bezrobocia byta na-
tomiast znacznie stabsza. Elastycznos¢ krétkookre-
sowa plac wzgledem stopy bezrobocia byla w tym
okresie réwna -0,01. Swiadczy to, ze place bardzo
stabo reagowaly na wzrost stép bezrobocia w bada-
nym okresie.

Powyzsze wyniki wskazuja, ze w zaleznosci od
sytuacji na rynku pracy place réznie reaguja na
zmiany stép bezrobocia. Pozytywne zmiany na rynku
pracy zwiazane ze spadkiem stép bezrobocia wywo-
luja istotne zmiany plac realnych. Nalezy przy tym
podkresli¢, ze dostosowania te nie nastepuja natych-
miast. Przeprowadzone analizy wskazujg, ze place
dostosowuja sie do zmian sytuacji na lokalnym rynku
pracy z rocznym opé6znieniem. Negatywne zmiany na
rynku pracy zwiazane ze wzrostem stép bezrobocia
praktycznie nie maja wplywu na zmiany plac real-
nych. Moze to wskazywac, ze ptace w polskiej gospo-
darce sg w duzym stopniu sztywne w dét.

5. Podsumowanie i wnioski

Przeprowadzone w opracowaniu analizy potwierdza-
ja silng heterogenicznos$¢ regionalnych rynkéw pracy.
Réznice miedzy regionalnymi stopami bezrobocia
siggaly 11 punktéw procentowych. Najwyzsze stopy
bezrobocia byly w wojewédztwach Polski zachodniej
i pélnocnej, najnizsze — w czeSci poludniowo-
-wschodniej. Zmiany, ktére zaszly w badanym okre-
sie, nie byly jednorodne zaréwno pod wzgledem kie-
runku, jak i wplywu na poszczegélne regionalne ryn-
ki pracy. W 2005 r. we wszystkich wojewédztwach
stopy bezrobocia byly jednak wyzsze niz w 1995 r.
Ponadto mozna zaobserwowaé, ze zmniejszyly sie
réznice w stopach bezrobocia miedzy poszczegél-
nymi regionami.

Regionalne zréznicowanie plac w duzym stopniu
wynikato z funkcjonowania w Polsce przez kilkadzie-
siat lat systemu gospodarki centralnie planowanej. W
1995 r. najwyzsze place notowano w wojewddztwie
$laskim. Jednak juz od 1996 r. §laskie stracito pozycje
lidera na rzecz wojewddztwa mazowieckiego. Zmia-
ny w badanym okresie polegaly gléwnie na szybkim
(w poréwnaniu z pozostalymi regionami) wzroscie
plac w wojewddztwie mazowieckim i tym samym
zwiekszeniu réznic w stosunku do reszty kraju. W
1996 r. najnizsze place byly na poziomie okoto 70%
placy najwyzszej; w 2005 r. relacja ta wyniosla 54%.
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Nalezy podkresli¢, ze z wyjatkiem wojewddztw
mazowieckiego oraz $laskiego, gdzie ptace ksztalto-
waly sie na stosunkowo wysokim poziomie, réznice
w placach miedzy pozostalym wojewdédztwami nie
byly znaczne. Regionalne zréznicowanie ptac w Pol-
sce bylo znacznie stabsze, niz wynikaloby to z réznic
miedzy stopami bezrobocia.

Poréwnujac regionalne zréznicowanie plac i
stép bezrobocia, mozna stwierdzi¢ wystepowanie
kilku grup regionéw: o niskiej stopie bezrobocia i wy-
sokim poziomie plac (mazowieckie, $laskie, wielko-
polskie, matopolskie), o srednim poziomie zar6wno
stép bezrobocia, jak i ptac (6dzkie, opolskie), o wy-
sokiej stopie bezrobocia i niskim poziomie ptac (war-
minsko-mazurskie, lubuskie, kujawsko-pomorskie),
o niskiej stopie bezrobocia i niskim poziomie plac
(lubelskie, podlaskie, podkarpackie i $wietokrzy-
skie), jak tez o wysokiej stopie bezrobocia i relatyw-
nie wysokim poziomie ptac (dolnoslaskie, pomorskie
i zachodniopomorskie). Dwie ostatnie grupy to regio-
ny, w ktérych nie mozna potwierdzi¢ wystepowania
ujemnej zaleznos$ci miedzy poziomem plac a sytu-
acja na rynku pracy.

Przeprowadzone analizy empiryczne dla catego
badanego okresu wskazuja na wystepowanie ujemne;j
zaleznosci pomiedzy badanymi zmiennymi, jednak
zalezno$¢ ta jest bardzo slaba. Czynnikami w istotny
statystycznie sposéb objasniajacymi regionalne rézni-
ce miedzy placami jest natomiast wydajnos¢ pracy i
struktura pracujacych w poszczegélnych wojewddz-
twach. Place reaguja z rocznym opdézZnieniem na
zmiany zachodzace na lokalnych rynkach pracy.
Krétkookresowa elastycznosé plac wzgledem stopy
bezrobocia ksztaltowala sie na poziomie okolo -0,05.
Uwzglednienie w analizach niejednorodnosci bada-
nego okresu pozwala na stwierdzenie, Ze elastycznoéé
plac byla wyzsza w okresach dobrej sytuacji na rynku
pracy, kiedy stopa bezrobocia spadata. W latach
1999-2001 elastyczno$¢ plac byla znacznie nizsza
(okolo -0,01), co wskazuje na wystepowanie pewnej
sztywnosci ptac w dét.

Podsumowujac nalezy podkresli¢, ze przeprowa-
dzone analizy empiryczne wskazuja, ze stopa bezro-
bocia w Polsce nie byla czynnikiem w istotnym stop-
niu objasniajagcym regionalne zréznicowanie plac.
Wyjasnienia réznic w placach pomiedzy wojewddz-
twami nalezaloby szuka¢ raczej po stronie innych,
niz stopa bezrobocia, czynnikéw, w szczegélnosci
zwigzanych z sektorowa struktura pracujacych, jak
réwniez z regionalnym zréznicowaniem zaréwno ka-
pitalu ludzkiego, jak i rzeczowego, czyli czynnikéw
determinujacych réznice wydajnosci pracy.
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Aneks

Wykres | A. Stopy bezrobocia na regionalnych rynkach pracy i przecietnie w Polsce w latach
1995-2005
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Zrédto: obliczenia wlasne na podstawie: GUS, Aktywnosé Ekonomicena Ludnosci Polski, rozne wydania z lat 1996-2006.

Wykres 2A. Poziom plac realnych na regionalnych rynkach pracy oraz przecietnie w Polsce w
latach 1995-2005 (ptace nominalne urealnione deflatorem PKB, PLN, ceny stale 2000)
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Zrédto: obliczenia wlasne na podstawie: GUS, Rocznik Statystyczny Wojewddztw, rézne wydania z lat 1996-2006.



BANK | KREDYT FLwiecien 2007 Makroekonomia

Wykres 3A. Place realne (W, ceny stale 2000) oraz stopy bezrobocia na regionalnych rynkach
pracy (U) w Polsce w latach 1995-2005
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Streszczenie

W artykule zbadano zalezno$¢ miedzy strukturg rynku (market
structure), funkcjonowaniem rynku (market conduct) a
rentownoscia przedsiebiorstw (market performance) w polskim
przetworstwie przemystowym — zgodnie z paradygmatem SCP
(analiza miata charakter statyczny). Wyniki badania potwierdzity
stwierdzenie, wywodzace sie z nowego nurtu badawczego
organizacji rynku i konkurencji, ze zaleznos¢ miedzy struktura i
funkcjonowaniem rynku a rentownoscia jest o wiele bardziej
zlozona, niz zakltadal klasyczny paradygmat SCP. Struktura rynku
nie tylko oddzialuje na pozostate elementy paradygmatu, lecz
sama ksztaltuje sie pod wpltywem sil ekonomicznych i staje sie
wiec skutkiem okreslonych zachowan rynkowych.

Analiza empiryczna w niniejszym artykule zostala oparta na
rocznych danych jednostkowych przedsiebiorstw ze sprawozdan
finansowych F01 i F02 dla przetworstwa przemyslowego

obejmujacych lata 1996-2004.

Stowa kluczowe: teoria organizacji przemystowej, rentowno$c

firm, struktura rynku, sita rynkowa

Abstract

The analytical background for this research is provided by the
Structure-Conduct-Performance paradigm (SCP). In this view
market structure determines the behavior of the firms (market
conduct) and finally determines market performance.

This paper explains the role of market structure on profitability
in the Polish manufacturing firms based on panel data static
analysis. The empirical results have shown that relationships
among structure, conduct, and performance are interactive and
more complex than the basic view based on the linear SCP
framework. This statement is based on The New Industrial
Organization Theory.

The panel data for this analysis comprises yearly data (FO1 and
F02 CSO) for the period 1996-2004 for manufacturing

companies.
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Wstep

W zwigzku z globalizacja i deregulacja rynkéw zagad-
nienia dotyczace konkurencji miedzy podmiotami
spotykaja si¢ z coraz wiekszym zainteresowaniem
analitykéw. Przedmiotem dyskusji w ekonomii jest
takze relacja miedzy struktura rynkowa (market struc-
ture), funkcjonowaniem rynku (market conduct) oraz
panujaca w nim sytuacja — rentownoscia przedsie-
biorstw (market performance), okreslana jako para-
dygmat SCP.

Do konica lat 70. na podstawie modelu SCP wy-
wodzacego sie z teorii organizacji rynku i konkuren-
cji, twierdzono, Ze koncentracja rynku oraz bariery
wejscia sa podstawa relacji miedzy struktura rynku
a rentownoscia i sa z nia dodatnio skorelowane. Jed-
nak pézniejsze badania, wywodzace sie z nowego
nurtu badawczego organizacji rynku i konkurencji
(new industrial organization), dowiodly, ze zaleznos¢
miedzy struktura rynku a rentownoscia jest bardziej
zlozona. Struktura rynkowa (market structure) nie tyl-
ko oddzialuje na pozostale elementy paradygmatu,
lecz sama ksztaltuje sie pod wplywem sil ekonomicz-
nych i staje sie skutkiem okreslonych zachowan ryn-
kowych (market conduct).

Celem niniejszego artykutu jest zaprezentowanie
wynikéw badania wplywu struktury rynku na ren-
towno$¢ polskich przedsigbiorstw w przetworstwie
przemystowym, zgodnie z modelem SCP, na danych
panelowych. Przeprowadzona analiza miala charak-
ter statyczny oraz jednokierunkowy. Oprécz wplywu
koncentracji rynku na rentownos¢ zbadano wplyw in-
nych czynnikéw oddzialujacych na poziom konkuren-
¢ji na rynku: sity rynkowej, barier wejscia do danej ga-
tezi i konkurencji miedzynarodowej. Dodatkowo zba-
dano wplyw takich czynnikéw determinujacych ren-
townos¢, jak: wielkosé przedsigbiorstwa, produktyw-
nos¢ pracy, dzwignia finansowa oraz innowacyjnosc.

Opracowanie sklada sie z trzech czesci: czesci
teoretycznej, empirycznej oraz zakonczenia.
W pierwszej czesci syntetycznie przedstawiono teo-
retyczne podstawy badan nad struktura rynku i kon-
kurencja oraz zaprezentowano szczeg6lowy opis pa-
radygmatu SCP. W cze$ci drugiej zaprezentowano
empiryczne badania zaleznosci miedzy charaktery-
styka rynku a rentownoscia w polskich przedsiebior-
stwach z sekcji ,,przetwérstwo przemystowe” zgod-
nie z modelem SCP. Badanie iloSciowe zaprezento-
wane w czeSci drugiej zostalo przeprowadzone
na danych panelowych?. Panel danych zawierat jed-
nostkowe dane roczne ze sprawozdan F-01 i F-02,
obejmujace lata 1996-2004. W ostatniej czesci za-
prezentowano wnioski z przeprowadzonego badania
empirycznego.

1 Badanie na zbiorach laczacych dane przekrojowe z szeregami czasowymi.
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1. Podstawy teoretyczne badan nad strukturg
rynku i konkurencjq — przeglqd literatury

1.1. Metodologia badan

W dotychczasowej literaturze ekonomicznej metody
badawcze dotyczace konkurencji na rynkach moz-
na podzieli¢ na tzw. strukturalne i niestrukturalne.
Metody strukturalne zaczely sie rozwija¢ juz w la-
tach 50. w ramach dwéch pokrywajacych sie subdy-
scyplin ekonomicznych: organizacji rynku i konku-
rencji2 (industrial organization) oraz ekonomii prze-
mystowej3 (industrial economics).

Metody strukturalne obejmuja nastepujace teo-
rie: paradygmat struktura — taktyka — wynik (structu-
re-conduct-performance paradigm (SCP)), opisujacy
zalezno$¢ miedzy struktura rynku, taktyka dziatania
oraz wynikiem# oraz teorig oparta na hipotezie istnie-
nia efektywnej struktury rynku (efficient structure hy-
pothesis (ESH)). W modelach strukturalnych miary
poziomu koncentracji, tzn. CR, (udzial w rynku k naj-
wigkszych podmiotéw) oraz HHI (indeks Herfinda-
hla-Hirschmana), sa niezbedne w celu ustalenia po-
ziomu konkurencji. Wykorzystuje sie je do objasnia-
nia przyczyn zachowan niekonkurencyjnych i traktu-
je réwniez jako miary skutkéw niejednakowej efek-
tywnosci uczestnikéw rynku.

Paradygmat struktura — taktyka — wynik (SCP),
opierajacy sie na testowaniu zaleznosci miedzy struk-
turg rynku, taktyka dzialania firmy oraz jej wynikiem,
zostal opracowany przez Baina (1951); dlatego w lite-
raturze mozna znalez¢ réwniez pojecia: program ba-
dawczy Baina lub paradygmat Baina (por. Noga 1993,
s. 26). Zgodnie z tym podej$ciem wyniki firm (market
performance) zaleza od ich zachowan i taktyki (mar-
ket conduct), ktére sa uwarunkowane przez podsta-
wowe struktury rynku (market structure), okreslajace
jego konkurencyjnosc.

Druga teoria zaliczang do modeli strukturalnych
jest model oparty na hipotezie efektywnej struktury
rynkowej (ESH), rozwijany przez ekonomistow zwia-
zanych ze szkola z Chicago: Demsetza (1973) i Peltz-
mana (1977). Twoércy teorii ESH zaproponowali inne
podejscie do wyjasnienia relacji miedzy struktura

2 Subdyscyplina ekonomiczna, zajmujaca sie organizacja rynku i
konkurencja, relacjami miedzy firmami, zarzadzaniem, dzialalno$cia
innowacyjna w firmach, deregulacja oraz restrukturyzacja (por. Joskow,
Waterson 2004). Centralnym zagadnieniem tej teorii bylo rozszerzenie
analizy mikroekonomicznej o rynki niedoskonale konkurencyjne, a gtéwnym
rozwazanym modelem byt model oligopolu (por: Lyszkiewicz 2000, s. 28).
Mozna tez znalez¢ tlumaczenie nazwy industrial organization jako ,teoria
organizacji przemystowej” (por. Samuelson, Nordhaus 2004, s. 289).

3 Subdyscyplina ekonomiczna, ktérej twérca jest Stigler (1968). Celem tej
teorii jest badanie zachowan przedsiebiorstw w ramach teorii cen i alokacji
zasobow. Teoria ta stara si¢ odpowiedzie¢ na pytania dotyczace polityki
antytrustowej, determinant stopnia koncentracji firm, wptywu koncentracji
na konkurencje (por. Martin 1989, s. 1-2).

4 Program badawczy rozwijal sie w latach 50. i dominowat w USA w latach
70. (w Europie program ten nadal dominuje) — por. Lyszkiewicz (2000, s. 30).
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rynku a wynikami firm, opierajace sie na efektywno-
$ci. W teorii opartej na hipotezie ESH réwniez okresla
sie pozytywny wplyw koncentracji na wyniki (market
performance), tak jak w teorii SCP, ale inne jest wyjas-
nienie tego zjawiska. Zgodnie z teorig ESH firmy bar-
dziej efektywne maja nizsze koszty dzialania
i w zwigzku z tym osiagaja wieksze zyski. Ponadto
teoria ESH zaklada, ze jesli firma jest bardziej efek-
tywna niz inni konkurenci, musi wybiera¢ miedzy
dwiema wykluczajacymi sie strategiami. Pierwsza
strategia dotyczy maksymalizacji zysku dla akcjona-
riuszy dzieki utrzymywaniu dotychczasowych cen
i rozmiaru firmy. Wedlug drugiej strategii maksymali-
zacja zysku polega na obnizce cen, a przez to
na zwigkszaniu udziatu firmy w rynku. Przy takich
zalozeniach zwiekszajaca sie efektywnosé firm pro-
wadzi do wzrostu koncentracji. Wielkos¢ udzialu ryn-
kowego oddaje zatem w przyblizeniu stopien efek-
tywnosci dziatania i z tego powodu jest pozytywnie
skorelowana z rentownoscia. Wedtug ESH rynki skon-
centrowane to takie rynki, na ktérych dziataja bardzo
efektywne firmy. Wyzsze zyski przedsigbiorstw o wy-
sokich udziatach w rynku wynikaja jednak nie z ich
sity (wielkosci), lecz z wiekszej efektywnosci, ktéra
jest zrédlem ich sity (por. Noga 1993, s. 36). Nalezy
zauwazyC, ze teoria ESH zostala poddana krytyce
przez niektérych ekonomistéw, ktérzy wykazali, ze
ma ona stabe podstawy teoretyczne i empiryczne, po-
niewaz skoncentrowane rynki sa relatywnie mniej
efektywne (Martin 1993; Aleksandrova, Lubys 2004).
Istniejg jednak réwniez prace popierajace teorie ESH
(np. Dickson 1991).

Metody niestrukturalne naleza do nowego nurtu
badawczego, zwanego nowa ekonomia przemystows
lub nowg teorig organizacji rynku i konkurencji (new
industrial organization)®, ktéry zaczal sie rozwijaé
na poczatku lat 70. W metodach niestrukturalnych
ktadziono nacisk na ocene tzw. strategicznego zacho-
wania firm na rynku®. Uwazano, ze firmy nie powin-
ny by¢ traktowane jak podmioty gospodarcze, ktére
tylko reaguja na okreslone warunki rynkowe, ale na-
lezy uwzglednic¢ fakt, ze same firmy ksztaltuja te wa-
runki, by méc zrealizowac wlasne cele gospodarcze.
Z tego wzgledu cechy, ktére byly rozpatrywane jako
elementy struktury rynku, staly sie zmiennymi cha-
rakteryzujacymi procesy decyzyjne przedsiebiorstw
(Zielinska-Glebocka 2004, s. 26).

Na podstawie nowej teorii organizacji rynku
i konkurencji (new industrial organization) twierdzo-
no, ze poziom konkurencji nie zawsze zalezy od stop-
nia koncentracji rynku i jej zmian, poniewaz forma

rynkowa ustala sie ewolucyjnie i zalezy od wielu innych

cech rynku oraz zachowan samych przedsigbiorstw.
O wyzszej pozycji konkurencyjnej firmy decyduja m.in.
przewaga kosztowa i przewaga wyrézniania sie. Przewa-
gi te firma osiaga poprzez oferowanie produktéw po kon-
kurencyjnej cenie, co wynika z przywo6dztwa kosztowe-
go, lub dzieki oferowaniu odrézniajacych sie produktéw,
za ktére klient gotéw jest zaplaci¢ wyzszg cene, ponie-
waz konkurencja nie jest w stanie ich wyprodukowac.

Na przelomie lat 70. i 80. ubiegtego wieku rozwi-
nela sie inna teoria opisujaca zachowanie przedsie-
biorstw — tzw. teoria rynkéw kontestowanych (conte-
stable markets theory). Wedlug tej teorii zachowanie
przedsiebiorstw na rynku zalezy nie tylko od strategii
przyjetej przez konkurentéw oraz warunkéw techno-
logicznych, ale réwniez od istnienia potencjalnej kon-
kurencji. Wedtug teorii rynkéw kontestowanych ry-
nek skoncentrowany moze zachowywaé sie konku-
rencyjnie, jesli bariery wejscia na rynek sa niskie.
W niniejszej metodzie zaproponowanej przez Baumo-
la (1982) autorzy explicite biorg pod uwage istnienie
potencjalnej konkurencji, ktéra odgrywa role regulu-
jacego mechanizmu rynkowego?.

W modelach wywodzacych sie z teorii organiza-
cji przemystowej (industrial organization) opartych
na paradygmacie SCP zakladano, ze struktura rynko-
wa odzwierciedla jedynie poziom koncentracji. Eko-
nomisci zwigzani ze szkola w Chicago (m.in. Dem-
setz) na podstawie teorii ESH wskazali, ze koncentra-
cja odzwierciedla tylko efektywnos$é. Nowa teoria
konkurencji (new industrial organization) taczy te oba
podejécia, szukajac relacji miedzy koncentracja
a efektywnoscig (nalezy zauwazy¢, ze pojecie efek-
tywnosci jest dosy¢ szerokie i istnieje jej wiele defini-
cji w zaleznoéci od metod jej pomiaru)8.

Obecnie w literaturze ekonomicznej, na podsta-
wie dorobku teorii ekonomii przemystowej i nowej
ekonomii przemystowej, podejmuje préby klasyfika-
cji struktur rynkowych, wykraczajac poza prosty po-
dzial na rynki doskonale konkurencyjne, monopoli-
styczne oraz oligopolistyczne. W ocenie konkurencji
bierze pod uwage nowe formy konkurencji, zwlaszcza
pozacenowej. Duze znaczenie dla oceny konkurencji
maja innowacje? (m.in. wydatki na badania i rozwéj

5 Zielinska-Glgbocka (2004, s. 37).

6 Olbrzymi wklad w analize strategicznego zachowania firm i konkurencji
wniést Porter. Wedtug Portera (1996) opracowanie strategii konkurencji
oznacza opracowanie ogolnej formuly, w jaki sposéb przedsigbiorstwo
zamierza konkurowa¢ na rynku, jakie powinny by¢ jego cele i zasady
postepowania.

7 Opis modeli strukturalnych i niestrukturalnych znajduje si¢ réwniez w
pracy: Pawlowska (2005, s. 12-13).

8 W literaturze poswieconej badaniu efektywnosci firm mozna rozréznié
nastepujace pojecia efektywnosci: efektywnos¢ kosztowa (cost-efficiency),
efektywnos¢ dochodowa (profit-efficiency) oraz efektywnoéé techniczna
(productive efficiency, technical efficiency). Firma jest efektywna kosztowo, jezeli
generuje dana ilos¢ nakladéw po najmniejszych kosztach. Firma jest efektywna
dochodowo, jezeli maksymalizuje zysk przy ustalonych cenach oraz danej ilosci
nakladéw i kosztéw. Pojecie efektywnosci technicznej oznacza z kolei réznice
miedzy stwierdzonym poziomem produkcji danego przedsiebiorstwa a granica
jego rzeczywistych mozliwosci produkcyjnych (por. Pawlowska 2005, s. 22-23).
9 Za prekursora innowacji i innowacyjnosci w teorii ekonomii uwaza sie
Schumpetera. Stwierdzil on, Ze w gospodarce, w ktorej réwnowaga wiaze
sie z adaptacja (brakiem innowacyjnosci), zyski nadzwyczajne nie sa
mozliwe (por. Schumpeter 1960).
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Schemat |. Schemat tradycyjnego modelu SCP
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struktura (structure)

taktyka (conduct)

wynik (performance)

Zrédto: opracowanie wlasne na podstawie Martin (1989, s. 3).

(B+R) oraz liczba patentéw). Innowacje wywoluja
rowniez korzysci skali, obnizenie kosztéw transakcyj-
nych oraz zréznicowanie produktéw (przez to zwigk-
szaja koszty wejscia — w szczegélnosci patenty sa ad-
ministracyjng bariera wejscia na rynek (Martin 1989).
Nalezy zauwazy¢, ze wedlug wspélczesnych teorii in-
nowacje i innowacyjno$¢ sa pojeciami bardziej skom-
plikowanymi niz tylko zakonczone sukcesem wdroze-
nie wynikéw prac badawczo-rozwojowych (B+R). In-
nowacje sa rezultatem licznych zloZzonych interakcji
pomiedzy jednostkami, organizacjami i Srodowi-
skiem, w ktérym te jednostki i organizacje dzialajg, by
osiggnac¢ swoj cel. Innowacja nie jest z reguly wyni-
kiem dziatalnosci jednej firmy, lecz opiera sig¢ na cia-
glym procesie badawczym, majacym na celu wyko-
rzystanie nowych zrédet wiedzy oraz technologii i za-
stosowania ich w produktach i procesach produkcji
(Wysokinska, Witkowska 2004, s. 10).

1.2. Model SCP

Klasyczny model oparty na paradygmacie struktura
— taktyka — wynik (SCP), ktéry dominowatl do konca

lat 70., sugerowal, ze w bardziej skoncentrowanym
systemie panuje nizsza konkurencja powodujaca, ze
prawdopodobienistwo zmowy jest wieksze, co z kolei
prowadzi do wyzszych zyskéw przedsiebiorstw i do-
datniej zaleznosci miedzy koncentracja a rentowno-
Scia (Bain 1951). PéZniejsze wyniki analiz zgodnie
z paradygmatem SCP wykazaly jednak, Ze relacja
miedzy struktura rynku, taktyka dziatania a wyni-
kiem jest zlozona oraz ze wigksza rentowno$¢ moz-
na osiagna¢ dzieki sile rynkowej niz koncentracji
w danej branzy (por. Feny, Rogers 1999, s. 6).
Poczatkowo w ramach paradygmatu Baina (para-
dygmatu SCP) prébowano wyjasnic¢ stopien odchylen
niedoskonale konkurencyjnych rynkéw od ,idealu”
doskonatej konkurencji. Pod pojeciem charakterystyk
rynku kryly sie gtéwnie bariery wejécia na rynek (bar-
riers to entry), ktére uznawano za warunek konieczny
sily rynkowej (market power). Badania empiryczne
polegaly na przyjmowaniu okreslonej poczatkowej
struktury rynkowej, a nastepnie na formulowaniu
i testowaniu hipotez na podstawie znaku i wielkosci
poszczegblnych parametréw w modelach. W konse-
kwencji takiej metodyki struktura rynkowa, okreslaja-

Schemat 2. Schemat uaktualnionego interakecyjnego modelu SCP

postep (progressiveness)

<

l rentownos¢
(profitability)
technologia (technology)
§truktuTa (structure)
strategia (strategy) wynik
(performance)
—» zachowanie (conduct)
popyt (demand)
T wysilki na rzecz sprzedazy (sales efforts)

Zrédto: opracowanie wlasne na podstawie Martin (1989, s. 7).
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ca zachowanie firm, byla przyjmowana jako zmien-
na objaéniajaca (egzogeniczna)l0.

Struktura rynkowa w modelu SCP ma duze zna-
czenie dla charakteru zachowan rynkowych, takich
jak: polityka cenowa, zmowy porozumienia, dzialal-
noé¢ marketingowa i naukowo-badawcza. W tradycyj-
nym modelu SCP struktura rynkowa determinuje
zachowanie firm na rynku (dziala jednokierunko-
wo), ktore nastepnie determinuje wyniki rynkowe.
Powiagzania miedzy struktura rynkowa, zachowania-
mi rynkowymi i sytuacja rynkowa w modelu SCP zi-
lustrowano na schemacie 1.

W paradygmacie SCP strukture rynkowa opisuje
sie za pomoca nastepujacych zmiennych: liczby
i wielkosci sprzedawcéw oraz kupujacych, zréznico-
wania produktéw, warunkéw wejscia do galezi oraz
koncentracji rynku. Taktyke dziatania opisuja m.in.
zmowy, innowacje technologiczne, zachowania me-
nadzeréw, reklama i marketing. Za wynik dziatania
przyjmuje sie rentowno$¢ oraz produktywnosé (por.
Martin 1989, s. 3-79).

Wspélczesna teoria industrial organization zwra-
ca uwage, ze zwigzek miedzy strukturag rynku, zacho-
waniami rynkowi oraz wynikiem jest zlozony i inte-
rakcyjny. Struktura rynkowa nie tylko jednokierunko-
wo oddzialuje na pozostale elementy paradygmatu
(jak to ilustruje schemat 1), lecz sama ksztaltuje sie
pod wplywem sil ekonomicznych, staje sie¢ wiec
skutkiem okreslonych zachowan rynkowych i sytu-
acji rynkowej. Uaktualniona wersje paradygmatu
SCP ilustruje schemat 2.

Ekonomisci ze szkoly z Chicago uwazaja (m.in.
Demsetz tworca teorii ESH), ze technologia i swobo-

Mikroekonomia

da wejscia determinujg strukture rynku. Swoboda
wejscia gwarantuje optymalne zachowanie rynkowe
i optymalna sytuacje na rynku. Zmodyfikowana wer-
sje paradygmatu SCP zaproponowang przez ekonomi-
stow ze szkoly z Chicago ilustruje schemat 3.

1.3. Bariery wejscia do gatezi i koncentracja a rentownosé

Badania teoretyczne i empiryczne dotyczace barier
wejscia na rynek rozwingl Bain (1951). Zdefiniowat
on miare barier wejscia na rynek w dtugim okresie ja-
ko wielkos$¢, do ktérej przedsiebiorstwa moga podno-
si¢ ceny sprzedazy ponad przecietne koszty produkcji
bez sklaniania do wejscia na rynek przedsigbiorstw
z zewnatrz (por. Noga 1993, s. 25).

Istnieje sze$¢ gléwnych zrédel barier wejscia
na rynek1:

— ekonomia skali,

— zr6znicowanie produktu,

— potrzeby kapitalowe,

— dostep do kanatéw dystrybuciji,

— gorsza sytuacja kosztowa (niezaleznie od skali),

— polityka panstwa.

Bariery wejécia ograniczaja zatem firmom spo-
za danego rynku wejscie na rynek i konkurowanie z juz
dzialajacymi przedsiebiorstwami. Chronig wladze ryn-
kowsq i gwarantuja firmom juz dzialajacym w galezi
wyzsze zyski od normalnych w diugich okresach.

Bain wykazal w swoich pracach, ze bariery wej-
Scia i koncentracja rynku sa postawa relacji miedzy
struktura rynku (structure), a wynikiem (performance).
Wyniki Baina wykazaly dodatni wptyw tych czynni-
kéw na rentowno$¢ (Bain 1956). Rowniez dodatni

10 pyszkiewicz (2000, s. 30).

11 porter (1996, s. 25).

Schemat 3. Paradygmat SCP prezentowany przez ekonomistow ze szkoty z Chicago

technologia (fechnology)

» struktura (market structure)

swoboda wejscia (freedom of entry)

» zachowanie (conduct)

» wynik (performance)

Zrédto: opracowanie wtasne na podstawie Martin (1989, s. 10).



44 Microeconomics

-

> - :

wplyw barier wejscia na rentowno$¢ w pdzniejszych
badaniach wykazali m.in. Lustgarten (1975), McDo-
nald (1999) oraz Feny (2000). Dodatnia relacja miedzy
barierami wejscia do galezi a rentownoscia wynika
m.in. z tego, ze firmy dzialajace na rynkach o wyz-
szych kosztach wejscia sa zdolne do wypracowania
wiekszych zyskéw. Co wiecej, dzigki wiekszej koncen-
tracji rynku firmy sa bardziej $wiadome swojej sily
rynkowej i wspélzaleznosci, co wywotuje sklonnosé
do zméw cenowych (por. Aleksandrowa, Lubys 2004).
Tradycyjna teoria konkurencji (industrial organi-
zation) statycznie traktowala bariery wejscia na rynek,
odnoszac sie do aktualnego stanu konkurencji mierzo-
nego stopniem koncentracji, czyli udzialem firm
w rynku. Wspélczesna nowa ekonomia przemystowa
(new industrial organization) odnosi sie raczej do dy-
namiki konkurencji zwigzanej z wchodzeniem i wy-
chodzeniem z gatezi. Wedlug nowej ekonomii przemy-
slowej intensywnos¢ konkurencji nalezy oceniaé tgcz-
nie: stopienn koncentracji oraz zakres mozliwosci
wchodzenia do danej gatezi, okreslony przez dyna-
miczne bariery wejécia (Zielinska-Glebocka 2004,
s. 33). Koncentracja rynku jest takze warunkiem ko-
niecznym osiagniecia wyzszej rentownosci, ale niewy-
starczajacym, poniewaz jesli istnieje mozliwosé wej-
Scia do danej galezi, to mozliwe jest wygenerowanie
nadzwyczajnych zyskéw (Feeny, Rogers 1999, s. 8).

1.4. Udziat w rynku a rentownosé

Wazna role tzw. udziatu firmy w rynku jako czyn-
nika determinujacego rentowno$¢ podkreslal De-
metz (1973). Wykazal on takze dodatnia relacje
miedzy wynikiem firmy a jej udzialem w rynku. In-
terpretacja dodatniej zaleznosci miedzy udziatem
w rynku a rentowno$cia, jest zgodna z teoria ESH.
Wedlug tej teorii firmy o wiekszym udziale w ryn-
ku sa bardziej efektywne i dzieki temu moga wy-
pracowaé wieksze zyski. Zrédlem wickszej efek-
tywnosci firmy sa réwniez innowacje (np. B+R),
lepsze zarzadzanie firma oraz wigksza produktyw-
nosc¢ pracy.

W literaturze okresla sie, ze dziatalno$¢ innowa-
cyjna jako taktyka dzialania (market conduct) pozwa-
la firmie osiagna¢ wyzsze zyski poprzez obnizenie
kosztéw produkcji, prowadzi do wigkszego udzialu
w rynku i dlatego jest dodatnio skorelowana z rentow-
noscia (Feeny, Rogers 1999, s. 12).

Pierwsze prace oparte na modelu SCP wykazywa-
ly, ze zaréwno koncentracja, jak i udzial w rynku jed-
nakowo wplywajg na rentowno$é, poniewaz wyniki
firm sa zdeterminowane przez ich zachowanie oraz
strukture rynku, na ktérym dziataja. Jednak wspélcze-
sne badania wykazaly zloZzonos¢ i niejednoznacznosé
relacji miedzy rentownoscia a udzialem w rynku (por.
Ravenscraft 1983; Feeny, Rogers 1999; Feny 2000).

BANK | KREDYT kLwiecien 2007

Z jednej strony, Ravenscraft (1983), analizujac gospo-
darke USA, wykazal dodatni wplyw sily rynkowej
na rentowno$é, natomiast nieistotno$¢ koncentra-
cji. Z drugiej strony, Feeny (2000) analizujac firmy
australijskie oraz Slade (2003) stosujgc model SCP
dla gospodarki brytyjskiej wykazali, ze sila rynko-
wa ma ujemny wplyw na rentowno$¢ natomiast
koncentracja dodatni. Wykazano ponadto, ze sita
rynkowa oddziatuje na rentowno$¢ w sposéb nieli-
niowy, tzw. U-ksztaltny (Fenny 2000, s. 16).

1.5. Konkurencja migdzynarodowa a rentownos¢

Globalizacja gospodarki §wiatowej spowodowala, ze
tradycyjne mierniki koncentracji nie wystarczaja
do okreslenia catkowitego poziomu konkurenc;ji, po-
niewaz nie uwzgledniaja konkurencji zewnetrznej
(miedzynarodowej). Dlatego obecnie w modelach
opartych na paradygmacie SCP bierze sie pod uwa-
ge réwniez import12. Modele konkurencji migdzyna-
rodowej opieraja sie zaréwno na teorii ekonomii
przemystowej (industrial organization), jak i na do-
robku teorii handlu, szczegélnie teorii handlu we-
wnatrzgaleziowego (Zielinska-Glebocka 2004, s. 45).
W literaturze przedmiotu jako miare konkurencji
miedzynarodowej przyjmuje sie¢ gtéwnie tzw. pene-
tracje importu (import penetration), zdefiniowana ja-
ko warto$¢ importu w relacji do tacznej podazy débr
na rynek krajowy. Za miare konkurencji miedzyna-
rodowej uznaje sie réwniez sprzedaz produktow
firm za granice, tzw. intensywno$¢ eksportu (export
intensity).

Dotychczasowe badania relacji miedzy rentow-
noscia a miarg konkurencji zewnetrznej (import pene-
tration) wykazaly negatywna zalezno$¢ miedzy tymi
wielko$ciami, zar6wno dla gospodarek rozwinietych,
jak i dla transformujacych sie (por. Jacquemin et
al. 1980; Chen Chou 1986; Jeong, Masson 1990). Wy-
niki badan dotyczace relacji miedzy dziatalnoscia
eksportows firmy (export intensity) a rentownoscia sg
natomiast niejednoznaczne. Z jednej strony analizy
wykazaly, ze dziatalno$¢ eksportowa firmy znacznie
zwigksza mozliwo$¢ wykorzystywania przez nia sily
rynkowej, co wywoluje dodatnig zalezno$¢ miedzy
(por.
Jacquemin et al. 1980). Z drugiej strony wyzsza inten-

rentownoscia a dzialalnoscia eksportowa

sywno$¢ eksportu, odpowiadajaca wyzszej konkuren-
cji wewnetrznej, moze redukowaé rentownos$é
(Maryanchyk 2003).

Wybrane wyniki dotychczasowych badan zgod-
nie z paradygmatem SCP, pokazujace relacje miedzy
miarami konkurencji wewnetrznej i miedzynarodo-

wej a rentownoscia, ilustruje tabela 1.

12 W tradycyjnych miernikach koncentracji uwzglednia si¢ wylacznie pro--
dukcje krajowaq i abstrahuje si¢ od importu. Zob. Samuelson (2004, s. 287).
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Tabela |. Przeglqd wybranych wynikow wplywu miar konkurencji na rentownosé zgodnie

z paradygmatem SCP

Determinanty
rentownosci

Miary

Efekt na rentownos$¢

Autorzy

Konkurencja wewnetrzna

Miary koncentracji CRy, HHI dodatni m.in. Bain (1956), Lustgarten
(1975), Weiss (1974), Slade (2003)
ujemny m.in. Jacquemin et al. (1980),
Maryanchyk (2003),
Aleksandrova, Lubys (2004)
nieistotny Ravenscraft (1983)
Bariery wejscia aktywa w danej branzy dodatni m.in. Bain (1956), Ravenscraft
podzielone przez sprzedaz w (1983), Fenny (2000), Campbell
danej branzy (2002)
ujemny Esposito, Esposito (1971)
Sita rynkowa udziatl sprzedazy danej firmy dodatni Shepherd (1972), Ravenscraft
w catkowitej sprzedazy danej (1983)
branzy ujemny Fenny (2000), Slade (2003),
Aleksandrova, Lubys (2004)
Konkurencja migdzynarodowa
Penetracja importu import do sprzedazy na rynek | ujemny Esposito, Esposito (1971),
krajowy Jacquemin et al. (1980), Chou
(1986), Jeong, Masson (1990)
Intensywnosé eksport do sprzedazy dodatni Jacquemin et al. (1980)
eksportu -
ujemny Maryanchyk (2003)

Zrddlo: opracowanie wlasne.

2. Charakterystyka modelu zastosowanego
do badania determinantow rentownosci
polskich przedsiehiorstw zgodnie

1 paradygmatem SCP — wyniki empiryczne

2.1. Badanie panelowe — opis modelu

W celu identyfikacji wplywu struktury rynku (market
structure) na rentowno$¢ (performance) przedsie-
biorstw z sekcji ,,przetwérstwo przemystowe” prze-
prowadzono badanie na danych panelowych. Nalezy
jednak zauwazy¢, ze rentowno$¢ jest szerokim poje-
ciem i istnieje wiele metod jej pomiaru (np. Bain mie-
rzyl rentownos¢ zwrotem z kapitatu (return on equ-
ities) (ROE), Stigler w modelu SCP jako miare rentow-
noéci przyjal zwrot z aktywéw (return on assets),
(ROA). Inng drogg pomiaru rentownosci sq marzel3
(price-cost margin), ktére czesto wykorzystuje sie
w badaniach empirycznych za pomoca modelu SCP
(np. Feeny i Rogers 1999; Feny 2000).

W niniejszym badaniu jako zmienna objasniana
przyjeto wskaznik rentownoéé obrotu bruttol4.
W badaniu uwzgledniono trzy podstawowe charakte-
rystyki rynku determinujace konkurencje wewnetrz-
na: koncentracje branzy, sile rynkowa oraz bariery

13 Szacowane jako réznica miedzy cena a kosztami krancowymi w relacji

P-MC;
do ceny —5—.

14 Wskaznik ten dla przedsigbiorstw niefinansowych szacuje réwniez GUS.

wejscial®. Ponadto zbadano wplyw konkurencji mig-
dzynarodowej na rentowno$¢. Na danych panelo-
wych przeprowadzono trzy regresje, wykorzystujac
model SCP (zob. réwnania 1-3). Analiza miata cha-
rakter statyczny.

Regresja 1
Rentowno$¢ = f(koncentracja, eksport, import, X) (1)
Regresja 2
Rentowno$¢ = f(sila rynkowa, eksport, import, X) (2)
Regresja 3
Rentownos¢ = f(bariery wejscia, eksport, import, X) (3)

gdzie X jest wektorem zmiennych objasniajacych
(control variables), takimi jak np. wielkoé¢ firmy,
dzwignia finansowa, innowacyjnosc¢.

W badaniu zastosowano model typu (fixed ef-
fects) z tzw. efektami stalymi. Uwzgledniono zatem
wplyw wszystkich niezmiennych w czasie czynni-
kéw specyficznych dla kazdej jednostki i. Do wyboru
specyfikacji modelu wykorzystano test Hausma-
na (statystyki testu prezentuja tabele 2.1 1 2.2).

Powyzszy model mozna zapisa¢ réwnaniem:

15 W badaniu przeprowadzono oddzielne trzy estymacje ze wzgledu na kore-
lacje miedzy wskaznikiem koncentracji, miara wejscia do danej galezi oraz sita
rynkowa. Poniewaz wszystkie trzy zmienne maja silny wplyw na rentownosc,
estymuje sie je w oddzielnych regresjach (por. Aleksandrova, Lubys 2004).
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yi=o,+ X, B +e, (4)

gdzie:

t =1,..., T-liczba okreséw,

i=1,..., N-liczba jednostek,

¥; — zmienna objasniana,

o, — indywidualny efekt, staly wzgledem czasu
i r6zny dla réznych jednostek,
objasniajacych, dla i-tej jednostki w czasie t,

&, —wektor (Tx1), T sktadnikéw losowych dla i-tej
jednostkil®.

W celu uniknigcia problemu endogenicznosci

wektor 1xn obserwacji n zmiennych

zmiennych okreslajacych strukture rynkowa przepro-
wadzono réwniez regresje z zastosowaniem zmiennych
instrumentalnych. Model z zastosowaniem zmiennych
instrumentalnych prezentuja réwnania 5 i 6:

Vo=, + X, BH+Y,v+e, 5)
gdzie:

t=1,..., T - liczba okresdw,

i=1,..., N -liczba jednostek,

v, — zmienna objasniana,

o, — indywidualny efekt, staly wzgledem czasu
i r6zny dla réznych jednostek,

X, — wektor 1xk, obserwacji k; zmiennych
egzogenicznych (nieskorelowanych z ¢;) dla i-tej jed-
nostki w czasie t,

Y, — wektor 1xm obserwacji m zmiennych endoge-
nicznych (skorelowanych z ¢) dla i-tej jednostki w czasie t,

&, —wektor (Tx1), T sktadnikéw losowych dla i-tej
jednostki.

Zakladamy ponadto, Ze istnieje k zmiennych
egzogenicznych, skorelowanych ze zmiennymi endo-
genicznymi X, ale nieskorelowanych z zaburzeniem
losowym. Zmienne te wykorzystano jako instrumenty
Zy,- Zmienne niezalezne od sktadnika losowego sq na-
tomiast swoimi wlasnymi instrumentami.

Vi =0 +Zita+8ir (6)

Nalezy zauwazy¢, ze zwykle wybieranie instru-
mentéw jest z koniecznosci dosy¢ arbitralne. W tym
badaniu jako instrumenty wykorzystano opéznienia
zmiennych objasniajacych.

2.2. Dane zastosowane w analizie panelowej
Dane zastosowane w badaniu panelowym to indywidu-

alne dane przedsiebiorstw z sekcji przetworstwo prze-
mystowe z FO1 1 F02, obejmujace lata 1996-200417,

16 ponadto zaklada sie, ze sktadnik losowy &, jest niezalezny od wartosci
zmiennych objasniajacych z macierzy X, a skladnik losowy &; ma zerowa
warto$é oczekiwang i stata wariancje. Model jest estymowany metoda naj-
mniejszych kwadratéw. Zobacz: Ciecielag, Tomaszewski (2003, s. 8-12).

17 Jednostkowe dane roczne zostaly oczyszczone z obserwacji o warto-
Sciach skrajnych, tzw. outliers. Statystyki zmiennych zastosowanych w mo-
delu prezentuje tabela 2 w zataczniku. Nalezy jednak zauwazy¢, Ze dane te
maja stosunkowo niska jakos¢, o czym $wiadcza wartosci odchylenia stan-
dardowego, co by¢ moze jest jednak uzasadnione wielkoscig panelu (panel
danych zawierat okolo 580 tys. obserwacji).
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W modelu jako zmienng objasniana przyjeto tzw.
wskaznik rentownosci brutto, szacowany jako iloraz
wyniku brutto!® i przychodéw ogétem?!9 i-tego przed-
siebiorstwa (RENT).

Jako zmienne objasniajace przyjeto:

* wskaznik koncentracji HHI, okreslajacy sume
kwadratéw udziatéw w rynku poszczegélnych firm w
j-tej branzy (3 znaki PKD) (HHI),

» udzial sprzedazy i-tego przedsiebiorstwa w sprze-
dazy calej branzy, jako miare sity rynkowej (mp),

* kapitalochtonnos¢ (Industry Capital Intensity) ja-
ko miare statycznych barier wejscia, szacowana jako ak-
tywa w danej branzy podzielone przez sprzedaz w da-
nej branzy (bw),

* wielkos¢ firmy, szacowang jako logarytm wielko-
Sci sprzedazy i-tego przedsiebiorstwa (Isp),

* wielkos¢ firmy, szacowang jako logarytm wielko-
sci aktywéw i-tego przedsigbiorstwa (lak),

* wielko$¢ dzwigni finansowej, szacowanej jako
iloraz kredytéw przedsigbiorstw do aktywéw i-tego
przedsigbiorstwa (levar)20,

 produktywnosc¢ pracy, szacowana jako sprzedaz
dzielona przez liczbe zatrudnionych i-tego przedsie-
biorstwa (Ip)21,

 zmienng okreslajacq wielkos¢ naktadéw na nowe
srodki trwale w danej branzy do aktywéw ogélem w da-
nej branzy, jako miare innowacyjnosci (iwn)22,

* penetracje importu (import penetration) jako mia-
re konkurencji miedzynarodowej, szacowana jako cal-
kowita wielkos¢ importu danej galezi do sprzedazy
na rynek krajowy (imp_pen)23,

* intensywno$¢ eksportu (export intensity), szaco-
wang jako calkowita wielkos¢ eksportu w danej galezi
do catkowitej sprzedazy (exp_int)
oraz dychotomiczne zmienne czasowe (dummies year)24.

Na zbiorze danych panelowych przeprowadzono
trzy regresje zgodnie z réwnaniem 4 oraz trzy regresje
z wykorzystaniem zmiennych instrumentalnych
na podstawie réwnania 6.

W pierwszej regresji uwzgledniono: koncentracje
branzy (HHI) i konkurencje zewnetrzng mierzona inten-
sywnoscia eksportu (exp_int) i penetracja importu
(im_pen), wielko$¢ firmy szacowana jako logarytm
wielkosci sprzedazy (Isp), wielkos¢ dzwigni finansowej
(levar) oraz miare innowacyjnosci (iwn).

18 Catkowity zysk przed opodatkowaniem, tj. suma przychodéw netto ze
sprzedazy i pozostalych przychodéw operacyjnych i przychodéw finanso-
wych oraz zyskéw nadzwyczajnych, pomniejszona o sume kosztéw z dziatal-
nosci operacyjnej i kosztow z dziatalnosci finansowej i straty nadzwyczajnej.
19 Szacowanych jako suma przychodéw netto ze sprzedazy, pozostalych
przychodéw operacyjnych oraz przychodéw finansowych.

20 Wielkoé¢ dzwigni finansowej jest przyjmowana w modelach SCP jako pro-
Xy miary ryzyka bankructwa firmy; por. Aleksandrova, Lubys (2004, s. 18).
21 Jako przyblizenie miary efektywnosci, por. Aleksandrova, Lubys (2004, s. 34).
22 Nalezy jednak zauwazyé, ze badanie relacji miedzy innowacyjnoécia a
rentownoscia wymaga réwniez dalszej szczegélowej analizy z wykorzysta-
niem innych miar, np. udzialu wydatkéw na B+R czy liczby patentéw.

23 Dane dotyczace wskaznikéw importu oraz eksportu pochodza z OECD. -
24 Dodatkowy opis zmiennych zastosowanych w modelu oraz wartosci ich
podstawowych statystyk znajduja sie w tabelach 1-3 w zalgczniku.
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W drugiej regresji uwzgledniono: sile rynkowa
przedsigbiorstwa w danej branzy (mp) oraz konkuren-
cje zewnetrzng, mierzong intensywnoscia eksportu
(exp_int) i penetracjg importu (im_pen), wielkos¢ fir-
my szacowang jako logarytm wielkosci aktywow
(lakt), wielkos¢ dzwigni finansowej (levar) oraz pro-
duktywnos¢ pracy (Ip).

W trzeciej regresji uwzgledniono: bariery wej-
Scia do danej gatezi (bw) oraz konkurencje zewnetrz-
na, mierzong intensywnoscia eksportu (exp_int) i pe-
netracja importu (imp_pen), wielkoé¢ firmy szacowa-
na jako logarytm wielkosci aktywéw (lakt) oraz inno-
wacyjnos¢ (iwn).

Rentownos¢ brutto polskich przedsigbiorstw sek-
cji przetworstwo przemystowe ilustruje wykres 1
w zalgczniku. Srednie miary koncentracji badanej
proby przedsigbiorstw ilustruje wykres 2. Koncentra-
cje w sekcji ,,przetwoérstwo przemystowe” okresla sie
jako niskg?23.

2.3. Wyniki modelu SCP

Wyniki estymacji pierwszej regresji dla sekcji ,,prze-
tworstwo przemyslowe” wykazaly, ze koncentracja
branzy (HHI) jest nieistotna dla rentownosci. Dodat-
nio na rentowno$¢ wplywaly wielkos¢ firmy (Isp)
oraz innowacyjnos$¢ (inw). Negatywny wplyw
na rentowno$¢ w analizowanym okresie mialy na-
stepujace zmienne: dzwignia finansowa (levar), in-
tensywnos$¢ eksportu (exp_int) i penetracja importu

(imp_pen).

25 HHI indeks ponizej 0,1 (lub 1,000) oznacza niski poziom koncentracii.
HHI indeks pomiedzy 0,11 0,18 (lub 1,000 i 1,800) oznacza sredni stopief
koncentracji. HHI indeks powyzej 0,18 (lub 1,800) oznacza wysoki poziom
koncentracji.
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Wyniki estymacji drugiej regresji wykazaly, ze
na rentowno$¢ dodatnio wptywaty sita rynkowa (mp)
i wielkos¢ firmy (lakt). Negatywny wplyw na rentow-
no$¢ mialy: dzwignia finansowa (levar), intensyw-
(exp_int)
(imp_pen). Nieistotna dla rentownosci okazala sie
produktywnosé¢ pracy (Ip).

Wyniki estymacji trzeciej regresji wykazaly, ze

nos$¢ eksportu i penetracja importu

na rentowno$¢ dodatnio wplywaly: bariery wejscia
(bw), wielkos¢ firmy (lakt) oraz innowacyjnosé¢ (inw).
Negatywny wplyw na rentowno$¢ mialy intensyw-
nos$¢ eksportu (exp_int)
(imp_pen).

Wyniki estymacji metoda zmiennych instrumen-

i penetracja importu

talnych wykazaty podobne zaleznosci. Wyniki trzech
regresji dla sekcji przetworstwo przemystowe prezen-
tuja tabela 2.1 i tabela 2.226,

Dodatkowo w celu zidentyfikowania wplywu
koncentracji na rentownos$¢ poszczegélnych branz
w przetworstwie przemyslowym przeprowadzono 20
regresji na danych panelowych fixed effects zgodnie
z réwnaniem 1, w podziale na poszczegélne branze (3
znaki PKD). Wyniki tych estymacji wykazaty dodat-
nig zalezno$¢ miedzy rentownoscia a koncentracja je-
dynie dla branzy , metale”. Ujemna zaleznos$¢ miedzy
rentownoscia a koncentracja wykazano natomiast dla
nastepujacych branz: ,odziez i wyroby futrzarskie”,
»,drewno i wyroby z drewna”, ,wyroby gumowe
iz tworzyw sztucznych”, ,metalowe wyroby gotowe”.
Dla pozostalych branz w przetworstwie przemysto-
wym wykazano, ze koncentracja jest nieistotna dla
rentownosci (zob. tabela 3).

26 Wspotczynniki dla zmiennych czasowych nie zostaly zaprezentowane
w tych tabelach.

Tabela 2.1. Wyniki estymacji analizy panelowej modelu SCP dla ,przetworstwa

przemystowego”

Regresja 1 Regresja 2 Regresja 3
RENT Coef. p> |z Coef. p> |z Coef. p > |z
HHI -0,281 0,304 - - - -
mp - - 0,065%** 0,000 - -
bw - - - - 0,042%** 0,005
Isp 0,28 1 *** 0,000 - - - -
Takt - - 0,006%** 0,000 0,010%*** 0,000
Lp - - -0,013 0,242 - -
levar -0,116%** 0,000 -0,136 0,000 - -
iwn 0,031** 0,037 - - 0,048*** 0,002
exp_int -0,365%** 0,000 -0,145 0,000 -0,261%%* 0,000
imp pen -0,051%* 0,051 -0,094* 0,000 -0,048* 0,075
Stala =254, 2%%% 0,000 -47,3%%* 0,000 -79,5%%%* 0,000
R’ 0,1147 0,1148 0,0101
Test Hausmana 3 441,04 147,68 482,38
Liczba obserwacji 57001 51 004 57 008
Liczba grup 12 797 12 932 12 798

ok

o, )

P h z FO1 i FO2 za pomocq programu STATA 9.

zmienna istotna przy poziomie istotnosci 1%, ** zmienna istotna przy poziomie istotnosci 5%, * zmienna istotna przy poziomie istotnosci 10%.
Zradto: obliczenia wl na
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Tabela 2.2. Wyniki estymacyi analizy panelowej modelu SCP dla ,przetworstwa
przemystowego” (metodq zmiennych instrumentalnych)

Regresja 1 Regresja 2 Regresja 3
RENT Coef. p>lzl Coef. p>lzl Coef. p>lzl
HHI -0,048 0,713 - - - -
mp - - 0,044%%* 0,002 - -
bw - - - - 0,071 %% 0,000
Isp 0,21 1%** 0,000 - - - -
Iakt - - 0,006%#:* 0,000 0,008 0,000
Lp - - -0,017* 0,079 - -
levar -0,091%#** 0,000 -0,086 0,000 - -
iwn 0,019%* 0,043 - - 0,044 0,000
exp_int -0,273%** 0,000 -0,141 0,000 -0,242%%* 0,000
imp_pen -0,051%* 0,049 -0,094* 0,000 -0,0571%** 0,004
Stata -192 %% 0,000 -44,66%** 0,000 -70,73%** 0,000
R2 0,1412 0,0390 0,0201
Test Hausmana 2 591,69 147,68 17,99
Liczba obserwaciji 54123 48303 54 125
Liczba grup 12 294 12387 12 294

*** zmienna istotna przy poziomie istotnosci 1%, ** zmienna istotna przy poziomie istotnosci 5%, * zmienna istotna przy poziomie istotnosci 10%.

Zrddlo: obliczenia wtasne na podstawie danych z FOI i FO2 za pomocq programu STATA 9.

W celu sprawdzenia, na ile rentowno$¢ przedsie-  niana, zmienne binarne okreslajace przynaleznosc

biorstwa zalezy od przynalezno$ci do okreslonej  do danej galezi (industry dummies) jako zmienne ob-
branzy (gatezi), przeprowadzono test w postaci regre-  jasniajace oraz zmienng okreslajaca wielko$¢ przed-

sji, w ktérej przyjeto: rentownosé jako zmienng objas-  siebiorstwa (Isp) jako zmienng kontrolna. Wyniki te-

Tabela 3. Wyniki estymacji analizy panelowej modelu SCP dla ,,przetworstwa
przemystowego” dla rentownosci brutto (metodq zmiennych instrumentalnych)

PKD Nazwa Wsp()lczy.lfnik p>la Liczba 5 Liczba
regresji obserwacji grup
15 Artykuty spozywcze i napoje 0,289 0,840 11 594 2 630
16 | Wyroby tytoniowe -0,114 0,786 84 15
17 | Widkiennictwo -0,016 0,953 2450 575
18 Odziez i wyroby futrzarskie -1,19 0,049%3* 4691 1092
19 | Wyroby skérzane 0,308 0,309 1325 328
20 | Drewno i wyroby z drewna -0,624 0,000%** 2 507 663
21 Papier i wyroby z papieru -0,568 0,187 1153 267
22 | Dziafalno§¢ wydawnicza i poligraficzna 0,206 0,396 1797 417
23 Koks, ropa naftowa, paliwa jadrowe 0,001 0,998 150 33
24 Wyroby chemiczne -0,148 0,550 2084 425
25 Wyroby gumowe i z tworzyw sztucznych -0,757 0,008*** 3253 776
26 Wyroby z surowcow niemetalicznych -0,068 0,792 3416 769
27 | Metale 0,829 0,007%#%** 1215 282
28 Metalowe wyroby gotowe -0,396 0,060* 5164 1303
29 Maszyny i urzadzen gdzie indziej niesklasyfikowane -0,156 0,962 5881 1337
30 | Maszyny biurowe i komputery 1,08 0,489 113 36
31 Elektryczne silniki i pradnice -0,087 0,332 2089 454
32 Sprzet RTV i telekomunikacyjny 0,013 0,926 692 169
33 Instrumenty medyczne, precyzyjne, optyczne itp. 0,008 0,969 971 216
34 | Pojazdy mechaniczne przyczepy -1,532 0,092%* 1633 370
35 Pozostaty sprzet transportowy 0,202 0,687 1012 222
36 Meble biurowe i sklepowe 0,052 0,585 3727 887
37 Przetwarzanie odpadow b.d. b.d. b.d. b.d.

*** zmienna istotna przy poziomie istotnosci 1%, ** zmienna istotna przy poziomie istotnosci 5%, * zmienna istotna przy poziomie istotnosci 10%.

Zrodlo: obliczenia wlasne na podstawie danych z FO1 i FO2 za pomocq programu STATA 9.
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stu wykazaly, Zze przynalezno$¢ do okreslonej galezi
jest nieistotna dla poziomu rentownosci (por. tabela 3
w zatgczniku)27.

Whioski

Material empiryczny zaprezentowany w niniejszym
opracowaniu oparty na modelu SCP pozwala na sfor-
mulowanie nastepujacych wnioskéw:

* W analizowanym okresie najsilniejszy wplyw
na rentowno$¢ przedsiebiorstw w przetwérstwie
przemystowym mialy bariery wejécia oraz sita rynko-
wa, ktére dodatnio oddziatywaly na rentownosc.

* Koncentracja okazala sie nieistotna dla zmian
rentownoséci w sekcji przetworstwo przemystowe
(aczkolwiek dla wigkszej liczby branz wykazano
ujemng zalezno$¢ miedzy koncentracja a rentowno-
$cig niz dodatnia). Nalezy zauwazy¢, ze wyniki ostat-
nich prac opartych na paradygmacie SCP wykazaly
ujemny wplyw koncentracji na rentowno$¢ zaréwno
dla gospodarek rozwinietych, jak i transformujacych
sie (np. Fenny 2000; Jacquemin et al. 1980; Maryan-
chyk 2003; Aleksandrowa i Lubys 2004). Ujemna za-
lezno$¢ miedzy koncentracja a rentownoscia moze
sugerowaé, ze poszczegblne galezie gospodarki nie
korzystaja z przyrostu sily rynkowej pojedynczych
uczestnikéw rynku. Dzieje sie tak dlatego, ze gdy jed-
ne firmy zwigkszaja swoja sile rynkowa, inne traca
i ostabiaja swoja rentownos¢.

* Dodatnia warto$¢ wspdlczynnika przy zmiennej
okreslajacej wielkos¢ firmy28 w trzech estymowanych
regresjach oznacza, ze wraz ze wzrostem firmy rosnie
réowniez jej rentownos¢. Wynik ten moze potwierdzac
teze, ze korzysci skali majg ciagle duze znacznie dla
rentownosci przedsigbiorstw z sekcji ,,przetwoérstwo
przemystowe”.

* Negatywna zalezno$¢ miedzy penetracja impor-
tu a rentownoscia jest réwniez zgodna z wynikami
otrzymanymi zaréwno dla gospodarek rozwinietych,
jak i dla transformujacych sie. Otrzymany wynik
oznacza, ze konkurencja miedzynarodowa ograniczata
rentownos$¢ firm krajowych (por. Jacquemin et
al. 1980; Chou 1986; Jeong, Masson 1990). Nalezy jed-
nak zauwazy¢, ze w dlugim okresie procesy globaliza-
cyjne, polegajace na zwiekszeniu integracji handlowej
sprzyjaja postepowi technologicznemu, powodujace-
mu wzrost innowacyjnosci i konkurencyjnosci firm,
co w konsekwencji prowadzi do wzrostu rentownosci.

27 Nalezy zauwazy¢, ze przedsigbiorstwa moga by¢ wielogateziowe (obsza-
1y dzialania przedsigbiorstw moga si¢ przenikac¢ i naktadac¢ na siebie). Ten
problem nie byt jednak przedmiotem niniejszej analizy.

28 Wyniki analizy wykazaly dodatni wplyw wielkosci firmy na jej rentow-
nos¢, mierzonej zaréwno wielkoscig aktywow, jak réwniez rozmiarami
sprzedazy.
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e Zmienna okres$lajaca intensywnos¢ eksportu
ujemnie wplywala na rentownos¢ firm krajowych.
Wynik ten mozna wytlumaczy¢ faktem, ze w analizo-
wanym okresie rosngcy popyt wewnetrzny zwiekszat
rentowno$¢ nieeksporteréw, a zwiekszajacy sie eks-
port (oznaczajacy wzrost konkurencji wewnetrznej)
redukowal rentownos¢.

* Ujemna warto$¢ estymowanego wspoélczynnika
przy zmiennej oznaczajacej dzwignie finansowa29 dla
przetworstwa przemyslowego moze oznaczaé, ze fir-
my o wyzszej rentownosci obnizaly swoje zadluzenie
kredytowe. Nalezy zauwazy¢, ze w polskich przedsie-
biorstw poziom zadluzenia kredytowego w bankach
jest niski i przedsiebiorstwa finansuja dzialalnosé
biezaca gléwnie ze srodkéw wiasnych.

» Efektywno$¢ mierzona produktywnoscia pra-
cy (lp) okazala sie nieistotna dla rentownosci
w przetwdrstwie przemyslowym. Wynik ten wyma-
ga jednak dalszych szczegélowych badan (np.
przy uzyciu innych miar efektywno$ci, m.in. miar
efektywnosci technicznej estymowanych metoda
DEA)30,

* Dodatnio na wskaznik rentownosci wptywata
réwniez innowacyjnosé31. Nalezy jednak zauwazyé,
ze moze tutaj wystgpi¢ problem odwréconej przy-
czynowosci, np. z jednej strony innowacyjno$¢ po-
woduje wzrost rentownosci, a z drugiej strony
wzrost rentownosci powoduje wzrost wydatkéw
na innowacyjnosc.

* Przynalezno$¢ do okreslonej gatezi okazala sie
nieistotna dla poziomu rentownosci.

Wyniki analizy wykazaly, Ze na rentownosé
wplywala dodatnio gléwnie sita rynkowa firmy. Kon-
centracja okazala sie nieistotna dla zmian rentowno-
§ci, a konkurencja miedzynarodowa wplywata ujem-
nie na rentownos$¢. Otrzymane wyniki potwierdzaja,
ze relacja miedzy struktura rynku, zachowaniami
firm a wynikiem jest bardziej skomplikowana i ztozo-
na, niz zakladat klasyczny paradygmat SCP. Nalezy
tez zwrdci¢ uwage na to, ze modele typu SCP maja ni-
skie wspélczynniki determinacji3? (R%), poniewaz
na rentowno$¢ wplywa wiele czynnikéw zaréwno ze-
wnetrznych, jak i wewnetrznych, nieuwzglednionych
w modelu.

29 Zwykle w podobnych badaniach uzyskiwano dodatnia zaleznosé¢ mie-
dzy dzwignia finansowa a rentownoscia. Ujemna zaleznos¢ uzyskali Alek-

sandrova i Lubys (2004), badajac rentowno$¢ lotewskich firm w 2002 .
30 W metodzie DEA, efektywnos¢ definiuje sie w nastepujacy sposob:
» > uWYNIK,
EFEKTYWNOSC = =
D v,NAKLAD,

i

Por. Pawlowska (2005, s. 22-23).

31 Jest to wynik zgodny z oczekiwaniami, poniewaz wedtug strategii lizbon-
skiej innowaeyjnos¢ jest podstawowym zrédlem przewagi konkurencyjnej
przedsiebiorstw i dlatego powinna by¢ dodatnio skorelowana z rentownoscia.
32 Np. w badaniu opartym na paradygmacie SCP dla firm australijskich
wspolczynnik ten wynosi okolo 6% (por. Feeny 2000, s. 23).
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Wykres 2. Sredni wskaznik HHI badanej po-
pulacji przedsiebiorstw w sekcji ,przetwor-
stwo przemystowe” w latach 1996-2004

Wykres |. Rentownosé brutto przedsie-
biorstw z sekcji ,przetworstwo przemystowe”
w latach 1996-2004

2004

5 / 2002

1
/ 2000

3
= /
\ / 1998

1

1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002 2003 2004 0 0,01 0,02 0,03 0,04 0.05

Zrédto: FO1 GUS. Zrédlo: FO1 GUS.

Latqeznik

Tabela |. Zmienne wykorzystywane w modelu SCP

Zmienna objasniana okreslajaca wynik (performance)

rentownos¢ brutto RENT wynik brutto dzielony przez sprzedaz dla i-fego

przedsiebiorstwa

Zmienne objasniajace

Miary konkurencji

wskaznik koncentracji HHI suma kwadratow udzialéw w rynku firm z danej branzy (3

znaki PKD)
udziat rynku danej firmy w danej branzy

sita rynkowa (market power)

kapitatochtonno$¢ (Industry Capital Intensity) aktywa w danej branzy podzielone przez sprzedaz w danej

jako miara statycznych barier wejscia branzy
Miary efektywnosci
produktywnos¢ pracy sprzedaz dzielona na liczbg zatrudnionych dla i-tego
przedsigbiorstwa
Miary okreslajqce taktyke dzialania
innowacyjnos¢ wielkos¢ naktadow na nowe $rodki trwate w danej branzy,

do aktywow ogdtem w danej branzy

dzwignia finansowa kredyty do aktywow dla i-tego przedsigbiorstwa

Miary wielkosci
Lakt logarytm naturalny wielkosci aktywow dla i-fego
przedsigbiorstwa
Lsp logarytm naturalny wielkosci sprzedazy dla i-tego
przedsigbiorstwa

Miary konkurencji zewnetrznej

penetracja importu (import penetration)

import dzielony przez sprzedaz na rynek krajowy

intensywno$¢ eksportu (export intensity)

eksport dzielony przez sprzedaz catkowita

Zrédto: opracowanie wlasne.
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Tabela 2. Podstawowe statystyki zmiennych z modelu SCP
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. Liczba ¢ . dchylenie .
Zmienna 1czba Srednia Odchyleni Min. Max.
obserwacji standardowe
RENT 55 640 -0,486 36,469 -2339,57 3787,992
Isp 125777 8,293 1,927 -2,303 17,289
la 126 961 7,622 1,988 -2,303 16,565
HHI 126 979 0,039 0,059 0,002 0,825
mp 126979 0,007 0,027 0 0,851
bw 126 979 0,005 0,039 0 9,307
Ip 58431 0,150 1,042 0 152,995
levar 517 128 9,081 39,41 0 9972.,6
inw 45 098 0,378 9,924 0 1511,688
imp_pen 103 855 0,326 0,209 0,010 1,466
exp_int 103 855 0,215 0,159 0,023 0,703
Zrédto: obliczenia wlasne na podstawie danych z FO1 i FO2 za pomocq programu STATA 9.
Tabela 3. Wyniki regresji w podziale na branze w przetworstwie przemystowym
RENT Coef. Std. Err. t P>tl
Ispl 0,267565 0,003975 67,31 0
Artykuty spozywcze i napoje -25,4081 2477025 -1,03 0,305
Wyroby tytoniowe b.d. b.d. b.d. b.d.
Widkiennictwo -13,69 24,25525 -0,56 0,572
Odziez i wyroby futrzarskie -10,4367 24,32579 -0,43 0,668
Wyroby skdrzane -17,8017 25,54513 -0,7 0,486
Drewno i wyroby z drewna -11,8012 24,08392 -0,49 0,624
Papier i wyroby z papieru -16,8669 24,93884 -0,68 0,499
Dziatalno$¢ wydawnicza i poligraficzna -12,6821 25,44897 -0,5 0,618
Koks, ropa naftowa, paliwa jadrowe -16,5663 41,04302 -0,4 0,686
Wyroby chemiczne -23,8642 24,65598 -0,97 0,333
Wyroby gumowe i z tworzyw sztucznych -22,3944 23,58492 -0,95 0,342
Wyroby z surowcéw niemetalicznych -15,4436 23,97173 -0,64 0,519
Metale -28,7104 24,04565 -1,19 0,232
Metalowe wyroby gotowe -18,6372 23,39224 -0,8 0,426
Maszyny 1 urzadzen gdzie indziej 13,8786 2342047 059 0,553
niesklasyfikowane
Maszyny biurowe i komputery b.d. b.d. b.d. n.e.
Elektryczne silniki i pradnice -15,3008 2301591 -0,66 0,506
Sprzet RTV i telekomunikacyjny -5,10005 22,30975 -0,23 0,819
Instrumenty medyczne, precyzyjne, optyczne itp. -16,9698 24,12887 -0,7 0,482
Pojazdy mechaniczne przyczepy -18,5116 23,69428 -0,78 0,435
Pozostaty sprzet transportowy -8,19557 24,06738 -0,34 0,733
Meble biurowe i sklepowe -18,9456 23,8364 -0,79 0,427
Przetwarzanie odpadéw -13,4554 26,59927 -0,51 0,613

b.d. - brak danych

Zrédto: obliczenia wlasne na podstawie danych z FOI za pomocq programu STATA 9.




52 Microeconomics BANK | KREDYT Lwiecieri 2007

Tabela 4. Korelacja miedzy emiennymi 2 modelu SCP

RENT Isp la HHI mp bw Lp levar | inw imp_pen | exp_int
RENT 1,000
Isp 0,168 1,000
la 0,069 0,903 1,000
HHI -0,007 0,155 0,196 1,000
mp 0,029 0,454 0,447 0,396 1,000
bw 0,007 0,396 0,450 0,358 10,877 1,000
Lp -0,015 0,088 0,070 0,025 10,046 0,038 1,000
levar -0,0656 | 0,1225 0,1248 10,0011 ]0,0167 0,013 0,033 1,000
inw 0,055 0,079 0,045 -0,029 10,008 0,006 0,018 0,785 |1,000
imp_pen | -0,008 -0,118 -0,042 0,214 10,068 0,066 -0,026 0,087 [-0,079 | 1,000
exp_int | -0,004 -0,247 -0,221 -0,006 |-0,016 -0,011 -0,041 -0,082 |-0,056 | 0,495 1,000

b.d. - brak danych
Zrédlo: obliczenia wlasne na podstawie danych z FO1 za pomocq programu STATA 9.
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Streszczenie

Ze wzgledu na dynamiczny wzrost liczby fuzji i przeje¢ bankéw
istnieje koniecznos$¢ zidentyfikowania efektow konsolidacji.
Sposoby prowadzenia tego rodzaju badania sa bardzo
zréznicowane 1 niewystandaryzowane. Przeglad stosowanych
metod ma na celu usprawnienie poszukiwan metody, ktéra
umozliwi oceng efektéw polaczen bankéw w szerszym ujeciu. W
niniejszym artykule zaprezentowano kilkanascie metod oceny
efektéw konsolidacji bankéw na Swiecie, dolaczajac wyniki
czastkowe i opinie autor6w o metodach stosowanych na

poszczegblnych etapach realizacji procesu konsolidacji banku.
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Abstract

Respective to the bank consolidation activity the financial

institutions are interested in identifing the effects of bank
consolidation. There are several different metholologies to study
the effects of the bank consolidation. The main purpose of this
article is presenting the most popular methods of analysis the
effects of the bank consolidation in order to open the chance of
creating the approprate method of analysis the effects of bank
consolidation which is suitable to the current situation of the

financial sector.
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Wstep

W dobie globalizacji, liberalizacji i deregulacji dzia-
falnosci gospodarczej sektor ustug finansowych staje
sie¢ jednym z gléwnych obszaréw dokonywania trans-
akcji konsolidacyjnych. Wartos¢ globalnych fuzji i
przeje¢ w 2006 1. po raz kolejny osiagneta rekordowy
poziom. Zdaniem analitykéw w ostatnim czasie nie
tylko Stany Zjednoczone i Europa Zachodnia, lecz
réwniez kraje Europy Srodkowej i Wschodniej odno-
towaly znaczny wzrost fuzji i przeje¢ w sektorze fi-
nansowym.

Ze wzgledu na dynamiczny wzrost liczby fuzji i
przeje¢ bankéw konieczne jest zidentyfikowanie
efektéw konsolidacji. Sposoby prowadzenia tego ro-
dzaju badan sg bardzo zréznicowane. Metody stoso-
wane do oceny efektéw konsolidacji bankéw nie sag w
pelni wystandaryzowane, a intensywnos¢ ich stoso-
wania wskazuje, ze analizowane sa jedynie efekty
czgstkowe. Z tego powodu podjeto probe zestawienia
metod oceny czgstkowych efektéw konsolidacji ban-
kéw w celu usprawnienia poszukiwan metody, ktéra
umozliwi bardziej precyzyjna i wielokryterialna oce-
ne efektéw konsolidacji. Bedzie to przydatne zaré6wno
dla badaczy, jak i analitykéw. Dotychczas podjeto nie-
wiele préb klasyfikacji powszechnie stosowanych
metod oceny efektéw konsolidacji bankéw, zaréwno z
punktu widzenia rodzajéw metod, jak i kryteriéw
oceny. Powstaje pytanie, czy po zestawieniu mozna
wskazaé, ktére metody sg najbardziej przydatne na
danych etapach realizacji proceséw konsolidacji.
Przeglad metod oceny efektéw konsolidacji bankéw
przygotowano, majac na uwadze powyzszy cel.

Typologia metod oceny efektow konsolidacii
bankow

Obecnie konstruuje sie wiele metod oceny efektéw
konsolidacji bankéw, réznigcych sie pod wzgledem
ocenianych obszaréw. Podstawa rozwazan sa z reguly
definicje efektéw konsolidacji bankéw. Wyr6znia sie
efekty bezposrednie (tj. planowane odgérnie) i po-
srednie (nieplanowane odgérnie), systemowe, calko-
wite, jak réwniez wewnetrzne i zewnetrzne (Berger et
al. 1999).

Na rynku stosuje sie r6znorodne metody czescio-
wej oceny efektéw konsolidacji bankéw (tabela 1).

Metody oceny efektéw konsolidacji bankéw nie
sa z reguly wykorzystywane lacznie. W modelach sta-
tystyczno-ekonometrycznych stosuje sie zaréwno po-
dejscia nieparametryczne, wykorzystujace programo-
wanie matematyczne (m.in. DEA, FDH), tj. zaktadaja-
ce brak sktadnika losowego oraz zaleznosci funkcyj-
nej miedzy zmiennymi, jak réwniez metody parame-
tryczne — oparte wylacznie na modelach ekonome-
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trycznych (SFA, DFA, TFA itp.). Do oceny efektow
konsolidacji bankéw czesto wykorzystuje sie réwniez
analize poréwnawcza wskaznikowa. Wszystkie te
grupy metod wplywaja posrednio na stosowanie me-
tod badan spolecznych. W ramach badan spotecz-
nych zwraca sie szczegdlnie uwage na ocene satysfak-
cji klientéw, pracownikéw oraz pozostalych interesa-
riuszy uczestniczacych w procesach konsolidacji
bankéw. Badania spoleczne uzupelniaja ocene ekono-
micznych i organizacyjnych efektéw konsolidacji
bankéw.

Studia wydarzenia

Metoda ,,studia wydarzenia” stuzy gléwnie do oceny
wplywu rynku na stopy zwrotu akcji danej spétki. W
przypadku konsolidacji bankéw sprowadza si¢ ona do
oceny wplywu publicznego ogloszenia o potaczeniu
bankéw na wartos¢ akcji. Przyjmujac, ze stopy zwro-
tu akcji konsolidujacych sie bankéw, notowanych na
gieldzie sg postrzegane jako wiarygodne wskazniki
oceny ich wartosci rynkowej, wplyw procesu konsoli-
dacji bankéw na ich warto$¢ bada sie za pomoca nad-
zwyczajnych (dodatkowych) stép zwrotu (ang. abnor-
mal returns).

Zmiany stép zwrotu sa szacowane w zréznicowa-
nych przekrojach czasowych, od kilku tygodni przed
ogloszeniem polaczenia do kilkunastu tygodni po
ogloszeniu polaczenia (Rhoades 1994). W jednym z
modeli do analizy wydarzenia wykorzystuje sie nad-
zwyczajna stope zwrotu AR (Beitel, Schiereck 2001).

AR, =R, —(o; +B,R,,) (1)

gdzie:

AR, — dodatkowa stopa zwrotu dla i-tego banku
w danym przedziale t,

R,, — stopa zwrotu z akgji i-tego banku w okresie t,

a;— wyraz wolny, szacowany za pomocg mode-
li regresji R; wzgledem R, (za pomocq metody naj-
mniejszych kwadratéw) dla danych z odpowiedniego
okresu,

B; —wspdélczynnik beta okreslany jako ryzyko sys-
tematyczne, szacowany za pomocg modeli regresji R,
wzgledem R, (za pomocq metody najmniejszych
kwadratéw) dla danych z odpowiedniego okresu,

R, — stopa zwrotu z akcji z indeksu akcji ban-
kéw w okresie t.

W réwnaniu (1) wyliczenia R;, i R, opieraja
sie na danych pochodzacych z réznych zrédet (w
USA m.in. Center for Research on Security Prices —
CRSP, Morgan Stanley Capital International -
MSCI). Wykorzystujac publicznie prezentowane
stopy zwrotu z akcji poszczegélnych bankéw oraz
stopy zwrotu uzyskiwane z rynku bankowego, pa-
rametry modelu rynkowego wyznacza sie na pod-
stawie réwnania (2).
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Tabela |. Typologia metod oceny efektow konsolidacji bankow

Lp Kryterium Metoda ogélna Metody szczegolowe
Metody statystyczno-ekonometryczne
metoda nadzwyczajnej stopy zwrotu/studia | model rynkowy
. L wydarzen
Zmiana wartosci majatku
1. . . skorygowany model rynkowy
akcjonariuszy
(ang. event study)
model korygowanego rynku
ocena dziatalnosci operacyjnej OP testy statystyczne
Zmiany sytuacji (ang. operating performance study)
2. | finansowej banku a) podejscie kosztowe analiza regresji wielu
b) podejscie zysk — koszty zmiennych
¢) podejscie menedzerskie
a) DEA (ang. Data
Envelopment Analysis)
FDH (ang. Free Disposal Hull)
programowanie matematyczne
dynamiczne metody badan efektywnosci | P) SFA (ang. Stochastic
3. Zmiana efektywnosci (ang. dynamic efficiency study) Erontier Approach);
TFA (ang. Thick Frontier
Approach);
DFA (ang. Distribution Free
Frontier Approach)
metody ekonometryczne
klasyczna ocena efektywnosci analiza wskaznikowa
Zmiany segmentacji badania implikacji segment’ov.vych. .
4. s . (ang. research of customer’s implications | modele ekonometryczne
klientéw i produktéw . o
of banking consolidation)
Metody badan spolecznych
5. Opinia interesariuszy badania sondazowe ankiety, wywiady
(ang. survey - structured research)
FGI (ang. Focus Group
6 Opinie ekspertow wywiad Interview)
zewngtrznych Y Y IDI (ang. Individual
in-Depth Interview)
Zrédto: opracowanie wlasne.
R =0, +BR, +e, @ Stosowana w ,analizie zdarzenia” metodyka jest

gdzie:
Ry, R, ,c;, B; zdefiniowano powyzej, natomiast
dodany zostal parametr:

e, —skladnik losowy.

it
Wykorzystujac réwnanie (2) i bazujac na stopach
zwrotu R, i R, szacuje si¢ parametry o; i ;. Podsta-
wiajac dane do réwnania (1) wyznacza si¢ nadzwy-
czajna stope zwrotu w danym przekroju czasowym.
Gdy warto$¢ wskaznika wynosi zero, wynik potacze-
nia jest neutralny, gdy przyjmuje warto$¢ dodatnia,
konsolidacja tworzy dodatkowa warto$¢ dla akcjona-
riuszy I-tego banku; a w przeciwnym przypadku
przyjmuje warto$¢ ujemna.

bardziej ujednolicona w poréwnaniu z innymi meto-
dami oceny efektow konsolidacji (Rhoades 1994).
Liczba bankéw objetych badaniami i liczba ogloszen
o polaczeniu miesci sie w przedziale od 11 do 139,
podczas gdy okres wyznaczania stopy zwrotu obej-
muje przedzial od 41 dni do 108 tygodni, a okres wy-
znaczania nadzwyczajnej stopy zwrotu wynosi 40 ty-
godni przed polaczeniem i 20 tygodni po polaczeniu.
Stopy zwrotu sa szacowane na podstawie stopy
sprzed polaczenia, przed polaczeniem, i po nim lub
wylacznie po polaczeniu. Stosuje sig¢ model rynkowy,
skorygowany model rynkowy oraz model korygowa-
nego rynku i inne. Wykorzystuje si¢ gtéwnie dzienne
stopy zwrotu, ale w niektérych przypadkach réwniez
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tygodniowe stopy zwrotu. Zasadniczo przy kalkulacji
nadzwyczajnej stopy zwrotu za date bazowa przyjmu-
je sie date ogloszenia polaczenia, ale w niektérych
przypadkach date prawnego polaczenia czy oglosze-
nia publicznej zgody na polaczenie przez nadzoruja-
ce instytucje panstwowe. Za pomoca ,studiéw wyda-
rzenia” gléwnie bada sie stope zwrotu banku przej-
mujacego; w nielicznych przypadkach analiza obej-
muje bank przejmowany.

Wyniki badan 98 europejskich bankéw, ktdre
latach
1985-2000, wskazuja, ze w wigkszosci przypadkéw

przechodzity procesy konsolidacji w
polaczenia stanowia podstawe tworzenia wartosci
dodanej (Breitel, Schiereck 2001). Nadzwyczajna sto-
pa zwrotu jest przede wszystkim notowana w lacznej
analizie banku przejmowanego i przejmujacego oraz
wylacznej analizie banku przejmowanego. W przy-
padku proceséw w latach 1998-2000 banki przejmu-
jace, podobne jak banki amerykanskie miaty zdecydo-
wanie gorsze wyniki. Ponadto, miedzynarodowe pro-
cesy polaczenn bankéw i najwigksze konsolidacje na
rynku europejskim przynosza najstabsze wyniki, co
przeczy efektywnosci wspélnego rynku europejskiego.

Wyniki badan 7 bankéw, ktére przechodzity pro-
cesy konsolidacji w latach 1997-2001 w Polsce, sa
zblizone do ogblnoeuropejskich. Nadzwyczajna stope
zwrotu osiaggnely gléwnie banki przejmowane (Ha-
vrylchyk 2005).

Powodem stosowania przez wielu badaczy meto-
dy analizy wydarzenia jest che¢ oszacowania wplywu
publicznej informacji o potaczeniu bankéw na reak-
cje inwestoréw. Najwieksza popularno$¢ omawiana
metoda zyskala w latach 80., natomiast obecnie cie-
szy sie mniejszym zainteresowaniem. Wynika to
m.in. z tego, ze analiza wydarzenia ogranicza sie do
oceny oczekiwan rynku finansowego i prezentuje je-
dynie krotkoterminowe efekty konsolidacji bankdéw.
Lepsze wyniki osiggaja banki przejmowane, nato-
miast wyniki analiz bankéw przejmujacych nie daja
jednoznacznej odpowiedzi.

Financial Markets and Institutions

Metoda Operating Performance OP (ocena dziatalnosci
operacyjnej)

Metoda OP cieszyla sie najwiekszym zainteresowa-
niem na przelomie lat 80. i 90. XX w. Wynika to
przede wszystkim z tego, ze kladziono woéwczas na-
cisk na dwa gléwne motywy polaczenn bankdw, tj. re-
dukcje kosztéw i poprawe efektywnosci dziatalnosci
bankéw.

W wielu przypadkach studia OP poréwnuja wy-
niki dzialalnosci skonsolidowanych bankéw z wyni-
kami grupy réwiesniczej (ang. control group), w ktérej
sktad wchodzily wytacznie banki nieuczestniczace w
procesach integracyjnych.

Metody stosowane do oceny dziatalnosci opera-
cyjnej, nie sa tak ujednolicone jak w przypadku oce-
ny nadzwyczajnej stopy zwrotu (Rhoades 1994). Licz-
ba bankéw objetych badaniami miesci sie w przedzia-
le od 1 do 4 900, przy czym obszar badan ma zasieg
krajowy lub regionalny. Okres badan obejmuje wskaz-
niki z kilku lat, przed polaczeniem i po nim, a w nie-
ktérych badaniach pomija sie rok polaczenia. Wyrdz-
nia sig segmentacje polaczen ze wzgledu na rozmia-
ry bankéw. W wiekszosci przypadkéw analizowano
zintegrowana instytucje bankowa (a nie bank przej-
mujacy czy przejmowany). Istnieje réwniez réznorod-
noé¢ stosowanych testéw statystycznych, narzedzi
badan mechanizmu powigzai miedzy zmiennymi itp.

Metoda OP polega na analizie zmian (tj. poréwna-
niu danej wartosci przed potaczeniem i po ich potg-
czeniu) zaréwno wspélczynnikéw kosztowych (podej-
Scie koszty), jak i standardowych wskaznikéw rentow-
nosci (podejscie zysk) oraz obu grup wspétczynnikéw,
podejscie zysk — koszty (Frieder, Apilado 1983).

Podejscie kosztowe
Zagadnieniem szeroko dyskutowanym w literaturze

przedmiotu jest okreslenie zmiennych wchodzacych
do modelu OP w podejsciu kosztowym. Wskaznik

Tabela 2. Segmentacja bankow skonsolidowanych i nie skonsolidowanych

Segmentacja bankéw skonsolidowanych

Segmentacja bankéw
niekonsolidujacych si¢

Dobra sytuacja finansowa po konsolidacji

Dobra sytuacja finansowa

Obydwa banki taczace si¢ nie uczestniczylty w konsolidacji
2 lata przed potaczeniem i 2 lata po badanym potaczeniu

Nie dotyczy

przed potaczeniem; wartos¢ ich aktywdow przekracza
10 mIn USD

Obydwa banki prowadzily dziatalnos¢ przynajmniej 2 lata

Banki prowadzily dziatalnos¢ przynajmniej
przez dwa lata; wartos¢ ich aktywow
przekracza 10 mln USD

zZnana

Metoda sprawozdawczosci finansowej potaczenia jest ogolnie

Nie dotyczy

Potaczenie nastapito przed 1996 r.

Banki nie uczestniczyly w procesach
konsolidacji w latach 1985-1997

Zrédto: opracowanie wtasne na podstawie: Kwan, Wilcox (2002, s. 109-124).
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wzglednych kosztéw operacyjnych (ang. Change in
Relative Operating Costs — CROC) zaprezentowany
przez Kwana i Wilcoxa (2002), ilustruje zalezno$c
miedzy kosztami bankéw skonsolidowanych pono-
szonymi po polgczeniu, a kosztami grupy réwieséni-
czej nieuczestniczacej w procesach konsolidacji, w
odniesieniu do analogicznej zaleznosci, ktéra miata
miejsce w latach wczeéniejszych.
Model przyjal nastepujaca postac:

—— Peer

[(Xa—Xa 1= [Xn—X5"] (3)
dlai=1,..,n

gdzie:

A (ang. after) — oznacza po konsolidacji, B (ang.
before) — przed polaczeniem,

XPeer _ wyniki grupy réwiesniczej Xpeer bazujace
na $redniej arytmetycznej wartoéci zmiennych z
o$miu kwartaléw (2 lat) przed polaczeniem bankdéw i
po polaczeniu,

X, - wskaznik dla bankéw skonsolidowanych X,
bazujacy na $redniej arytmetycznej wartosci bada-
nych zmiennych banku przejmujacego i przejmowa-
nego z o$miu kwartaléw przed polaczeniem bankéw i
po ich konsolidagji.

Kosztami operacyjnymi sa takie zmienne, jak:

— relacja catkowitych kosztéw pozaodsetkowych
do catkowitych aktywéw banku,

—relacja kosztéw osobowych do catkowitych ak-
tywow banku,

— relacja wydatkéw na nieruchomosci do akty-
woéw catkowitych,

— relacja pozostatych kosztéw pozaodsetkowych
do aktywéw catkowitych.

Na podstawie kryteriéw zaprezentowanych w ta-
beli 2, sposréd 8 032 bankéw wyselekcjonowano 1 134
banki uczestniczace w procesach konsolidacji oraz
5 475 bankéw niebiorgcych udzialu w potaczeniach.

Autorzy poréwnali wyniki skonsolidowanych
bankéw przed polaczeniem i po polaczeniu z wynika-
mi jednej z czterech zdefiniowanych grup réwiesni-
czych najbardziej podobnej pod wzgledem wskazni-
koéw finansowych. Wyniki badan wskazujg na reduk-
cje kosztow dziatania bankéw po zakonczeniu konso-
lidacji, ale jest ona ponizej oczekiwan przyjetych w
planach proceséw konsolidacji bankow.

Podejscie zysk — koszty

Zwiekszenie sprawno$ci operacyjnej banku za pomo-
ca redukcji kosztéw jest jednym z gléwnych moty-
woéw konsolidacji bankéw. Badania efektéw konsoli-
dacji bankéw przeprowadzone przez Al-Sharkasa,
Hassana i Murkherjee (2003), opieraly sie gtéwnie na
danych ksiegowych podmiotéw tworzacych prébe ba-
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dawczg. Przed polaczeniem dane ksiegowe przejmo-
wanego i przejmujacego banku zaprezentowano acz-
nie. W przypadku ostatniego roku przed polaczeniem
stosowano $rednig wazong wartoéci zmiennej.
Oceniajac wplyw konsolidacji bankéw na ich
sprawno$é operacyjng, autorzy poréwnali wartosci
wskaznikéw ROA, ROE oraz CER (wskaznik efektyw-
nosci kosztowej) z trzech lat poprzedzajacych konso-
lidacje i po jej przeprowadzeniu, z wylaczeniem roku
integracji zar6wno dla bankéw skonsolidowanych, jak
i grupy rowiesniczej. W analizie zmian sprawnosci
operacyjnej bankéw konsolidowanych poréwnuje sie
ich wyniki z wynikami bankéw nalezacych do grupy
réwiesniczej w okresie przed polaczeniem i po nim.

AR=[R, ~R{“]=[R, —R;"] (4)

gdzie:

AR — r6znica pomiedzy zmiennymi przed konso-
lidacja i po niej,

A — zmienne po zakonczeniu procesu konsolidacji,

B - zmienne przed polaczeniem bankéw,

RPeer _ wyniki grupy réwiesniczej bazujace na
sredniej arytmetycznej warto$ci zmiennych z trzech
lat przed polaczeniem i polaczeniu bankéw,

R, — srednia arytmetyczna warto$¢ badanych
zmiennych banku przejmujgcego i przejmowanego
réwniez w ciagu trzech lat przed konsolidacja i po nie;j.

Odejmujac warto$é relatywnego wskaznika
sprawnos$ci bankéw przed potaczeniem od analogicz-
nego wskaznika po polaczeniu, wyznacza sie relatyw-
ne wyniki konsolidacji bankéw. Dodatni przyrost
ROA i ROE wskazuje na poprawe dziatalnoéci ban-
kéw po zakoniczeniu konsolidacji. Negatywna wartos$é
przyrostu CER oznacza poprawe efektywnosci koszto-
wej bankéw skonsolidowanych w poréwnaniu z wy-
nikami grupy réwiesniczej. Przy analizie powyzszych
wskaznikéw wielokrotnie obserwowano pozytywne
efekty konsolidacji bankéw.

Podejscie menedierskie

Do oceny efektéw potaczen bankéw stosuje sie réw-
niez poréwnanie dzialalnosci operacyjnej banku po
konsolidacji z oszacowanymi, prognozowanymi
przez zarzad banku wynikami konsolidacji. Wycho-
dzac z zalozenia, ze celem fuzji i przeje¢ bankéw w
latach 1985-1996 byla przede wszystkim redukcja
kosztéw, Houston, James i Ryagert (2001) zbadali za-
lezno$¢ pomiedzy zmianami w OP przed polacze-
niem i po integracji. Sprawno$c¢ operacyjna banku OP
autorzy zdefiniowali w dwojaki sposéb, poprzez:

o Wspdlny wskaznik efektywnosci WWE (ang.
combined efficiency ratio). WWE to suma kosztéow
osobowych, wyposazenia itp. zaréwno banku przej-
mujacego, jak i przejmowanego, podzielona przez su-
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me dochodéw banku przejmujgcego i przejmowane-
go. Do wyznaczenia wskaznika wykorzystuje si¢ dane
ksiegowe z roku poprzedzajacego fuzje i pierwszego
roku po fuzji.

e Skorygowany ROA (przed opodatkowaniem).
Jest to iloraz zsumowanych zyskéw przed opodatko-
waniem bankéw przejmujacego i przejmowanego, po-
wiekszonych o ksiggowa warto$¢ prowizji za kredyty
utracone, amortyzacje, goodwill, koszty restrukturyza-
cji i reorganizacji, przez Srednie aktywa catkowite
bankéw przejmujacego i przejmowanego w danym ro-
ku rozrachunkowym.

Do wyznaczenia wskaznikéw dziatalnosci opera-
cyjnej przed fuzja wykorzystywano dane ksiegowe z
roku rozrachunkowego wyprzedzajacego ogloszenie
polaczenia, jesli ogloszenie mialo miejsce w pierw-
szej polowie roku rozrachunkowego. Gdy ogloszenie
nastepowato w drugiej potowie roku rozrachunkowe-
go, wowczas wykorzystywano dane z tego roku rozra-
chunkowego. Do wyliczenia wskaznikéw dziatalnosci
operacyjnej po fuzji zastosowano dane ksiegowe obej-
mujace dwa lata rozliczeniowe po roku bazowym. Po-
prawa wskaznika efektywnosci oznacza ujemng war-
to$¢ wyniku, podczas gdy poprawa ROA uwidacznia
sie w dodatniej wartosci wyniku. Wyznaczajac oba
wskazniki, wyeliminowano koszty restrukturyzacji,
wplywy ze sprzedazy aktywow, prowizje za kredyty
utracone. Bazujace na wartosciach ksiggowych miary
dziatalnosci operacyjnej OP i zyskownosci nie pre-
zentujq jednoznacznie, czy zarzady bankéw uczestni-
czgcych w konsolidacji w pelnym zakresie osiagaja
zamierzone oszczednosci kosztéw i poziom obrotéw.
Na podstawie oczekiwan zarzadéw bankéw autorzy
sklasyfikowali wyniki 64 konsolidacji. Satysfakcjonu-
jacy poziom oczekiwan zarzadu przy redukcji kosz-
téw banku jest osiggalny wowczas, gdy warto$¢ re-
dukcji kosztéw w przyblizeniu pokrywa sig¢ z oczeki-
waniami. Wyniki fuzji sa sklasyfikowane jako gorsze,
niz oczekiwano, gdy oszczednosci kosztowe sa 0 10%
nizsze, niz planowano. Autorzy wskazuja, ze laczace
sie banki osiagaja planowane wyniki po zakoniczeniu
konsolidacji, a prawdopodobienstwo ich osiagniecia
jest wieksze w przypadku najnowszych polaczen.

Dynamiczna analiza efektywnosci

Z metodg badan efektywnosci wiaze sie wyzej opisa-
na metoda OP, ktéra w wersji pierwotnej stuzyta do
oceny efektywnosci. Wskazniki efektywnosci po-
wszechnie uznaje sie za jedne z najistotniejszych dla
oceny funkcjonowania bankéw. Analiza efektéw kon-
solidacji bankéw wykorzystuje dynamiczne metody
oceny efektywnosci oraz klasyczne metody oceny
efektywnosci.

Do oceny efektow konsolidacji bankéw za pomo-
ca klasycznej metody efektywnosci najczesciej stosu-
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je sie tradycyjna analize wskaznikowa. Analiza po-
réwnawcza klasycznych wskaznikéw efektywnosci
(m.in. ROA, ROE, wskaznikéw rentownosci brutto i
netto) nie uwzglednia istnienia nieefektywnosci, kté-
ra powstaje na skutek stosowania nieoptymalnych
proporcji nakladéw do wynikow.

Badania nad efektami konsolidacji bankéw z za-
stosowaniem dynamicznej analizy efektywnosci ban-
kow skonsolidowanych i bankéw nieuczestniczacych
w procesach konsolidacji sa prowadzone od poczatku
lat osiemdziesigtych. Przeglad literatury $wiatowej
pozwala stwierdzi¢, ze do oszacowania efektywnosci
faczacych sie bankéw, wykorzystuje sie:

— metody deterministyczne (niezaktadajace loso-
wosci), ktérych gtéwnym przykladem jest metoda
DEA opracowana przez Charnesa, Coopera, Rhodesa
w 1978 1. oraz Free Disposal Hull (FDH),

— podejscie stochastyczne, ktére zaklada obec-
noé¢ dwéch zmiennych losowych o odmiennych war-
tosciach i ré6znej interpretacji, tj. SFA, TFA, DFA.

Dynamiczng analize efektywnosci banku mozna
przeprowadza¢ na dwa sposoby. W pierwszym przy-
padku poréwnuje sie aktualng wielko$¢é produkcji z
maksymalna, jaka datoby sie uzyskac przy ustalonych
naktadach czynnikéw (analiza efektywnosci tech-
nicznej na podstawie granicznej funkcji produkcji z
wykorzystaniem programowania matematycznego
lub modeli ekonometrycznych). W modelach ekono-
metrycznych metoda efektywnosci dochodowej roz-
patruje zaréwno koszty nakladdéw, jak i uzyskiwane
przychody.

Jak wynika z liczby publikacji, czesciej stosuje
sie¢ metode DEA, niemniej jednak podejmowane sa
juz préby poréwnania obu metod dynamicznej oceny
efektywnosci bankow.

Wykres. Metoda DEA versus stochastyczny
model graniczny

16 7

14 A

12 7

10 A

Uwagi: Linia ciagla laczy punkty graniczne (metoda DEA). Linia przerywa-
na powstala przy wykorzystaniu metody najmniejszych kwadratéw. Po-
szczegblne punkty stanowig interpretacje kombinacji naktadéw i wynikow
podmiotéw gospodarczych opracowana przez Charlesa et al. (1994).
Zradlo: Wagenvoort, Schure (2002).




60 Rynki i Instytucje Finansowe

W drugim przypadku poréwnuje sie faktycznie
poniesione koszty z najmniejszymi kosztami, ktére
pozwolityby, uzyskaé¢ ustalona wielko$¢ produkcji
(analiza efektywnosci kosztowej na podstawie gra-
nicznej funkcji kosztu, wyznaczajacej minimalny
koszt danej produkcji przy danych cenach czynni-
kow), wykorzystujac modele ekonometryczne. Meto-
da efektywnosci kosztowej, w przeciwienstwie do
efektywnosci dochodowej, rozpatruje wylacznie
koszty naktadéw. Graficzng interpretacje zjawiska
prezentuje wykres.

Metoda DEA

Analiza otoczki danych (metoda DEA) zostata zapre-
zentowana w Stanach Zjednoczonych juz w latach
70. Zaklada ona brak sktadnika losowego oraz nie wy-
maga zaleznosci funkcyjnej miedzy nakladami a efek-
tami. Obiektami analizowanymi w metodzie DEA sa
tzw. jednostki decyzyjne, a przedmiotem analizy jest
produktywnos¢, z jaka dana jednostka przetwarza na-
ktady w wyniki. Najprostsze relacje przyjmuja gra-
ficzng forme w postaci krzywej efektywnosci. Obiek-
ty sa efektywne technicznie, jezeli znajduja sie na
krzywej; nieefektywne technicznie ulokowane sg po-
nizej krzywej efektywnosci. Podstawg modelu jest
miara Debrau-Farella. Do badan efektywnosci tech-
nicznej wykorzystuje sie model zorientowany na wy-
niki lub model zorientowany na naktady. Pierwszy
model wskazuje, o ile trzeba $rednio zwiekszy¢ pro-
dukcje firmy, aby byta efektywna przy tej samej wiel-
kosci uzytych nakladéw. Drugi model pokazuje, o ile
trzeba $rednio zmniejszy¢ naklady firmy, aby byla
efektywna przy zachowaniu tej samej wielkosci uzy-
skanych wynikéw. Nieparametryczna metoda DEA
jest odpowiednikiem modeli ze zmiennymi zeroje-
dynkowymi w badaniach ekonometrycznych (Kop-
czewski 2000).

W literaturze $§wiatowej w badaniu efektywnosci
wyrdznia sie kilka form modelowania (tabela 3).

Naturalna miara nieefektywnosci, ktéra powstaje
na skutek stosowania nieoptymalnych proporcji na-
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ktadéw do efektéw, jest odleglo$¢ miedzy punktem
empirycznym, charakteryzujagcym technologie tego
banku, a empiryczna funkcja produkcji (krawedzia
zbioru mozliwosci produkcyjnych). Funkcja odlegto-
$ci (Dj) zaproponowana przez Sheparda przyjmuje
postac:

Dj(x,,yj)zmin{e :%e P(x)} 5)

gdzie:

[Xj’ yj) — punkt charakteryzujacy technologie firmy,

6 — mozliwe zmniejszenie naktadéw przy zacho-
waniu tych samych wynikéw (efektywnos¢ zoriento-
wana na naklady); mozliwe zwigkszenie wynikéw
przy zachowaniu tych samych nakladéw (efektyw-
no$¢ zorientowana na wyniki),

P(x) — zbiér mozliwosci produkcyjnych.

Funkcja odlegtosci Sheparda jest odwrotnoscia
miary efektywnosci technicznej zaprezentowanej
przez Farrela:

[D,(x,;,y )" = F(x,,y,) ={max{0 :0y .y, e P ]}  (6)

Wartos¢ funkcji odleglosci zawiera sie w przedzia-
le zero — jeden, jezeli tylko analizowany punkt nalezy
do zbioru mozliwosci produkcyjnych. Wartos¢ funkcji
réwna jeden wskazuje na efektywnosé firmy, wartosé
mniejsza niz jeden oznacza jej nieefektywnosé.

Laczace sie¢ banki czesto licza na efekty skali.
Efekty te wystepuja wéwczas, gdy powiekszajac na-
klady x razy, otrzymujemy wynik wiekszy od x (2 + 2
= 5). Do ich oceny stosuje sie réwniez efektywnosc
technologiczna Farrela. Powszechnie wykorzystuje
sie trzy miary efektywnosci technologicznej, tj. stale
efekty skali — CRS, nierosnace efekty skali — NIRS
oraz zmienne efekty skali — VRS (Pawlowska 2003).

Zaktadajac istnienie stalych efektéw skali, efek-
tywnos$¢ technologiczna wyznacza sie poprzez rozwia-
zanie nastepujacego zadania programowania liniowego:

F(x,,y,/CRS)=(max{0 :0y, <Y z,x, 2 X,z R'} (7)

Tabela 3. Modele zachowan bankow stosowane w badaniu efektywnosci

Zasobow finansowych

kapital materialny i niematerialny

Ujecie Naklady Efekty
Produkcyjne Etaty pracownicze, kapitat, Liczba rachunkéw, transakcji
depozyty i fundusze pozyczkowe,
wyposazenie
Posrednika Etaty pracownicze, wyposazenie, Warto$¢ depozytodw na zadanie i wszelkich

zobowigzan
Aktywa (gtdwnie kredyty)

Warto$ci dodane;j Zasoby banku
(kapitat fizyczny

i liczba zatrudnionych)

Kazda aktywno$¢ wykorzystujaca zasoby tej
firmy (depozyty, kredyty, prowizje netto)

Zrddlo: opracowanie wtasne na podstawie: Koy ki (2000); Kop

ki, Pawlowska (2001, s. 14-15); Mielnik, Lawrynowicz (2002, s. 58); Pawtowska (2003, s. 28).
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Tabela 4. Zalety i ograniczenia stosowania metody DEA

Zalety

Wady i ograniczenia

Nie wymaga nadania rang naktadom i efektom
(niezalezno$¢ od woli i wplywu badaczy czy
polityki)

Nie oszacowuje statystycznych btedow wynikow.

Pozwala bada¢ wiele zmiennych, okreslajac
najlepsza praktyke oraz dystans dzielacy od
niej konkretne podmioty.

Wielkos¢ niezbednej proby jest podobna do wymagan w
analizie regresji — z reguty od 4 do 15 jednostek na kazda
zmienna niezalezna.

Szacuje jedynie wzgledne miary efektywnosci wszystkich
jednostek z proby

Szacuje wielkos¢ naktadow do zaoszczedzenia
lub efekt mozliwy do osiagnigcia przy danych
naktadach

Metoda jest wrazliwa na obserwacje wartosci skrajnych oraz
na liczb¢ naktadow i efektow. Liczba zmiennych nie moze by¢
zbyt duza, gdyz zwigksza si¢ mozliwo$¢ znalezienia granicy
efektywnosci jednostki w rzeczywistosci nieefektywnej, co
zarazem zmniejsza warto$¢ poznawcza szacowanych miar
efektywnosci.

Zrddto: Mielwik, Eawrynowicz (2002, s. 53).

Analogicznie, przy zalozeniu istnienia nierosna-
cych efektow skali:

F(x,,y,/NIRS)=(max{6 :0y, <Y z,x, 2 X,z<1, ze R} (8)
a przy zmiennych efektach skali:
F(x,,y;/VRS)=(max{0 :0y, <Y z,x, 2X,z=1, ze Rf} (9)

Po estymacji trzech wyzej opisanych miar efek-
tywnosci technologicznej otrzymuje sie trzy rézne
oszacowania funkcji odleglosci Sheparda, czesto
oznaczane jako: e_crs,; (miara efektywnosci uzyska-
na przy zatozeniu statych efektéw skali), e _nirs (mia-
ra efektywnosci uzyskana przy zalozeniu nierosna-
cych efektow skali), e vrs; (miara efektywnosci uzy-
skana przy zalozeniu zmiennych efektéow skali).

Na podstawie poréwnania e_crs; i e_vrs, mozna
wnioskowaé o wystepowaniu efektéw skali. Jezeli ilo-
raz obu zmiennych (tj. e_s_wrs)) jest mniejszy od 1,
to badana jednostka jest nieefektywna wzgledem ska-
li zaangazowanych czynnikéw produkcji. Stale rosna-
ce lub malejace efekty skali identyfikuje natomiast
e_s_nirs, tj. iloraz e_crs; i e_s_nirs,.

Do oceny zmian efektywnosci w czasie wykorzy-
stano indeks produktywnosci Malmquista.

Zgodnie z tym podejsciem Caves, Christensen i
Diewert (1982) skonstruowali indeksy produktywno-
sci wykorzystujace narzedzia analizy nieparame-
trycznej. Poréwnali dwa momenty czasu tej samej
technologii, wykorzystujac funkcje odleglosci She-
pharda. Fare, Grasskopf, Lindgren i Roos (1993) uzu-
pelnili to podejscie przypadkiem, gdy podmiot pro-
dukuje wiele produktéow i zuzywa wiele naktadéw.
Nie jest wymagane wéweczas zalozenie o maksymali-
zacji zysku oraz obserwowalne sa jedynie fizyczne
wielkos$ci naktadéw i wynikéw.

1
D(,+1 (y'/”,x’,”)|' D',(y; ,xY/)DY,(yI,-*l,xf,fl) 2
Dj(y}.x)) | D] 03D 0

M) = (10)

Indeks tworza dwa podstawowe elementy. Pierw-
szy element iloczynu mierzy zmiane w relatywnej
efektywnosci miedzy okresem t a t + 1. Drugi element
iloczynu mierzy postep technologiczny — przesuniecie
funkcji produkcji miedzy okresami t a t + 1. Wzrost
wartosci indeksu produktywnosci Malmquista jest ob-
serwowany nawet przy spadku jednego ze sktadnikéw,
ale pod warunkiem zZe ro$nie drugi skladnik. Przy
wzroécie produktywnosci w badanym okresie warto$é
produktywnosci Malmquista wynosi 1. Warto$¢ réw-
na 1 wskazuje na utrzymanie produktywnosci na tym
samym poziomie. Warto$¢ indeksu mniejsza od 1
wskazuje natomiast na spadek produktywnosci.

Zalety metody DEA decyduja o jej popularnosci.
Ich zestawienie wraz z ograniczeniami przedstawio-
no w tabeli 4.

Stochastyczny model graniczny

W literaturze przedmiotu spotyka sie krytyke ograni-
czania badan efektywnosci bankéw do programowania
matematycznego. Aigner, Lovell i Schmidt (1977)
przedstawili stochastyczny model graniczny, ktéry
wprowadzil losowe zaklécenia do modelu funkcji pro-
dukcji. Tworza je dwa czynniki losowe, z ktérych jeden
(v) jest symetryczny wzgledem zera i odzwierciedla
efekt czynnikéw przypadkowych i btedéw pomiaru,
podczas gdy drugi sktadnik (u7) jest asymetryczny, ujem-
ny i bada nieefektywnos¢ (Wagenvoort, Schure 2002).

Zgodnie z powyzszymi zalozeniami model efek-
tywnoéci ma postac:

ye=f(x;B)+u, +v, (11)
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gdzie:
I — numer banku,

¥; — wynik dzialalnoéci i-tego banku w danym

roku,
J(x;.B) - graniczna funkcja produkcji,

p — wektor nieznanych (szacowanych) parame-

trow modelu,

u; — zmienna losowa reprezentujgca nieefektyw-
noé¢ kosztowa lub dochodowsa i-tego banku (u; < 0),

v; — sktadnik losowy o rozkladzie symetrycznym
wzgledem zera; zaklada sig, Ze v; maja niezalezne roz-
ktady normalne o wartosci oczekiwanej 0 i nieznanej

wariancji s2.

Do szacowania parametréw modelu stuzy meto-
da najwiekszej wiarygodnosci. Jondrow, Lovell, Mate-
rov i Schmidt (1982) zaprezentowali wyznaczanie «;
Z €, =u,+Vv, przez rozwazenie oczekiwanej wartosci
u;, bazujac na ;. SFA eliminuje drugie zagrozenie wy-
nikajace ze stosowania metody DEA. Niemniej jednak
metoda ta nadal jest wrazliwa na jednostki badawcze.
Jesli nawet stosuje sie metode najwiekszej wiarygod-
noédci, juz jedna obserwowana jednostka moze zabu-
rzy¢ wyniki badan. W tej sytuacji nieodzowne jest

stosowanie funkcji regresji.

Wykorzystujac model ekonometryczny, funkcje

kosztéw mozna wyrazi¢ jako:

InC, = f(wy,zy,)+Inu. +Ine.

gdzie:
1 — numer banku,
C - suma catkowitych kosztéw zmiennych,

w — wektor cen czynnikéw produkcji (w, — wek-
tor cen depozytéw, w, — wektor wynagrodzen perso-

nelu),

v — wektor produktéw (m.in. kredyty dla klien-
tow indywidualnych, kredyty dla przedsigbiorstw,
papiery warto$ciowe, pozycje pozabilansowe wazone

ryzykiem),

z — czynniki stale (aktywa trwatle, fundusze wla-

sne),
v — wektor zmiennych otoczenia,

f{) — minimalny catkowity koszt zmiennych wy-
korzystany do wytworzenia produktu y; przy danych

cenach i otoczeniu zewnetrznym banku i,

Cc
niu z najbardziej efektywnym bankiem,

e, — skiadniki losowe wyrazajace wpltyw czynni-
kéw przypadkowych badz btedéw w pomiarze kosztow.
Po oszacowaniu nieefektywnosci mozna obliczy¢
miare efektywnosci dla i-tego banku, zdefiniowana

jako:

Costrgy, = SXPL/Onyizy N expllnu,™]_u,™
©explf(wyzy Dlexpllnug ] ug

Funkcja badajaca efektywnos$¢ dochodowa przy-

biera postac:

(12)

u, — nieefektywnos¢ danego banku w poréwna-
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In(m +0)= f(w,y,z,v)+Inu_ +Ine, (14)
Wskaznik efektywnosci dochodowej i-tego banku
mozna nastepnie wyrazi¢ jako:

expl/ (w,y,zv )] exp[lnu™ ] -6
explf(w,y,zv ;)] *exp[lnu, ]-0

Profit Eff; = (15)

gdzie 6 — kwota maksymalnej straty bankéw w danym
okresie i zostaje 8 dodana do wartosci zysku wygene-
rowanego przez dany bank. Do estymacji efektywno-
$ci kosztowej i dochodowej wykorzystuje sie funkcje
translogarytmiczna.

W latach 90. XX w. w Stanach Zjednoczonych do
analizy efektywnosci proceséw konsolidacji stosowa-
no réwniez podejsScie DFA oraz TFA. Réznily sie one
przede wszystkim wstepnymi zalozeniami. W meto-
dzie DFA zakladano trwala i ciagla nieefektywnos¢, a
w metodzie TFA miara nieefektywnosci jest odchyle-
nie pomiedzy najwyzszymi i najnizszymi kwartylami
kosztéw bankéw (Berger, Humphrey 1994).

Badania implikacji segmentowych

Do oceny wplywu polaczen bankéw na poszczegdlne
segmenty klientéw lub produktéw (np. wartos¢ kre-
dytéw przyznawanych drobnym przedsigbiorstwom,
dostepnos¢ punktéow obstugi dla klientéw detalicz-
nych, zmiany w strukturze organizacyjnej banku i ich
wplyw na obstuge drobnych klientéw) stosuje sie
gtéwnie metody ekonometryczne.

Metoda, ktéra zastosowali Berger, Saunders, Sca-
lise i Udell (1998), prébuje w sposéb zagregowany
oceni¢ wplyw konsolidacji na wielkos¢ kredytéow
udzielanych klientom detalicznym i maltym firmom.
Na wstepie autorzy podzielili udzielane kredyty na
trzy grupy. Za najmniejsze uznano kredyty do 1 mln
USD, $rednie kredyty zamykaly si¢ w przedziale od
1 mln do 25 mln USD, a najwigksze wyniosty powy-
zej 25 mln USD. Model przyjal nastepujaca postac:

In(P, /(1= P,)) = f,(wielko$¢ i struktura banku, , finanse banku,_,,

pozycja konkurencyjna, |, zlozono$¢ organizacji, ,,
ex post m&a, ,, ,, 5,rynkowe ex post,,, ,, ;,czas, ,
Srodowisko, ) +¢€,

(16)

i=1,2,3,

gdzie:

wielko$¢ i struktura banku
Reprezentuje logarytm catkowitych aktywéw brutto (ang.
GTA) przy i = 1, 2 dla matych bankéw GTA < 100 mln
USD, dla srednich bankéw GTA wynosi 100 mln — 1 mld
USD, dla duzych bankéw 1-10 mld USD, dla bardzo du-
zych bankéw GTA > 10 mld USD. Okresla r6wniez stopien
kontroli banku przez inwestoréw. Dla niezaleznych bankéw
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oraz dla bankéw nalezacych do jednego inwestora zmienna
wielko§¢ banku i struktura wlasno$ciowa sa identyczne.

finanse banku
Mierzy wielkosci kapitatu i wplyw portfela kredyt6w na sy-
tuacje banku i jego strukture (m.in. wskazniki rezerwy/kre-
dyty, nieruchomosci/kredyty).

pozycja konkurencyjna

Szacuje warunki konkurencyjnoséci bankéw na rynku lokal-
nym. Wskaznik Herfindahl-Hirschman Index (ang. HHI)
sluzy do szacowania stopnia koncentracji rynku. W sensie
obliczeniowym wskaznik HHI stanowi sume kwadratéw
udzialéw poszczegélnych podmiotéw w lacznej wartosci
badanej cechy (Jackowicz, Kowalewski 2002, s. 14). Alge-
braicznie mozemy zatem zapisac:

HHI = 2 u (17)

gdzie:
u — udzial podmiotu w badanym zjawisku,
i —liczba podmiotéw.
Wskaznik HHI przyjmuje warto$ci z przedzialu (0 do
10 000). Im wigksze sa udzialy w rynku, tym wyzszy jest
HHI.

zlozonos¢ organizacji
Mierzy wplyw struktury menedzerskiej na drobne kredyty

(wplyw inwestor6w na dzialania banku, geograficzny zasieg
banku).

ex post fuzji i przejec¢
Szacuje wplyw polaczen na dzialalnos¢ banku w ostatnich
trzech latach.

rynkowe zmienne po konsolidacji
Sa to $rednie wazone zmiennych po konsolidacji (np. sza-
cuja $redniag wazona udzialu depozytéw na rynku lokal-
nym, ktére byly w posiadaniu banku inicjujacego konsoli-
dacje k lat temu). Zmienne ex post konsolidacji i rynkowe
zmienne po konsolidacji wiaza sie ze zmiennymi wielko$¢
banku i struktura nadzoru.

czas
Szacuje zmiany warunkéw makroekonomicznych, regulacji
prawnych i technologii w danym roku kalendarzowym.

srodowisko
Szacuje réznice rynkowe i prawne oraz uwzglednia lokali-
zacje centrali banku.

W wyniku przeprowadzonych badan wyréznio-
no kilka typéw konsolidacji, m.in. fuzje kapitatéow
(bank inspirujacy fuzje byt w posiadaniu od 1/3 do
2/3 kapitatu przed konsolidacja), ,fuzje rodzinng” z
dominujacym udziatem banku przejmujacego w ban-
ku przejmowanym, przejecie kapitalu — w sytuaciji,
gdy bank przejmujacy byt w posiadaniu od 1/3 do 2/3
kapitalu przed konsolidacjg.

Omawiane badania empiryczne objely ponad
6 000 proces6w fuzji i przeje¢ bankéw amerykanskich
(uczestniczyto w nich ponad 10 000 bankéw), w la-
tach 1970-1995. Po zidentyfikowaniu statycznych
efektéw konsolidacji bankéw mozna wnioskowac, ze
drobni przedsiebiorcy maja trudnosci z pozyskaniem
srodkow. Jesli jednak w ocenie uwzgledni sig ze-
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wnetrzne efekty (postawe bankéw nieuczestniczg-
cych w procesach konsolidacji), wyniki beda zdecy-
dowanie bardziej optymistyczne.

Podobne rezultaty sa odczuwane w FEuropie.
W wyniku potaczen bankéw we Wloszech w latach
1989-1998 spadta ogétem warto$¢ kredytow udzielo-
nych i wzrosta warto$¢ kredytéw zagrozonych (Bo-
naccorsi di Patti, Gobi 2001). Autorzy wskazuja przy
tym, ze drobni przedsiebiorcy odczuwali relatywnie
negatywny wplyw na oferty kredytowe skierowane do
drobnych przedsiebiorstw.

Metody badan spotecznych

Do przeprowadzenia badan efektéw konsolidacji ban-
kow stuza réwniez badania sondazowe, w ktérych
stosuje sie metody statystyczne ekonometryczne i
metody badan opinii spolecznej. Omawiane badania
rozpowszechnialy sie wraz z nasileniem proceséw
konsolidacji bankéw i wzrostem roli marketingu, dla
ktérego sa bardzo istotne, m.in. ze wzgledu na mozli-
wos$¢ okreslenia satysfakcji poszczegdlnych grup inte-
resariuszy uczestniczgcych w konsolidacji bankdéw.
Badania sondazowe umozliwiaja ocene efektéw kon-
solidacji na zbiorach bedacych prébkami reprezenta-
tywnymi. Nic wiec dziwnego, ze wlasciwy dobér
proébki staje sie zasadniczym problemem badan son-
dazowych (Sztumski 1999, s. 173).

W badaniach sondazowych wykorzystuje sie ankie-
ty lub wywiady skategoryzowane (kwestionariusze).
Ankiety to wywiad pisemny, wymagajacy mniej czasu
i$rodkéw niz wywiad ustny, w ktérym z kazdym re-
spondentem nalezy odby¢ rozmowe. Ankiete, w przeci-
wienstwie do kwestionariusza (bezposredniego lub tele-
fonicznego), wypelnia respondent, a nie badajacy.
W polskich tlumaczeniach literatury anglojezycznej
z zakresu badan spolecznych pojecia kwestionariusz
i ankieta czesto stosuje sie zamiennie (por. Babbie 2004).

Rodzaj sondazu oraz kolejnosé pytan moga wpty-
waé na jako$¢ uzyskanych odpowiedzi. Wykorzysty-
wane w sondazu pytania moga by¢ otwarte (wéwczas
respondenci sami formutuja odpowiedzi), pétotwarte
(gdy respondent moze dopisa¢ wlasng odpowiedz do
sugerowanych) lub zamkniete (respondenci wybiera-
ja odpowiedz z zestawu).

Przy kierowaniu pytan z jednej ankiety do réz-
nych grup respondentéw (przykladowo jedna ankieta
zawiera pytania skierowane do specjalistéw z dzie-
dziny marketingu, finanséw, zarzadzania zasobami
ludzkimi) niezbedny jest przejrzysty podzial pytan
warunkowych, tak aby respondenci odpowiadali na
pytania skierowane wytacznie do nich. Czesto stoso-
wane sa rowniez pytania w postaci tabelarycznej, pod
warunkiem ze istniejg wspdlne kategorie odpowiedzi
(np. skala Likerta).
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Tabela 5. Zestawienie metod badan sondazowych

Metody badan

Sondazowseh Charakterystyka

Tego typu metody sg tansze i bardziej efektywne niz wywiady bezposrednie i
moga zapewni¢ wieksza kontrolg procesu zbierania danych (np. CATI —
wywiady telefoniczne wspomagane komputerowo; CAP/ — wywiad osobisty
wspomagany komputerowo; CASI — ankieta samodzielnie wypeliana przez
respondenta, wspomagana komputerowo; CSAQ — skomputeryzowany
kwestionariusz do samodzielnego wypelniania przez respondenta; TDE —
wprowadzanie danych za pomoca wybierania tonowego; V'R — rozpoznanie
glosu). Osoby przeprowadzajace wywiady przez telefon sa bezpieczniejsze niz
w wywiadach osobistych i moga mie¢ mniejszy wptyw na sam wywiad.

Sondaze telefoniczne lub
wywiady bezposrednie

Badania ankietowe lub W poréwnaniu z wywiadami wymagaja mniejszych kosztow, sa szybsze,
ankieter ma mniejszy wplyw na odpowiedzi oraz zapewniaja anonimowos¢ i

dyskrecje.

wywiady

Wywiady bezposrednie lub
ankieta

Maja przewagge nad ankietami pod wzglgdem mniejszej liczby niekompletnych
kwestionariuszy i mniejszej liczby zle zrozumianych pytan, wigkszego odsetka
udzielonych odpowiedzi; pozwalaja na elastycznos¢ doboru proby i dodatkowe

obserwacje.

Sondaze przez Internet lub
ankiety pocztowe

To jedna z tanich metod, trudno jednak zagwarantowaé, ze respondenci
reprezentujg szersza populacje.

Zrodlo: opracowanie wlasne na podstawie: Sztumski (1999), Babbie (2004).

Przy ukladaniu pytan nalezy unika¢ pytan po-
dwéjnych oraz negatywnych okreslen, by nie spra-
wia¢ klopotu respondentom, a sformutowanie pytan
nie powinno utrudnia¢ odpowiedzi (Babbie 2004,
s. 304).

Poréwnanie réznych metod sondazowych zapre-
zentowano w tabeli 5.

Do oceny satysfakcji kadry i klientéw taczacych
sie polskich instytucji finansowych (tzw. barometréw
klienta lub pracownika) stosuje sie kompilacje meto-
dy jako$ciowej — w fazie wstepnej do oceny nastrojéw
klientéw — i metody ilosciowej — w fazie zasadniczej
badan efektéw konsolidacji.

W fazie wstepnej stosuje sie zogniskowane
wywiady grupowe przeprowadzane na niewielkiej
grupie zaproszonych oséb, okreslane jako badania
grup fokusowych. Celem jest poznanie wszystkich
czynnikéw, ktére moga wplywaé na zachowania
klientéw, ich odczucia i opinie na temat konsolida-
cji oraz przygotowanie informacji do projektowane-
go kwestionariusza. Procedura badawcza sklada sie
z technik majgcych na celu badanie skojarzen, zna-
czen i emocji zwigzanych z konsolidacja bankéw, a
takze korzysciami i zagrozeniami z niej plynacymi,
takich jak: dyskusja, analiza skojarzen, analiza se-
mantyczna, mind mapping, techniki projekcyjne.
Jako miejsce przeprowadzania badan grup fokuso-
wych (tj. klientéw indywidualnych, malych firm
bankéw taczacych sie) wybiera sie miasta, w kté-
rych banki maja najwiecej klientéw. W przypadku
klientéw korporacyjnych stosuje sie poglebiony

wywiad indywidualny (ang. IDI). Wykorzystuje sie
w nim identyczny scenariusz, jak w zogniskowa-
nych wywiadach grupowych, z tym ze wywiad od-
bywa sie w miejscu i czasie dopasowanych do mozli-
wosci respondenta i prowadzony jest tylko z jedna
osoba.

W fazie zasadniczej stosuje sie wywiad telefo-
niczny realizowany za pomoca techniki CATI (ang.
Computer Assisted Telephone Interviewing). Wywia-
dy CATI sa wspomagane komputerowo. Ankieterzy
zadajq przez telefon widoczne na ekranie pytania i za
pomoca klawiatury zapisuja (lub nagrywaja) odpo-
wiedzi respondentéw. Na biezaco kontrolowane sa
postepy badania oraz sprawdzana jest praca telean-
kieterow. Wyniki badan sa dostepne automatycznie
po zakonczeniu badania. Wywiady telefoniczne gwa-
rantuja wysoka jakos¢ i szybko$¢ badan, a po ich za-
konczeniu sporzadza sie raport.

Amerykanskie Stowarzyszenie Specjalistéw Fi-
nansowych AFP (Association for Financial Professio-
nals) zastosowalo badania sondazowe do oceny efek-
tow konsolidacji bankéw (Financial Industry Consoli-
dation Survey 2000). Otrzymano 444 odpowiedzi.
Biorac pod uwage, ze kolejnos¢ pytan moze miec
wplyw na uzyskane odpowiedzi, pytania dotyczace
oceny efektéw konsolidacji bankéw (czes¢ C) wyprze-
dzaly dwa podrozdzialy ankiety (czes¢ A i B). Czesc
A ankiety, opisujaca obecny poziom satysfakcji klien-
ta, skladata sie z pieciu pytan. Czes¢ B, badajaca po-
tencjalne zainteresowanie klientéw wspélpraca w
przyszlosci, zawierala trzy pytania, natomiast czes¢ D
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to dwa pytania, ktére umozliwily podzial klientéw ze
wzgledu na branze i warto$¢ obrotéw. Z dziewieciu
pytain na temat konsolidacji bankéw polowa miata
forme tabelaryczna. W ankiecie znalazly sie row-
niez stwierdzenia reprezentujace rézne stanowiska
z prosba o okreslenie, czy respondenci sie z nimi
zgadzaja. W czesci A, B i D sondazu nie ogranicza-
no sie wylgcznie do pytan tabelarycznych; pojawity
sie réwniez proste pytania zamkniete. Wyniki ba-
dan wskazuja, ze w trakcie konsolidacji klienci od-
czuwaja zaréwno jej pozytywne, jak i negatywne
efekty. Polaczenia umozliwiaja redukcje kosztéw,
poszerzenie wyboru oferowanych produktéw i
zwiekszenie sprzedazy wiazanej, ale sg réwniez za-
grozeniem ze wzgledu na tempo i zakres integracji
system6éw informacyjnych, zmiany opiekunéw,
wzrost biurokracji.

Zdecydowanie odmienng forme badan sonda-
zowych zaprezentowano w magazynie ,The Ban-
ker”. Przeprowadzono wywiady z trzynastoma eks-
pertami od konsolidacji bankéw (Piggott 2000). Za-
dano im przeszlo 1 000 pytan, aby zdefiniowacd
mocne i slabe strony najbardziej spektakularnych
polaczen bankéw na $wiecie. Grupa panelowa wy-
znaczyla pie¢ potencjalnych korzysci i szes¢ zagro-
zen plynacych z konsolidacji bankéw. Ranking fuzji
powstal przez zsumowanie §$rednich arytmetycz-
nych poszczegélnych wskaznikéw. Poza optymi-
stycznymi przewidywaniami, ze wystgpi efekt eko-
nomii skali, szczegélna uwage zwrécono na proble-
my powstajace w trakcie konsolidacji, przy integra-
¢ji kultur organizacyjnych bankéw oraz konflikty
intereséw, ktore czesto prowadza do utraty znacznej
liczby dotychczasowych klientéw.
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Podsumowanie

Efekty konsolidacji bankéw to zlozony przedmiot ba-
dan, na ktéry skladaja sie efekty czastkowe. Niektére
metody sluza do oceny efektéw konsolidacji wylacz-
nie na etapie wstepnym (np. nadzwyczajna stopa
zwrotu), inne w trakcie konsolidacji (m.in. barometr
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dziatalnosci operacyjnej). Stosuje sie réwniez metody
do oceny efektéw po zakoniczeniu procesu konsolida-
cji (np. ocena efektywnosci banku).

Ze wzgledu na rosnaca liczbe konsolidacji ban-
kow metody ciesza sig¢ obecnie ogromnym zaintereso-
waniem. Wciaz powstaja nowe podejécia. Czesto eli-
minujg one wczesniej stosowane metody, poniewaz
niektére z nich nie umozliwiaja podania jednoznacz-
nej odpowiedzi na rezultaty konsolidacji.

W wigkszosci przypadkéw kazdej z metod oceny
efektéw konsolidacji bankéw mozemy przypisac inne
kryteria oceny. Z tego powodu mimo wykorzystywa-
nia réznorodnych metod nadal nie podjeto préby
okreslenia catkowitych efektéw konsolidacji bankéw.
Mozna zatem rozwazy¢ stosowanie metod wielokry-
terialnych do oceny efektéw konsolidacji bankéw.

Do oceny efektow konsolidacji bankéw nadal po-
wszechnie stosuje sie modele statystyczno-ekonome-
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ry préby badawczej, okres badan), ktére utrudniajg ocene
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spolecznych. Wspomniane metody maja coraz wieksze
znaczenie; zwykle uzupelniaja ocene ekonomicznych i
organizacyjnych efektéw konsolidacji bankéw na wiecie.
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Miscellanea

Zmiany w $wiatowym handlu
w latach 1950-2004

Changes in the World Trade in 1950-2004

Elébieta Czarny*, Katarzyna Sledziewska**
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Streszczenie

Ponizej analizujemy wzrost §wiatowego handlu, ktéry nastapit w
latach 1950-2004. Pokazujemy towarzyszace mu zmiany
struktury geograficznej gtéwnych swiatowych eksporterow i
importer6w. Z dokonanej przez nas analizy wynika, ze na
poczatku badanego okresu o obliczu Swiatowej wymiany
decydowaty Europa i Ameryka Pélnocna. W 2004 r. Europa
pozostala liderem, a Ameryka Pélnocna stracila swoja pozycje,
stajac sie ttem dla Azji, ktérej ekspansja handlowa dowodzi jej
olbrzymiego awansu cywilizacyjnego. Inne kontynenty (Afryka,
Ameryka Potudniowa) tylko w niewielkim stopniu uczestnicza w
miedzynarodowym podziale pracy, a w konsekwencji takze w
handlu $wiatowym, cho¢ dzieki miedzynarodowej liberalizacji
handlu, dokonanej gtéwnie w ramach WTO/GATT, rosnie takze

ich zaangazowanie w wymiane.

Stowa kluczowe: handel miedzynarodowy, eksport netto, import

netto, bilans handlowy

Abstract

We analyze the increase in the world trade of goods in the period
1950 — 2004. We present changes in geographic structure of the
continents being the biggest exporters and importers. Our
analysis shows that at the beginning of the 1950. the world trade
was dominated by Europe and North America. In 2004 Europe
still stays a leader, but North America lost its position in favour
of Asia, whose expansion of trade is a proof of the high level of
its modernization. The other continents (Africa, South America)
do not take part in the international labour division and world
trade very intensively. However, international trade
liberalization under the auspices of WTO/GATT causes their

more intensive involvement in the world trade.

Keywords: international trade, net export, net import, trade
balance
JEL: F12
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Ponizej analizujemy wzrost §wiatowego handlu, kté-
ry nastapil w latach 1950-2004. Towarzyszyly mu
zmiany struktury geograficznej swiatowych eksporte-
réw i importeréw. Na poczatku badanego okresu o ob-
liczu $wiatowej wymiany decydowaly Europa i Ame-
ryka PéInocna. Dzi$ Europa pozostaje liderem, a Ame-
ryka Pélnocna stala sie ttem dla Azji, ktérej ekspansja
handlowa dowodzi olbrzymiego awansu cywilizacyj-
nego. Inni (Afryka, Ameryka Poludniowa) tylko w nie-
wielkim stopniu uczestnicza w miedzynarodowym
podziale pracy.

Zeby pokazaé¢ zmiany wielkosci i struktury §wia-
towego handlu, analizujemy zaréwno catkowite obro-
ty, jak réwniez osobno eksport i import. W ten sposéb
uwypuklamy podobiefistwa i r6znice w ich rozwoju.
Oprocz ogblnej analizy handlu przedstawiamy zmia-
ny proporcji handlu i PKB wytworzonego na poszcze-
g6lnych kontynentach. Te ostatnig zaleznos$¢ pokazu-
jemy jednak wytacznie dla lat 1965-2004 ze wzgledu
na brak dtuzszych szeregéw czasowych wiarygod-
nych danych dla krajéw stabo rozwinietych. Dodatko-
wo analizujemy zmiany rozmiaréw handlu per capi-
ta. Piszemy o obecnych trendach, gdyz moga one
okresla¢ procesy dokonujace sie w nastepnych latach,
a nawet dziesiecioleciach. Dodatkowo badamy salda
bilans6w handlowych poszczegdlnych kontynentéow
i pokazujemy, jak w badanym okresie zmieniali sig¢
eksporterzy (importerzy) netto. Ze wzgledu na ograni-
czone ramy opracowania nie badamy osobno strumie-
ni handlu miedzy- i wewnatrzgaleziowego, choc
wspominamy o rosnacym znaczeniu tego ostatniego.
Nie badamy tez zwigzkéw zmian rozmiaréw handlu
z koniunkturg gospodarcza.

W dominujacej czesci opracowania analizujemy
dane statystyczne dostepne w internetowej bazie
UNCTAD Handbook of Statistics On-line. Niekiedy
uzupelniamy je informacjami z baz World Develop-
ment Indicators oraz Comtrade. Rozszerzenie opraco-
wania np. o analize czynnikéw decydujacych o za-
chodzacych zmianach wymaga zastosowania bardziej
zlozonych metod badawczych, co wykracza po-
za przewidziane przez nas ramy.

Analize empiryczna poprzedzamy krétkim opi-
sem teorii handlu miedzynarodowego, pokazujac, jak
zmiany w gospodarce §wiatowej wplynely na jej mo-
dyfikacje. Piszemy, ze dawniej handel opieral sie
gtéwnie na korzysciach komparatywnych prowadza-
cych go krajéw. Obecnie coraz wieksze znaczenie
w okreslaniu kierunkéw specjalizacji eksportowej
maja czynniki popytowe. Zmienia sie tez sposéb wi-
dzenia przewag technologicznych. Rosnie znaczenie
postepu technicznego, pozwalajacego wytwarzac nie-
znane wcze$niej dobra i rozdziela¢ etapy produkcji
miedzy rézne kraje. Z kolei rosnace korzysci skali
zmuszaja do rozwijania produkcji masowej. Postep
w przeplywie informacji, komunikacji i transporcie
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prowadzi do obnizenia kosztéw transakcyjnych han-
dlu z zagranica. Wysilki liberalizacyjne podejmowane
na forum miedzynarodowym, zwlaszcza w ramach
WTO (dawniej GATT), przyczyniaja sie natomiast
do upowszechnienia korzysci z handlu i wlaczania
do miedzynarodowego podzialu pracy takze wcze-
$niejszych outsideréw.

1. Handel migdzynarodowy w teorii ekonomii

Teoretycy ekonomii wyrézniaja dwa rodzaje miedzy-
narodowej wymiany débr. Pierwszy, okreslany mia-
nem handlu miedzygaleziowego, polega na wymianie
produktéw rézniacych sie cechami fizycznymi i po-
chodzacych z r6znych branz. Ich produkcja wymaga
odmiennych struktur i wielkosci nakladéw czynni-
kéw. Mamy z nim do czynienia na przyktad wtedy,
kiedy jeden kraj sprzedaje drugiemu krajowi szynke
i za uzyskane $rodki kupuje samochody. Drugim ro-
dzajem wymiany jest handel podobnymi produktami
wytwarzanymi w jednej branzy, czyli handel we-
wnatrzgaleziowy (dwukierunkowy). Jego przyktadem
jest sprzedaz do Francji niemieckich samochodéw
Volkswagen i zakup w zamian francuskich samocho-
déw Peugeot.

Przyczyna prowadzenia handlu miedzygalezio-
wego jest istnienie miedzynarodowych réznic w kosz-
tach produkcji. Wynikaja one m.in. z komparatyw-
nych réznic miedzy krajami w technikach wytwarza-
nia, gustach konsumentéw, wyposazeniu w czynniki
produkcji oraz lokalizacjil. W warunkach wolnej kon-
kurencji? wymiana jest korzystna dla wszystkich
uczestnikow, jesli wyspecjalizuja sie w wytwarzaniu
tego, w czym majg komparatywna (wzgledna) prze-
wage kosztowa. Uzyskuje sie ja nie dzieki wytwarza-
niu produktéw taniej niz partnerzy handlowi (gdyby
tak byto, kraj miatby przewage absolutna), lecz dzieki
temu, ze przecietny koszt produkcji najmniej odbiega
od analogicznych kosztéw ponoszonych w innych
krajach. W konsekwencji nie tylko kraje najbardziej
efektywne moga zyska¢ na wymianie. Przynosi ona
korzysci takze krajom stabszym, jesli wyspecjalizuja
sie w eksporcie débr, w ktérych produkcji najmniej
odstaja od partneréw handlowych. Poniewaz korzysci
z handlu miedzygaleziowego wynikaja ze wspomnia-
nych wczesniej réznic miedzy krajami, to im wieksze
sa te roznice, tym wieksze sg korzysci z wymiany.

Handel miedzygaleziowy nie jest dzis jedyna for-
ma miedzynarodowej wymiany towarowej. Co wie-
cej, traci na znaczeniu. Coraz intensywniej handluja

1 Zob. Ricardo (1817), Flam, Flanders (1991), Ottaviano, Puga (1998).

2 Wolna konkurencja jest odpowiednikiem modelowej konkurencji doskona-
tej. Cechuja ja: brak barier wejscia na rynek, doskonata informacja o cechach
produktu oraz takie rozproszenie sprzedawcow i nabywcéw, ze zaden z nich
w pojedynke nie wplywa na cene produktu.
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bowiem ze soba kraje, ktére sie od siebie nie réznig.
Chodzi przede wszystkim o kraje wysoko rozwiniete
(uprzemystowione), cho¢ pewnej unifikacji podlegaja
réowniez gospodarki panistw nowo uprzemystowio-
nych i niektérych panstw rozwijajacych sie.

Przejawem coraz wiekszego upodabniania sie
krajow jest przede wszystkim unifikacja gustéw na-
bywcow. Prawie wszedzie kupuje sie hamburgery
z McDonalds i oglada filmy made in Hollywood. Réw-
nocze$nie, m.in. dzieki zagranicznym inwestycjom
kapitalowym, zmniejszaja si¢ miedzynarodowe dys-
proporcje w wyposazeniu w kapital i upowszechniaja
sie nowe techniki produkcji. Postep techniczny, doko-
nujacy sie na niespotykang dotad skale i w blyska-
wicznym tempie, zmienia nie tylko techniki produk-
cji, lecz takze cechy dostepnych débr. Wynalazki
w rodzaju koéci pamieci rewolucjonizuja produkcje
wielu towaréw. Z kolei migracje z ubogich i przelud-
nionych krajéw Potudnia do bogatych i starzejacych
sig krajéw Pélnocy zmieniaja charakterystyke rynkow
pracy. Oszczedniej niz dawniej wykorzystuje sie zaso-
by naturalne. W konsekwencji maleje znaczenie mie-
dzynarodowych réznic miedzy zasobami naturalnych
czynnikéw produkcji. Jednocze$nie coraz wazniejsze
staja sie inne czynniki wytworcze, w tym zwlaszcza
kapitat ludzki.

Konsekwencjg zmian zachodzacych w gospodar-
ce $wiatowej jest rosnace uprzemystowienie. Przeja-
wia sie ono np. rozwojem przemystu przetworczego
w coraz wiekszej liczbie panstw. Towarzyszacy mu
wzrost dochodu per capita powoduje, ze wsréd débr
nabywanych przez mieszkancéw réznych krajéw co-
raz mniej miejsca zajmuja jednorodne produkty pod-
stawowe (zwlaszcza zywno$é). Zwiekszaja sie nato-
miast zakupy débr zréznicowanych, wytwarzanych
przez przemysl przetwérczy. Konsumpcja débr prze-
tworzonych rosnie takze dzieki zwigkszaniu i uatrak-
cyjnianiu ich wyboru oraz obnizkom cen. W konse-
kwencji $§wiatowy popyt na réznorodne artykuly
przetworzone ro$nie w poréwnaniu z zapotrzebo-
waniem na jednorodne produkty rolne. Dominuja-
ca dawniej wymiana surowcow i zywnosci z Polu-
dnia na artykuly przetworzone z Pélnocy jest wy-
pierana przez wymiane jednych artykuléw prze-
tworzonych na inne (handel Péinoc — Péinoc; sze-
rzej zob. np. Kol, Tharakan 1989). Wraz ze wzro-
stem produkcji i konsumpcji débr przetworzonych
przedmiotem handlu miedzynarodowego coraz
czesciej staja sie pélprodukty i elementy do ich
produkcji. Wymiana przyjmuje np. forme obrotu
uszlachetniajacegoS.
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Powyzsze zmiany w gospodarce §wiatowej powo-
duja, ze roénie znaczenie handlu wewnatrzgateziowe-
go?. Jego przedmiotem nie sg produkty doskonale jed-
norodne (homogeniczne), lecz podobne do siebie wy-
roby okreslonych branz. Niekiedy wrecz nie sg to do-
bra finalne, lecz pétprodukty (podzespoly) o r6znym
stopniu przetworzenia. Handel jest prowadzony mi-
mo braku réznic miedzy technikami produkcji do-
stepnymi w poszczeg6lnych krajach i stosowanymi
przez firmy tworzace branze oraz mimo miedzynaro-
dowego podobienstwa wzglednych zasobéw czynni-
kéw wytwérczych. Specjalizacja staje sie wezsza niz
galeziowa. Jej przedmiotem jest produkcja pojedyn-
czej odmiany lub wykonanie jednego zbioru czynno-
$ci. Podstawowymi przyczynami prowadzenia han-
dlu wewnatrzgateziowego sa zréznicowanie produk-
tu® i rosnace korzysci skali.

Kolejna zmiana w §wiatowym handlu wiaze sie
z miedzynarodowymi przeplywami kapitalu bezpo-
sredniego. Handel coraz czesciej odbywa sie bo-
wiem wewnatrz firm wielonarodowych. Niekiedy
chodzi o transfer towaréw (lub pétproduktéw nie-
zbednych do ich wytworzenia) w celu unikniecia
lub minimalizacji podatku. Kiedy indziej powodem
jest podziat produkcji na czesci lokowane w r6znych
krajach.

Ponadto wspélczesnie nieco czesciej handluje sie
ustugami, ktére w przeszlosci zazwyczaj mialy cha-
rakter niehandlowy’. Miedzynarodowe przeptywy
ustug dokonuja sie zaré6wno wewnatrz firm wielona-
rodowych (np. zlecanie prac ksiggowych filiom dys-
ponujacym tanim kapitatem ludzkim), jak i poza nimi
(ksiegowanie operacji bankowych przez wyspecjali-
zowane firmy z wykorzystaniem miedzykontynental-
nych réznic czasowych).

Zmieniaja réwniez warunki prowadzenia han-
dlu. Od 1944 r. wigkszos¢ redukc;ji cet i innych barier

3 Mianem obrotu uszlachetniajacego okreslamy miedzynarodowe przeply-
wy towaréw bedace skutkiem ich produkcji w wiecej niz jednym kraju. Do-
chodzi do nich np. wtedy, kiedy Niemcy przesylaja do Polski tkanine, do-
datki krawieckie oraz wykroje, w Polsce szyje si¢ ubrania zgodnie z nie-
mieckim projektem, po czym sa one wysylane z powrotem do Niemiec.

4 Wedtug Grubel i Lloyda (1975) juz w 1975 1. najwyzej polowe obrotéw
handlowych krajéw uprzemystowionych stanowit handel miedzygateziowy
oparty na komparatywnych réznicach w wyposazeniu w czynniki produk-
cji. Dalsze 50% bylo handlem wewnatrzgaleziowym. Upowszechnianie sie
techniki, rozwdj gospodarczy i inne opisane wlasnie zmiany w gospodarce
Swiatowej powoduja dalsze zwigkszanie obrotow wewnatrzgateziowych.

5 Réznicowanie produktéw polega na wystepowaniu wielu odmian débr za-
spokajajacych te same potrzeby. Z punktu widzenia wielu nabywcéw Peu-
geot nie jest takim samym dobrem jak Volkswagen. R6znicowanie produktu
wystepuje réwniez wowczas, gdy produkty sa identyczne, lecz nabywcy
uwazajg je za odmienne, np. wskutek powodzenia kampanii reklamowej
promujacej dany wyréb. Bywa i tak, ze nabywcy odmiennie traktuja iden-
tyczne produkty wytworzone w réznych panstwach (Armington 1969).

6 Rosnace korzysci skali (szerzej zob. Czarny 2006, rozdz. 2) wystepuja
w przedsiebiorstwie wowczas, gdy wzrostowi produkcji towarzyszy spadek
przecietnego kosztu wytwarzania mimo statych cen czynnikéw produkeiji.
Otwarcie gospodarki jest ré6wnoznaczne z powigkszeniem rynku, co pozwa-
la zwigkszy¢ skale rodzimej produkcji i obnizy¢ jej koszt przecietny.

7 Dobra (materialne i niematerialne, a wigc réwniez uslugi) niehandlowe
charakteryzuja sie tym, ze nie moga by¢ przedmiotem wymiany miedzyna-
rodowej. Przyczyng bywaja zaréwno ich cechy fizyczne (nietrwalosc,
wzglednie duzy cigzar lub objetos¢ przy niewielkiej wartosci jednostkowej
itp.), jak i specyfika konsumpcji (np. jednos¢ aktu produkcji i konsumpcji,
jak w przypadku koncertu w filharmonii czy lekcji w szkole).
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Wykres |. Wysokosé cet importowych
w USA w latach 1915-1995
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Wykres 2. Wysokos¢ cet na import do USA
i UK przed Rundq Urugwajskaq i po Rundzie
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Zrédlo: Sekretariat WTO.

handlowych byta wynikiem negocjacji miedzynaro-
dowych. W 1947 r. zawarto Uktad Ogélny w Sprawie
Cel i Handlu (The General Agreement of Tariffs and
Trade, GATT). W 1995 r. GATT zostal zastgpiony
przez Swiatowa Organizacje Handlu (World Trade Or-
ganization, WTO), ktérej znaczenia w dziataniach
na rzecz liberalizacji handlu i przeciwdziataniu nie-
uczciwej konkurencji miedzynarodowej trudno nie
docenia¢. Skale zmian cel dokonanych jednostronnie
i w nastepstwie porozumien miedzynarodowych ilu-
struja przyktady polityki celnej Stanéw Zjednoczo-
nych oraz Unii Europejskiej (wykresy 11 2).
Liberalizacja handlu oznacza nie tylko obnizanie
cel. GATT/WTO spowodowala wprowadzenie zaka-
z6w stosowania niektérych ograniczen para- i pozata-
ryfowych (np. od 1995 r. nie wolno stosowa¢ oplat
wyréwnawczych). Zawierane sa porozumienia, kto-
rych celem jest zamiana réznych instrumentéw pro-
tekcji na cta (tzw. utaryfianie). W ten sposéb coraz
bardziej ogranicza sie¢ stosowanie kontyngentéw im-

Wykres 3. Liczba ugrupowan wedlug daty
wejscia w 2ycie
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Zrédlo: Sekretariat WTO.

portowych (kwot) i subsydiéw eksportowych (z wy-
jatkiem subsydiéw wspierajacych eksport artykutéw
rolnych). Ich utaryfianie i obnizanie w nastepstwie
porozumienn miedzynarodowych znacznie przyczyni-
ty sie do liberalizacji handlu w koncu XX w.8
Protekcja wigze sie réwniez z integracjq regional-
na. Rosnaca liczba ugrupowan integracyjnych (zob.
wykres 3) oznacza zwiekszenie liczby uméw o regio-
nalnych preferencjach handlowych. W ich ramach
znosi sie cla obcigzajace import miedzy krajami
czlonkowskimi, pozostawiajac bariery ograniczajace
import z reszty §wiata. WTO zgadza si¢ na stosowa-
nie takiej dyskryminacyjnej polityki handlowej, trak-
tujac ja (zob. artykul XXIV WTO) jako najwazniejsze
odstepstwo od klauzuli najwyzszego uprzywilejowa-
nia (most favoured nation, MFN), stanowiacej general-
na podstawe handlu miedzynarodowego. Zgodnie
z klauzula MFN zadnemu krajowi nie wolno propono-
waé warunkéw wymiany gorszych od tych, ktére uzy-
skalo panstwo majace najbardziej korzystna umowe.

2. Handel swiatowy w latach 19502004

W catym badanym okresie §wiatowy handel systema-
tycznie rést, co wida¢ na wykresie 4. W la-
tach 1950-2004 swiatowy import i eksport zwigkszy-
ly sie o okoto 9 mld USD (tabela 2), co oznacza ich
stoczterdziestokrotny wzrost (tabela 19). Ten wzrost

Zrédlo: Sekretariat WTO.

8 Postepy w liberalizacji handlu nie oznaczaja, ze wszyscy rezygnuija ze sto-
sowania instrumentoéw protekcji. Wielostronnym umowom o liberalizacji
handlu i zakazom lub ograniczaniu stosowania niektérych narzedzi towa-
rzyszy wprowadzanie nowych metod ochrony rynkéw wewnetrznych.
W ostatnich latach wiele krajow siega np. po procedury antydumpingowe
jako legalny i skuteczny instrument protekcji.

9 W pierwszej kolumnie tabeli 1 na pierwszym miejscu wymieniono rok, dla
ktérego oblicza sie wskaznik; drugi z wymienionych jest rokiem bazowym.
Np. 1960/1950 oznacza, ze zamieszczone obok wskazniki zmian dotycza
okresu od 1950 do 1960 r., przy czym 1950 r. jest rokiem bazowym (100%).
Podobna konwencje przyjmujemy w tabelach 2 i 3. Stope zmian mozna ob-
liczy¢, odejmujac 100 od wskaznikéw podanych w tabelach.
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Tabela |. Wskazniki zmian swiatowego eks-
portu i importu w dziesiecioleciach, wybranych
latach oraz w calym okresie 1950-2004 (w %)

Swiat

eksport import
1960/1950 2111 214.5
1970/1960 242.4 239.,7
1980/1970 642.1 629.0
1990/1980 171.8 174.3
2000/1990 182,3 181.4
2004/2000 141.0 141.0
2004/1950 14 514.3 14 421.6
2004/1995 174,7 177,8

Zrédlo: opracowanie wlasne na podstawie danych z bazy UNCTAD,
Handbook of Statistics On-line.

nie jest jednak réwnomierny. Do 1980 r. wymia-
na handlowa systematycznie rosta. Najszybszy
wzrost zanotowano w latach 70. XX w., kiedy jego
tempo bylo prawie 4 razy wyzsze niz w latach 60.,
cho¢ ta ostatnia dekada byta druga pod wzgledem
szybkosci wzrostu obrotéw (zob. tabela 1). W la-
tach 70. laczny wzrost obrotéw wyniést ponad 3 bln
USD. Nie byt on jednak wylacznie rezulatem intensy-
fikacji wymiany, lecz réwniez skutkiem wzrostu cen
wywolanego podwyzkami cen surowcéw (zwlaszcza
ropy naftowej). Po 1980 r. dynamika wzrostu wymia-
ny osltabta, cho¢ przyrost wartos$ci obrotow w la-
tach 1990-2000 byl réwnie duzy, jak w rekordowych
latach 70.

W koncu XX w. impuls do intensyfikacji handlu
data miedzynarodowa liberalizacja wymiany dokona-

Wykres 4. Swiatowy eksport i import
w latach 1950-2004, w cenach bieZqcych

bln USD
10

—— Eksport

—— Import
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na w ramach GATT/WTO. W 1995 r. w ramach Run-
dy Urugwajskiej GATT weszly w zycie obnizki cet
na import artykuléw przemystowych o 39% oraz
na import artykuléw rolnych o 32%. W latach 90.
Swiatowy eksport rést o nieco ponad 10 pkt proc.
szybciej niz w latach 80. Wtedy tez szybciej rést im-
port (jego wzrost byt szybszy o prawie 7 pkt proc.).
Skale wzrostu intensywno$ci wymiany w nastepstwie
miedzynarodowej liberalizacji handlu wida¢ jeszcze
wyrazniej wtedy, kiedy analiza dotyczy wylacznie
lat 1995-2004, czyli od roku, w ktérym zaczely obo-
wigzywaé postanowienia Rundy Urugwajskiej.
Od 1995 do 2004 r. zaréwno eksport, jak i import
zwiegkszyly sie o okolo 4 bln USD, czyli o okolo 75%
(zob. tabele 1 i 2)10. O znaczeniu miedzynarodowej li-
beralizacji wymiany najdobitniej Swiadczy fakt, ze
przez dziewieg¢ lat, od 1995 r., wymiana towarowa
wzrosla o tyle samo, co przez poprzednie czterdziesci
piec lat (1950-1995)! Warto réwniez odnotowac szyb-
kie zwiekszanie sie wolumenu handlu, siegajace
w ostatnich latach 2,5 bln USD.

W konicu XX w. intensyfikacja handlu wiaze sie
rowniez z powstawaniem coraz wiekszej liczby ugru-
powan integracyjnych i postepujaca liberalizacja han-
dlu w ich ramach. Dodatkowy impuls wzrostowy dat
rozw6j nowych form gospodarczej wspéipracy mie-
dzynarodowej, z fragmentaryzacjq produkcji i zwiek-
szaniem aktywnosci korporacji wielonarodowych.
Do aktywizacji handlu istotnie przyczynit sie postep
zaré6wno w technice, jak i w komunikacji.

Na poczatku XXI w. intensywnos$¢ handlu po-
nownie roénie. W latach 2000-2004 odnotowano jego
ponad czterdziestoprocentowy wzrost. Wigze sie to
z czynnikami oméwionymi w poprzednim rozdziale,
zwlaszcza z miedzynarodowa liberalizacja handlu,
postepujaca fragmentaryzacja produkcji i rosngcym
znaczeniem firm wielonarodowych (sprzedaz kazde-
go z gigantéw w rodzaju: ExxonMobil, British Petro-
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Zrédlo: opracowanie wlasne na podstawie danych z bazy UNCTAD:
Handbook of Statistics On-line.

10 Niektérzy (zob. np. Ortiz 2004, s. 283-284) uwazaja, ze wyniki bylyby
jeszcze lepsze, gdyby zreformowano handel miedzynarodowy i majaca go
promowa¢ WTO. W WTO decydujacy glos maja bowiem kraje uprzemysto-
wione (14% udzialow i 62% glosow), ktére realizuja swoje interesy kosz-
tem krajow slabiej rozwinietych (86% udzialéw i 38% gloséw — zob.
Aslam 2004, s. 291). Cytowana Ortiz podkresla, ze WTO nie przeszkadza
UE, USA i Japonii subsydiowa¢ rolnictwo, ktére stanowi jedna z nielicz-
nych branz mogacych szybko stac sie specjalnoscia eksportowa wielu kra-
jow stabo rozwinietych. Réwnocze$nie nawotuje sie te ostatnie do otwiera-
nia gospodarek, co czesto konczy sie wyparciem ich produktow nawet
z rynkéw rodzimych, gdzie nie sa w stanie konkurowac¢ z subsydiowanymi
produktami z panstw uprzemyslowionych. Kraje uprzemystowione stosu-
ja zasade ,Rébcie jak wam méwimy, nie zas jak sami robimy (Do as I tell
vou, not as I do).

Tabela 2. Wzrost wartosci handlu swiatowego (w mld USD)

1960/1950 1970/1960 1980/1970 1990/1980 2000/1990 2004/2000 2004/1995 2004/1950
Eksport 65 179 1652 1433 3 046 2 540 3 807 8 916
Import 69 186 1689 1483 3143 2 612 4019 9182

Zrédto: opracowanie wiasne na podstawie danych z bazy UNCTAD: Handbook: of Statistics On-line.
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Tabela 3. Wskazniki wzrostu eksportu obliczane jako stosunek wartosci w badanym roku do
wartosci w roku bazowym, pomnozone przez 100 (w %)

Kontynent 1960/1950 1970/1960 1980/1970  1990/1980  2000/1990 2004/2000 2004/1995  2004/1950
Europa 264 261 573 186 164 150 169 17 942
Azja 186 246 1068 177 232 143 189 28 842
Ameryka Pid. 135 179 563 132 188 150 192 5 053
Ameryka Pn. 187 229 516 171 216 107 153 8 688
Afryka 163 219 755 92 132 155 200 5 066
Australia 137 213 450 175 156 137 157 4 954

Zrddto: opracowanie wlasne na podstawie danych z bazy UNCTAD: Handbook of Statistics On-line.

leum Co., Royal Dutch/Stell wyniosta w 2005 r. po-
nad 250 mld USD)11.

3. Kontynenty i ich handel w latach 1950-2004

Ponizej badamy zmiany udzialu poszczegélnych kon-
tynentéw w §wiatowym handlu. Analizujemy $wiato-
we obroty handlowe zaréwno w calym badanym
okresie, jak i w poszczegblnych dekadach. Poniewaz
w niektérych dziesiecioleciach kierunki zmian eks-
portu i importu byly odmienne, analizujemy je osob-
no. Przedstawiamy ponadto udzialy handlu w PKB,
pokazujac skale otwarcia poszczegélnych kontynen-
téw na wymiane z zagranica.

3.1. Struktura geograficzna $wiatowego eksportu w la-
tach 1950-2004

Zmiany wartosci eksportu ilustruje wykres 5. W po-
czatkowych dekadach badanego okresu (1950-1970)
poziom $wiatowego eksportu byl duzo mniejszy niz
obecnie. Dynamika zmian $wiatowego eksportu wi-
doczna jest w tabeli 3. Z danych w niej zawartych wy-
nika, ze w kazdej dekadzie lat 1950-1970 notowano
zmiany wielkosci eksportu o kilkadziesiat procent.
Jednak w wielkosciach bezwzglednych te przyrosty
nie byly imponujgce (zob. tabela 4). Odnosily sie bo-
wiem do wzglednie matej podstawy. Przelom nastapit
w latach 70. (o 6wczesnej ekspansji handlu wspomi-
naly$my juz wczesniej). Byta to dekada rekordowych
wzrostéw eksportu ze wszystkich kontynentéw (zob.
tabela 3), nastepujacych przy znacznym wzroscie
warto$ci obrotéw (zob. tabela 4).

11 Zob. UNCTAD (2006, s. 280-282).

Po 1980 r. sytuacja znacznie sie zmienila, gdyz
poszczegblne kontynenty z rézna intensywnoscia
angazowaly sie w handel. Dramatycznie pogorszyta
sie pozycja eksportowa krajéw afrykanskich. Ich
eksport spadt o 9 mld USD (ujemny przyrost réwny
-8%). W latach 90. sytuacja tego kontynentu byta
nieco lepsza, cho¢ eksport z Afryki rést najwolniej
na $wiecie (stopa wzrostu 32%). Podstawowa przy-
czyna takiego stanu jest wzglednie niska konkuren-
cyjno$é produktéw z Afryki oraz niekorzystne
ksztaltowanie sie cen wyrobéw, w ktérych wytwa-
rzaniu ten kontynent ma przewage komparatywna
(gtéwnie artykuly rolne).

W latach 80. réwniez Ameryka Potudniowa utra-
cita swoja pozycje konkurencyjng. Kontynent ten za-
notowal przyrost wartoéci eksportu siegajacy 32%
przyrostu z poprzedniej dekady (zob. tabela 3). O ile
stopa wzrostu jej eksportu byta w latach 70. réw-
na 563%, o tyle w nastepnym dziesiecioleciu wynio-
sta zaledwie 30%. Ameryke Poludniowa moz-
na w tym kontekscie uzna¢ za kontynent utraconych
szans. Mimo ze jej pozycja w Swiatowym eksporcie
w 1948 1. nie r6znita sie od tej, ktérg zajmowata Azja
(oba kontynenty notowaty eksport réwny okoto 6 mld
USD), w Ameryce Poludniowej nie nastgpily zmiany
dajace jej poréwnywalny z azjatyckim wzrost ekspor-
tu oraz awans gospodarczy i cywilizacyjny. Przyczy-
ny tych réznic majg nature nie tylko gospodarcza,
lecz réwniez polityczna i kulturowa. Koniec XX w.
i poczatek XXI w. przynidst jednak poprawe eksporto-
wej pozycji Ameryki Poludniowej. Przyczyn takiego
stanu mozna upatrywa¢ w postepach integracji go-
spodarczej w obu cze$ciach kontynentu amerykan-
skiego (te teze zdaje sie potwierdza¢ réwniez ozywie-
nie w latach 90. eksportu z Ameryki Pélnocnej). Ko-
lejnym powodem intensyfikacji eksportu z Ameryki

Tabela 4. Bezwzgledny wzrost eksportu obliczany jako roznica miedzy wartosciq w badanym

roku a wartosciq w roku bazowym (w mld USD)

Kontynent 1960/1950 1970/1960 1980/1970  1990/1980  2000/1990 2004/2000  2004/1995  2004/1950
Europa 37 97 744 772 1062 1369 1681 4081
Azja 9 28 454 387 1173 891 1392 2 942
Ameryka Pid. 2 5 54 21 76 81 117 239
Ameryka Pin. 13 37 274 240 671 89 464 1323
Afryka 3 9 104 -9 35 80 113 221
Australia 1 4 23 22 29 30 40 109

Zrédto: opracowanie wtasne na podstawie danych z bazy UNCTAD: Handbook of Statistics On-line.
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Tabela 5. Wartosé eksportu Azji w stosunku do wartosci eksportu z pozostatych kontynentow
(obliczana jako proporcja eksportu z Azji do eksportu z odpowiedniego kontynentu), wybrane lata
Kontynent 1950 1960 1970 1980 1990 2000 2004
Europa 0.4 0.3 0.3 0.6 0.5 0.8 0.7
Ameryka Pid. 2.1 2.9 4.0 7.6 10.2 12,7 12,1
Ameryka Pin. 0.7 0.7 0.7 1.5 1.5 1.6 2,2
Afryka 2.3 2,6 2,9 4,2 8.0 14.1 13.1
Australia 4,5 6,2 7,1 16,9 17,1 25,4 26,4

Zrddlo: opracowanie wlasne na podstawie danych z bazy UNCTAD: Handbook of Statistics On-line.

Poludniowej moze by¢ liberalizacja handlu prowa-
dzona w ramach GATT/WTO.

Korzysci z miedzynarodowego uwalniania han-
dlu staly sie tez udzialem innych wzglednie biednych
kontynentéow. Z tabeli 2 wynika, Zze w latach 90.
(a takze w latach 1995-2004, czyli bezposrednio
po wejsciu w zycie postanowien Rundy Urugwajskiej
GATT) intensyfikacje wymiany zanotowaly tez Azja
i Afryka. Zdaje sie to $wiadczy¢ o duzym znaczeniu
miedzynarodowej liberalizacji wymiany dla krajow
biednych, ktére w pojedynke nie sa w stanie sforso-
waé barier protekcjonistycznych stawianych przez
bogate parnistwa.

Wielostronna liberalizacja handlu mogta by¢ tez
przyczyna spowolnienia wzrostu eksportu z Europy
w konicu XX w. i na poczatku XXI w. oraz z Ameryki
Péinocnej po 1995 r. Nastapito bowiem pogorszenie

Wykres 5. Wartosé eksportu z poszczegol-
nych kontynentow w latach 1950-2004,
w cenach biezqcych

mld USD
4500
—— Europa J
4000
Azja /
3500
—— Ameryka Pid. /
3000
—— Ameryka Pin. _’_/ /
2500
—— Afiyka [ /
2000 AV
Aus tralia /~/\//\/
1500 / /
1000 /\/
500
—/~/ —
0 T
N ©® 9 ¥ ® N © 9 ¥ ® N © o
B B & @ ® K K & ® ® 2 S S S
¢ & & & & © © & & & & © S °
= H H H A% =" s H o0+ = s = 88

Zrédto: opracowanie wlasne na podstawie danych z bazy UNCTAD, Handbook

of Statistics On-line.

pozycji konkurencyjnej towaréw pochodzacych
z tych kontynentéw na rynkach panstw wczesniej ob-
jetych umowami o preferencjach handlowych z UE,
USA lub Kanada. Réwnoczesnie jednak w catych la-
tach 90. Europa zanotowala wzrost eksportu niewiele
mniejszy niz rekordzistka Azja, a na poczatku XXI w.
wyprzedzila ja. Powodem jest m.in. dynamiczny roz-
woj handlu z krajami przechodzgcymi transformacije
systemowa oraz rozszerzenie UE (nowe kraje czlon-
kowskie na dtugo przed akcesja objeto systemem pre-
ferencji zblizonych do unii celnej).

Na poczatku XXI w. nadal pogarsza si¢ miedzy-
narodowa pozycja konkurencyjna Ameryki Pélnoc-
nej. Jej eksport w latach 2000-2004 rést najwolniej
(wzrost 0 7%), podczas gdy w przypadku innych kon-
tynentéw ten przyrost jest nie mniejszy niz 30%.
Przyrost wartosci eksportu z Ameryki PéInocnej w la-

Wykres 6. Udzial poszczegolnych
kontynentow w Swiatowym eksporcie
w latach 1950-2004
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Zrédto: opracowanie wlasne na podstawie danych z bazy UNCTAD, Handbook
of Statistics On-line.

Tabela 6. Wartosé eksportu Europy w stosunku do wartosci eksportu z pozostalych —kontyneniow
(obliczana jako proporcja eksportu z Europy do eksportu z odpowiedniego kontynentu), wybrane lata

Kontynent 1950 1960 1970 1980 1990 2000 2004
Azja 2,2 3.2 3.4 1.8 1.9 1.3 1.4
Ameryka Pid. 4,7 9.3 13.5 13.7 19.3 16.8 16.8
Ameryka Pin. 1,5 2,1 2,4 2,7 2,9 2,2 3,1
Afryka 5.1 8.3 9.9 7.5 15.1 18.7 18.2
Australia 10,1 19,5 23,9 30,3 32,2 33,7 36,7

Zrddlo: opracowanie wlasne na podstawie danych z bazy UNCTAD: Handbook of Statistics On-line.
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Tabela 7. Zmiany udzialow poszczegolngch kontynentow w swiatowym eksporcie, w pkt proc.

Kontynent 1960/1950 1970/1960 1980/1970 1990/1980 2000/1990 2004/2000 2004/1995 2004/1950
Europa 10 3 -6 3 -7 3 -1 8
Azja -2 0 10 1 6 1 3 16
Ameryka Pid. -3 -1 0 -1 0 0 0 -5
Ameryka Pin. -3 -1 -4 0 2 -5 -2 -11
Afryka -2 -1 1 -3 -1 0 0 -5
Australia -1 0 -1 0 0 0 0 -3

Zrédto: opracowanie wlasne na podstawie danych z bazy UNCTAD, Handbook of Statistics On-line.

tach 2000-2004 wyniést 89 mld USD i byt o0 582 mld
mniejszy niz w dekadzie koniczacej XX w. Dla poréw-
nania na poczatku XXI w. Europa i Azja zanotowaly
przyrosty eksportu réwne — odpowiednio — 1 369 mld
oraz 891 mld USD (czyli ponad 15-krotnie wigkszy
w przypadku Europy i 10-krotnie wigkszy w przypad-
ku Azji).

7Z danych zawartych w tabeli 3 wynika, ze
w badanym okresie najszybciej rést eksport z Azji.
W latach 1950-2004 zanotowano imponujacy, po-
nad 280-krotny wzrost. W przeszlosci przyczynit
sie do tego gtéwnie sukces eksportowy azjatyckich
Ltygrysow” (Hongkong, Tajwan, Singapur, Korea Po-
tudniowa). W pierwszej dekadzie XXI w. szanse
na podobna ekspansje wykorzystujg wtasnie Chiny
i Indie. Ich rosnacy eksport juz w latach 2000-2004
byt widoczny w statystykach handlu $§wiatowego.
Wzrost eksportu z Azji w tym czasie stanowil 76%
analogicznego wzrostu zanotowanego w calych
latach 90.

Sukces gospodarczy Azji przejawiajacy sie rady-
kalna zmiang udzialu w swiatowym eksporcie widaé
szczegblnie wyraznie, jesli poréwna sie zmiany wiel-
kosci jej eksportu z analogicznymi zmianami noto-
wanymi przez inne kontynenty (zob. tabela 5).
W prawie wszystkich latach przedstawionych w ta-
beli 5 wielkosci eksportu z Azji rosly w poréwnaniu
z wielko$ciami eksportu ze wszystkich pozostatych

Wykres 7. Udziat eksportu w PKB poszcze-
golnych kontynentow, ceny biezqce, lata
1965-2004

kontynentéw!2, W 1950 1. eksport z Azji (10 mld
USD) byt okolo 2,1 razy wiekszy niz eksport z Ame-
ryki Poludniowej (5 mld USD) i prawie 1,7 razy wiek-
szy od tacznego eksportu z Afryki i Australii. Z kolei
przez cale lata 50. i 60. eksport z Azji stanowil po-
nad 100% tgcznego eksportu z Afryki, Ameryki Potu-
dniowej i Australii. Na poczatku lat 80. eksport z Azji
byt juz dwukrotnie wiekszy od lacznego eksportu
z Afryki, Ameryki Poludniowej i Australii. Na po-
czatku lat 90. te r6znice jeszcze bardziej sie poglebi-
ly: eksport azjatycki byt ponad trzykrotnie wiekszy
od eksportu z trzech wymienionych kontynentéw.
Z porownania wielkosSci eksportu z Azji z facznym
eksportem z Ameryki Potudniowej, Afryki i Australii
w 2004 r. wynika, Ze ten pierwszy jest 5,1 razy wiek-
szy! W 2004 r. eksport z Azji byt ponad 12 razy wiegk-
szy od eksportu z Ameryki Poludniowej, 13 razy
wiekszy od eksportu z Afryki i 26 razy wigkszy
od eksportu z Australii.

Warto zauwazy¢, ze do 2000 r. eksport z Azji sys-
tematycznie r6st w poréwnaniu z eksportem z Ame-
ryki Poludniowej, Australii i Afryki. Po 2000 r. nasta-
pil niewielki wzrost znaczenia Ameryki Poludniowej
i Afryki jako eksporteréw. Na poczatku XXI w. prze-

12 podobne poréwnanie dotyczace Europy, bedacej obecnie §wiatowym eks-
porterem numer 1, pokazuje, Ze jej eksport do$¢ systematycznie rosnie
w poréwnaniu z eksportem z Ameryki Pélnocnej, Afryki i Australii. Réwno-
czes$nie Europa traci przewage konkurencyjna nad Azja (zob. tabela 6).

Wykres 8. Udzial eksportu w PKB poszcze-
golnych kontynentow liczonym wediug pary-
tetu sity nabywczej w latach 1975-2004
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Zrédto: opracowanie wiasne na podstawie danych z baz: UNCTAD, Handbook
of Statistics On-line oraz World Development Indicators 2007.

Zrédto: opracowanie wlasne na podstawie danych z baz: UNCTAD, Handbook
of Statistics On-line oraz World Development Indicators 2007.
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Tabela 8. Zmiany udzialu eksportu w PKB poszczegolnych kontynentow, ceny biezqce (w %)

Kontynent 1980/1970 1990/1980 2000/1990 2004/2000 2004/1995
Europa -1.3 -2,2 9.1 -0.9 4.9
Azja 12,1 -6.4 7.1 4.3 9.7
Ameryka Pid. 3.2 -2.1 1.7 7.5 10.6
Ameryka Pin. 4,7 -1.7 2,4 -1.2 -0.6
Afryka 11,8 -8.4 1,7 3,1 5.8
Australia 2,3 -1,0 3,7 -3,0 -0,9

Zrddto: opracowanie wlasne na podstawie danych z baz: UNCTAD, Handbook of Statistics On-line, oraz World Development Indicators 2007.

waga Azji nad Ameryka Poludniowsg i Afryka nie-
znacznie sie zmniejszyta.

Szybko rosnie réwniez eksport z Europy. W la-
tach 1950-2004 wzrést on prawie 180-krotnie. Moz-
na wiec bez przesady powiedzie¢, ze Europa — wraz
z opisana juz Azja — sa $wiatowymi lokomotywami
eksportu. Wysokiej pozycji Europy trudno sie zreszta
dziwié, gdyz skupia ona najbardziej uprzemystowio-
ne kraje $wiatal3. W konsekwencji w produkcji wielu
débr, zwlaszcza przetworzonych, zajmuje wysoka po-
zycje pod wzgledem konkurencyjnosci. Nizsza pozy-
cja Ameryki Pélnocnej w tym rankingu wynika
przede wszystkim z tego, ze dominujgce na tym kon-
tynencie USA i Kanada sga duzymi krajami, ktérych
gospodarki z natury sa wzglednie mato otwartel4.

Rézna dynamika wzrostu eksportu z poszczegdl-
nych kontynentéw notowana przez minione 50 lat nie-
uchronnie wplywa na zmiany geograficznej struktury
swiatowego eksportu. W 1950 r. najwiekszy udzial
miaty w nim Europa (38%) i Ameryka Péinocna (26%),
dostarczajace tacznie 64% Swiatowego eksportu. Wyso-
ka dynamika wzrostu eksportu z Azji i Europy sprawi-
fa, ze ten pierwszy w 2004 r. stanowil 33% eksportu
Swiatowego, drugi za$ 46%. W latach 1950-2004
udziat Azji w swiatowym eksporcie zwiekszyl sie naj-
bardziej — az o 16 pkt proc., Europy za$ o 8 pkt (tabe-
la 7). Zmniejszyly sie odpowiednie udzialy pozosta-
tych kontynentéw. Najwigkszy spadek znaczenia

13 Udzial Europy w $wiatowym PKB wyni6st w 2004 1. 35% i byt najwigk-
szy sposrod wszystkich kontynentéw. Dla poréwnania analogiczny udziat
Ameryki PéInocnej byt réwny 33%, Azji zas 25%. Zob. UNCTAD Handbook
of Statistics On-line.

14 Mate kraje sa bardziej niz duze zainteresowane handlem z zagranica.
Po pierwsze, maja wzglednie niewielkie rynki wewnetrzne, co pozwala im
wytwarzac¢ dobra, ktérych produkcje cechuja rosnace korzysci skali, po ce-
nach konkurencyjnych wylacznie wtedy, kiedy sprzedaja je takze za grani-
ca. Po drugie, malych krajéw nie sta¢ na rozwijanie bardzo réznorodnej pro-
dukcji. Musza wiec polega¢ na dos¢ waskiej specjalizacji i imporcie z zagra-
nicy. Po trzecie, wigkszo§¢ matych krajow dysponuje mniejsza iloscia wla-
snych surowcéw i materialéw niezbednych do produkcji. Musza je wiec im-
portowac i w zamian sprzedawac¢ swoje towary za granica.

w $wiatowym eksporcie zanotowala Ameryka Péinoc-
na — o 11 pkt proc. W przypadku zar6wno Ameryki Po-
tudniowej, jak i Afryki byt to spadek o 5 pkt proc.

Kolejng ilustracja pozycji poszczegélnych konty-
nentéw w Swiatowym eksporcie jest udziat ich eks-
portu w PKB. Przedstawiamy go zaréwno w cenach
biezacych (w latach 1965-2004), jak i w cenach
uwzgledniajacych parytet sily nabywczej (purchasing
power parity, PPP15) w latach 1975-2004 (zob. wykre-
sy 7 i 8 oraz tabele 8 1 9).

Na wykresie 7 widoczny jest trwale wysoki (prze-
kraczajacy 20%) udzial eksportu w europejskim PKB li-
czonym w cenach biezacych (poza wyjatkowym po-
czatkiem lat 70.). Jego wielkoé¢ znacznie wzrosta od po-
czatku lat 90. (0 9,1% w latach 90. — zob. tabela 8). Naj-
mniej otwarta pod tym wzgledem jest Ameryka Péinoc-
na, ktérej udzialy eksportu w PKB w cenach biezacych
wahaja sie od 4,9% w 1965 1. do 9,9% w 2004 1. Po raz
kolejny dowodzi to wzglednie malego zaangazowania
duzych krajéw (takie wszak dominujg na tym konty-
nencie) w handel z zagranica. Gwaltowny skok uzalez-
nienia PKB od eksportu notowany na przelomie wie-
kéw przez Ameryke Poludniowa (z 9,3% w 1998 r.
do 20,3% w 2004 r.) zdaje sie z kolei ponownie potwier-
dza¢ pozytywny wplyw miedzynarodowe;j liberalizacji
handlu na eksport z krajow stabiej rozwinietych.

Udzial eksportu w PKB poszczegdlnych konty-
nentéw liczonym wedlug parytetu sily nabywczej
w latach 1975-2004 potwierdza, ze spoéréd wszyst-
kich kontynentéw Europa byta najbardziej nastawio-
na na eksport (jej udziat przewyzsza 30% i jest dwu-
krotnie wiekszy niz udziatl drugiej w tym rankingu
Azji). Od 2002 r. udziaty eksportu w PKB wszystkich
kontynentéw liczonym wedlug parytetu sily nabyw-
czej wykazuja tendencje wzrostowa (jesli chodzi
o proporcje eksportu do PKB w cenach biezacych, to

15 PKB obliczany wedtug parytetu sity nabywczej bierze po uwage wzgled-
ny koszt zycia i stope inflacji w poszczegélnych krajach.

Tabela 9. Zmiany udzialu eksportu w PKB poszczegolnych kontynentow, ceny biezqce (w %)

Kontynent 1990/1980 2000/1990 2004/2000 2004/1995
Europa -4.1 2.3 6.7 4.2
Azja -7.1 2,2 0.8 0.4
Ameryka Pid. -1.6 0.7 1.7 2,0
Ameryka Pin. -1.7 2,5 -1.1 -0.2
Afryka -13.6 -1,7 1,9 1.8
Australia -2,5 -1,3 1,6 -0,1
Zrddto: opracowanie wl na podstawie danych z baz: UNCTAD, Handbook of Statistics On-line oraz World Development Indicators 2007.
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Wykres 9. Eksport per capita w USD
w latach 1960-2004
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Wykres 10. Wartosé Swiatowego eksportu z poszcze-
golnych kontymentow w latach 2005-2020 (ekstrapola-
cja przy zalozeniu, ze tempo wezrostu eksportu pozosta-
nie rowne Srednienud rocznenu 2 lat 2000-2004)
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Zrédto: opracowanie wtasne na podstawie danych z baz: UNCTAD, Handbook
of Statistics On-line oraz World Development Indicators 2007.

ta tendencja w przypadku wiekszosci kontynentéw
zarysowala sie juz wczesniej — zob. wykres 7).

Na poczatku badanego okresu (1965 r.) najwiek-
szy stopien otwarcia, mierzonego udzialem eksportu
w PKB w cenach biezacych, miaty Europa (21,7%)
i Afryka (21,1%). Takze w 2004 r. te kontynenty byly
najbardziej zalezne od eksportu (odpowiednie udzia-
ly wynosily w przypadku Europy 30%, a Afry-
ki 28,6%; dla por6wnania analogiczny udziat w przy-
padku Azji byl réwny 27,3%). Analizujac udziaty eks-
portu w PKB mierzonym za pomoca PPP, mozna z ko-
lei pokaza¢, ze pozycja Afryki jest odmienna. Ten
kontynent wykazuje bowiem o wiele mniejsza zalez-
no$¢ tak mierzonego PKB od eksportu (16%, podczas
gdy w Europie 22,7%).

Jesli idzie o wielkosci eksportu per capita na po-
szczegblnych kontynentach analizowane w la-
tach 1960-2004 (wykres 9), to zaréwno na poczatku,
jak i na koncu badanego okresu te same kontynenty
notowaly najwieksze jego wartosci. W 1960 r.
na czele byla Australia (195 USD), a za nig Europa
(122 USD) i Ameryka Pélnocna (108 USD). W 2004
r. najwiekszy eksport per capita notowata Europa
(6 847 USD), wyprzedzajac Australie (3 403 USD)
i Ameryke Pélnocna (2 649 USD). Sposrdd trzech
wymienionych kontynentéw najszybciej rést eks-

Zrédto: opracowanie wlasne na podstawie danych z bazy UNCTAD,
Handbook of Statistics On-line.

port per capita w Europie (ponad 56-krotnie). Jednak
to nie Europa byla §wiatowym liderem, bowiem naj-
szybciej na Swiecie (prawie 70-krotnie) wzrést eks-
port per capita z Azji (z 11 USD w 1960 r. do 755 USD
w 2004 r.). Dla poréwnania warto odnotowaé, ze
w analogicznym okresie eksport per capita z Ameryki
Poludniowej zwigkszyt sie tylko 15-krotnie, Afryki
za$ 10-krotnie.

Na podstawie dotychczasowych analiz moz-
na pokusi¢ sie o ekstrapolacje obecnych tendencji
na nastepne lata w celu pokazania dalszego poten-
cjalnego rozwoju $wiatowego eksportu. Zanim to zro-
bimy, zbadamy wskazniki zmian eksportu w minio-
nych dziesigcioleciach (zob. tabela 10). Takze w tym
badaniu widoczna jest olbrzymia poprawa pozycji
Azji. Tym razem wynika ona z najwyzszej (w wiek-
szo$ci badanych okres6w) $redniej rocznej stopy
wzrostu (réwnej 9-13%, poza wyjatkowymi lata-
mi 70., w ktérych Srednie roczne stopy wzrostu wy-
nosily 27,5%). Wzglednie duza dynamike i dos¢ sta-
bilny wzrost eksportu notowaly tez Europa i Amery-
ka Poludniowa.

Rézna dynamika wzrostu eksportu zapewne
wplynie na zmiany struktury $wiatowego eksportu
w przyszlosci. Kierunki zmian mozna pokazac
za pomoca prostej ekstrapolacji obecnie notowa-

Tabela 10. Wskaéniki zmian eksportu (Srednio w dekadzie) z poszczegolnych kontyneniow w latach 1950-

2004 w podziale na dekady
Kontynent 1960/1950 1970/1960 1980/1970 1990/1980 2000/1990 2004/2000 2004/1995 2004/1950
Europa 111.9 110.6 118.9 107.6 106.4 109.9 108.0 110.7
Azja 111.6 109.0 127.5 108.5 109.3 112.4 108.9 112.8
Ameryka Pid. 104.7 105.9 120.0 105.3 106.8 113.1 109.0 108.5
Ameryka Pin. 105.9 109,2 118.3 107.3 108.0 104.5 106,2 108.8
Afryka 105.8 108.1 123.1 103.6 105.4 114.9 109.4 108.7
Australia 104,0 107,6 116,5 107,1 104,9 109,3 106,1 108,0

Zrédlo: opracowanie wlasne na podstawie danych z bazy: UNCTAD Handbook of Statistics On-line.
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nych tendencji rozwoju eksportu na nastepne latal6,
Prognozy rozwoju eksportu do 2020 r. dokonujemy
przy zalozeniu, ze tempo wzrostu eksportu pozosta-
nie w latach 2005-2020 takie, jak jego érednie rocz-
ne tempo wzrostu z lat 2000-2004. Gdyby utrzyma-
fo sie tempo wzrostu z poczatku XXI w., juz wkrét-
ce nastgpilaby radykalna zmiana geograficznej
struktury eksportu (zob. wykres 10). W 2019 r. Azja
mialaby wiekszy eksport niz Europa i zostalaby
$wiatowym liderem. Od 2004 r. do 2020 r. eksport
Azji wzréstby ponad szesciokrotnie! Jednak to nie
Azja bylaby rekordzista, jesli idzie o dynamike
wzrostu obrotéw, lecz Afryka, w ktérej nastapilby
ponad dziewieciokrotny wzrost eksportu. W konse-
kwencji zmienitaby sie réwniez geograficzna struk-
tura handlu §wiatowego. W 2020 r. eksport Azji sta-
nowitlby 45% eksportu Swiatowego (udziat Azji
wzréstby w poréwnaniu z 2004 r. o okoto 15 pkt
proc.). Udzial Europy spadiby do 38% (o 5 pkt
proc.), a udzial Ameryki PéIlnocnej spadtby do 12%,
czyli o 7,6 pkt proc.

3.2. Struktura geograficzna $wiatowego
w latach 1950-2004

importu

Podobnie jak w §wiatowym eksporcie, takze w impor-
cie liderem jest Europa. Jest ona wzglednie uboga

16 Zdajemy sobie sprawe z uproszczenia analizy. Nie uwzgledniamy bowiem
ani mozliwych zmian koniunktury, ani dtugookresowych tendencji rozwoju
handlu. Uwazamy jednak, ze nawet tak prosta ekstrapolacja pokazuje mozli-
wy rozwoj wydarzen, a w konsekwencji uéwiadamia potencjalne szanse i za-
grozenia. Uzasadnieniem wybranej przez nas podstawy ekstrapolacii jest to,
ze na poczatku XXI w. ujawnily sie pozytywne skutki liberalizacji handlu
w ramach WTO, ktére w nastepnych latach beda mialy znaczny wplyw
na strukture geograficzna i rozmiary handlu. Zarysowuje si¢ réwniez trwata,
naszym zdaniem, tendencja do intensyfikacji handlu pétproduktami zwiaza-
na z miedzynarodowy fragmentaryzacjg produkcji. Jej oddzialywanie
na wielkos¢ i kierunki handlu takze powinno pozostac istotne. Rowniez eks-
pansje eksportowa Chin i Indii uwazamy za zjawiska dlugookresowe.

Miscellanea

w surowce naturalne, a wiec musi je importowac.
W dodatku jej kraje cechuje wysoki PKB, co sprzyja
kupowaniu za granica zréznicowanych débr kon-
sumpcyjnych. Kolejna przyczyng duzego udzialu
w §wiatowym imporcie jest liberalizacja handlu w ra-
mach europejskiego ugrupowania integracyjnego
(EWG/UE), sprzyjajaca intensyfikacji
Do 1973 1. drugim co do wielkosci §wiatowym impor-

obrotéw.

terem byta Ameryka Péinocna, wyprzedzona nastep-
nie przez Azje.

W 1950 r. $wiatowy import byl réwny 63 mld
USD. W 1960 r. warto$¢ importu wynosita juz dwa ra-
zy wiecej (128 mld), w 1969 r. za$ 276 mld USD. Na-
stepnie rozpoczela sie dekada najbardziej intensyw-
nego wzrostu importu, na koncu ktérej (w 1979 r.) byt
on réwny az 1 636 mld USD, czyli ponad 5 razy wie-
cej niz na poczatku dekady (319 mld USD w 1970 r.).
Od 1980 r. $wiatowy import nieco sie zmniejszyt,
a po 1986 r. ponownie wzrést. Przyczynit sie do tego

Wykres | |. Wartosé importu poszczegolnych
kontymentow w latach 1950-2003,w cenach biezqcych
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Zrédto: opracowanie wlasne na podstawie danych z bazy UNCTAD,
Handbook of Statistics On-line.

Tabela |1. Wskazniki wzrostu importu obliczane jako stosunek wartosci w badanym roku do wartosci

w roku bazowym pomnozZone przez 100 (w %)

Kontynent 1960/1950 1970/1960 1980/1970 1990/1980  2000/1990 2004/2000 2004/1995  2004/1950
Europa 239 261 587 172 157 146 171 14 420
Azja 226 233 871 195 219 150 181 29 138
Ameryka Pid. 154 166 669 86 263 113 124 4 398
Ameryka Pn. 176 245 579 189 244 118 195 13 517
Afryka 187 171 658 107 126 153 155 4 358
Australia 174 198 434 180 161 154 173 6 661

Zrédto: opracowanie wlasne na podstawie danych z bazy UNCTAD, Handbook of Statistics On-line.

Tabela 12. Wzrost importu obliczany jako roénica miedzy wartosciq w badanym roku a wartosci

w roku bazowym (w mid USD)

Kontynent 1960/1950 1970/1960 1980/1970 1990/1980 2000/1990 2004/2000 2004/1995 2004/1950
Europa 38 106 838 724 981 1 260 1 646 3 948
Azja 12 28 375 400 980 896 1206 2 690
Ameryka Pid. 2 4 57 -9 94 20 33 168
Ameryka Pin. 12 39 313 336 1027 318 1 005 2 044
Afryka 4 6 82 7 27 69 70 195
Australia 2 4 24 25 34 49 59 138

Zrédto: opracowanie wlasne na podstawie danych z bazy UNCTAD, Handbook of Statistics On-line.
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Tabela | 3. Wartosé importu do Azji w stosunku do wartoset importu na pozostate kontynenty (obliczany
Jako proporcja importu do Azji do importu na odpowiedni kontynent), wybrane lata

Kontynent 1950 1960 1970 1980 1990 2000 2004
Europa 0.3 0.3 0.3 0.4 0.5 0.7 0.7
Ameryka Ptd. 2,4 3.5 49 6.3 14.3 119 15,7
Ameryka Pin. 0.6 0.8 0.7 1.1 1.2 1.0 1.3
Afryka 2.0 2.4 3.3 4.4 7.9 13.9 13.5
Australia 4,4 5,7 6,7 13,5 14,6 19,9 19,3

Zradlo: opracowanie wlasne na podstawie danych z bazy UNCTAD, Handbook of Statistics On-line.

Tabela 14. Wartos¢ importu do Europy w stosunku do wartosci importu na pozostale kontymenty
(obliczany jako proporcja importu do Europy do importu na odpowiedni kontynent), wybrane lata

Kontynent 1950 1960 1970 1980 1990 2000 2004
Azja 3.0 3.2 3.5 2,4 2.1 1.5 1.5
Ameryka Pid. 7,1 11.0 17.2 15.1 30.1 17.9 23,1
Ameryka Pln. 1.8 2,5 2,6 2,7 2.4 1,6 1.9
Afryka 6.0 7.7 11.7 10,5 16.7 20.9 19.9
Australia 13,1 18,0 23,7 32,2 30,7 29,9 28,4

Zrédto: opracowanie wlasne na podstawie danych z bazy UNCTAD, Handbook of Statistics On-line.

zwlaszcza duzy (i systematycznie rosnacy) import
do Europy, Ameryki Péinocnej i Azji. Import Amery-
ki Poludniowej po 1986 r. malal w latach 1998-1999
oraz 2001-2002. Ten spadek wigzal sie z kryzysami
walutowymi w Brazylii oraz Argentynie. Import Au-
stralii spadat w latach 1990 i 1991, 1998 oraz — naj-
bardziej — w 2001 r. Najwigkszym wahaniom podlegat
jednak import do Afryki.

Najwigksze stopy wzrostu importu wszystkie
kontynenty notowaly w latach 70. (zob. tabela 11).
W przypadku Europy bylo to 487%, co oznaczalo
przyrost importu o 838 mld USD. Wzrost importu
do Azji byl wéwczas, co prawda, wyzszy (stopa wzro-
stu réwna 771%), jednak przyrost jego wartosci byt
mniejszy (375 mld USD). Znaczny wzrost wartosci
importu Azja odnotowala w ostatniej deka-
dzie XX w.: 980 mld USD, czyli podobnie jak w przy-
padku Europy (981 mld). Jednak rekordzistg w la-
tach 90. byla Ameryka Pélnocna (przyrost wartosci

Wykres 12. Udzial poszczegolnych kondymentow
w swickowym imporciew latach 1950-2004
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Zrédlo: opracowanie wlasne na podstawie danych z bazy UNCTAD,
Handbook of Statistics On-line.

importu réwny 1 027 mld USD). W ciagu czterech
pierwszych lat XXI w. azjatycki import wzrdst o 896
mld USD. Europa zanotowala jeszcze wiekszy wzrost,
siegajacy 1 260 mld USD, natomiast Ameryka Péinoc-
na z importem réwnym 318 mld USD pozostata dale-
ko w tyle.

W latach 1950-2004 najwiekszy przyrost impor-
tu zanotowala Azja. Import do Azji wzrést 290 razy,
podczas gdy do Europy i do Ameryki Péinocnej oko-
fo 140 razy (tabela 12). Dzieki imponujgcej dynamice
wzrostu importu Azja stala sie wiekszym importerem
niz Ameryka Pétlnocna — w 1950 r. jej import stano-
wit 0,6 warto$ci importu do Ameryki P6Inocnej, nato-
miast w 2004 r. byt 1,3 razy wiekszy. Warto dodac, ze
w 1950 r. import do Azji byt zaledwie dwa razy wiek-
szy od importu do Afryki, a w 2004 r. przewyzszat
go 13,5-krotnie (tabela 13).

Zréznicowana dynamika importu na poszczeg6l-
ne kontynenty wptynela, oczywiscie, na geograficzna
strukture $wiatowych przywozéw. W 1950 1. laczny
udzial Europy i Ameryki Péinocnej w §wiatowym im-
porcie wyniést 68% i byl jeszcze wigkszy niz w eks-
porcie (wykres 12). Jednak szybki wzrost importu
do Azji sprawil, Zze jej udzial w imporcie w la-
tach 1950-2004 wzrést z 15% do 29%, czyli o oko-
fo 14 pkt proc. W konsekwencji wyprzedzila ona
Ameryke Pélnocng i znalazla sie na pozycji drugiego
po Europie Swiatowego importera. Co wiecej, Azja
jest jedynym kontynentem, ktéry w badanym okresie
zwiekszyt udzial w swiatowym imporcie (tabela 15).

W $wiatowym imporcie nadal dominuja najbar-
dziej rozwiniete kontynenty. Do przodujacych nie-
gdys w tej dziedzinie Europy i Ameryki Péinocnej
w 2004 r. trafialo 65% calosci importu. Gdyby dodac
jeszcze drugg w rankingu Azje, ten udzial siegal-
by 94%! To oznacza, ze na dalsze trzy kontynenty:
Ameryke Poludniowa, Australie i Afryke, przypada je-
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Tabela |5. Zmiany udzialtow poszczegolnych kontynentow w swiatowym imporcie (w pkt proc.)

Kontynent 1960/1950 1970/1960 1980/1970 1990/1980 2000/1990  2004/2000 2004/1992 2004/1950
Europa 6 4 -4 -1 -9 2 -2 -1
Azja 1 -1 6 3 4 2 1 14
Ameryka Pid. -2 -1 0 -2 1 0 -1 -4
Ameryka Pin. -4 0 -2 2 6 -4 2 -2
Afryka -1 -2 0 -2 -1 0 0 -5
Australia -1 -1 -1 0 0 0 0 -2

Zrédlo: opracowanie wtasne na podstawie danych z bazy: UNCTAD Handbook of Statistics On-line.

dynie 6% S$wiatowego importu. Trudno sie temu dzi-
wié, skoro w Europie i Ameryce Pélnocnej od dziesie-
cioleci, a w Azji nieco pdzZniej szybko rozwija sie
przetwérstwo korzystajace z réznorodnych surow-
cow, ktoérych z16z na tych kontynentach w ogéle nie
ma lub sa zbyt mate, by zaspokoi¢ rosnace potrzeby
przemystu. Dodatkowa przyczyna koncentracji im-
portu na wspomnianych kontynentach jest bogacenie
sie tamtejszych spoleczenstw i wzrost znaczenia kon-
sumpgcji débr zréznicowanych bedacych przedmio-
tem miedzynarodowego handlu wewnatrzgaleziowe-
go. Dodatkowymi czynnikami wspierajacymi rozwdj
importu sa integracja regionalna i zwigzana z nia libe-
ralizacja handlu wewnatrz powstajacych ugrupowan.

W badanym okresie najbardziej zmniejszyly sie
udzialy Afryki i Ameryki Poludniowej w §wiatowym
imporcie (-5% i -4%), przy czym Afryka w zadnej de-
kadzie nie zanotowata wzrostu importu (tabela 15).
Taki stan zle rokuje dla perspektyw rozwojowych te-
go kontynentu, ktéry jest w duzej mierze zdany
na import inwestycyjny z krajéw uprzemystowionych.

Kolejna prezentacja zmian w §wiatowym impor-
cie dotyczy udzialu importu poszczegélnych konty-
nentéw w ich PKB. Przedstawiamy ja (podobnie
w przypadku eksportu) zaréwno w cenach biezacych
(w latach 1965-2004), jak i w cenach uwzgledniaja-
cych parytet sity nabywczej (PPP) w latach 1975-2004
— zob. wykresy 13 i 14 oraz tabele 16 i 17.

Wykres |3. Udzial importuw PKB poszczegolnych
kontynentow, ceny biezqce, lata 1965-2004

Zaréwno w 1965 1., jak i w 2004 r. najbardziej
otwarta na import byta Europa. Udzialy jej importu
w PKB w cenach biezacych w calym badanym okre-
sie przekraczaly 20% i wykazuja tendencje wzrosto-
wa. W 2004 1. odpowiedni udzial wyniést 29% (rekor-
dowy byt udzial w 2000 r. réwny 30,6%). W 1965 r.
drugim najbardziej otwartym na import kontynentem
byla (podobnie jak w przypadku eksportu) Afryka
(udzial 20,9%). W niektérych latach badanego okresu
byla ona wrecz $wiatowym liderem w tym rankingu
(zob. wykres 14). Takze w 2004 1. utrzymata druga po-
zycje za Europa (udzial 25,3%), cho¢ w ostatnich la-
tach najbardziej poprawia sie pozycja Azji. Notuje
ona silny wzrost udzialu importu w PKB w cenach
biezacych juz od poczatku lat 90. Najwieksze w Swie-
cie udzialy importu w PKB mierzonym PPP notuje
w calym badanym okresie Europa. Daleko za nig po-
zostaje druga w klasyfikacji Australia, Afryka zas lo-
kuje sie na przedostatnim miejscu, wyprzedzajac tyl-
ko Ameryke Poludniowa.

Europa ma zdecydowanie najwiekszy sposréd
wszystkich kontynentéw import per capita (w 2004 .
wynosig 6 631 USD). Druga w rankingu jest Australia
(ktéra w 1960 r. byla na czele stawki). Wymienione
kontynenty wraz z trzecig w tej klasyfikacji Ameryka
Péinocng majq import per capita kilkakrotnie wigkszy
niz Azja, Ameryka Poludniowa i Afryka. W tym ran-

Wykres 14. Udzial importuw PKB poszczegolnych
kontymentow liczomym wedtug parytetu sity nabyw-
czej w latach 1975-2004
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Zrédto: opracowanie wiasne na podstawie danych z baz: UNCTAD, Handbook
of Statistics On-line oraz World Development Indicators 2007.

Zrédto: opracowanie wlasne na podstawie danych z baz: UNCTAD, Handbook
of Statistics On-line oraz World Development Indicators 2007.
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Tabela 16. Zmiany udziatu importuw PKB poszczegolnych kontynentow w cenach biezqcych (w pkt proc.)

Kontynent 1980/1970 1990/1980 2000/1990 2004/2000 2004/1995
Europa -0.8 -4.3 8.1 -1.6 4.9
Azja 8,3 -4.1 5.4 4.8 8,1
Ameryka Pid, 4.9 -6.1 4,5 2.4 3.7
Ameryka Pin 5.9 -0.8 4.8 -0,2 2.6
Afryka 7,0 -3.6 0.5 2,6 -0,9
Australia 1,9 -0,6 4,6 -1,3 0,8

Zradio: opracowanie wlasne na podstawie danych z baz: UNCTAD, Handbook of Statistics On-line oraz World Development Indicators 2007.

Tabela |7. Zmiany udziatu importu w PKB poszczegolnych kontynentow liczonym wedtug parytetu sity

nabywezej (w %)
Kontynent 1990/1980 2000/1990 2004/2000 2004/1995
Europa -6.4 1.3 5.9 4.3
Azja -5.2 1.4 1.2 -0.2
Ameryka Pid. -3.7 2,2 -0.3 -1.0
Ameryka Pin. -0.9 4.7 -0.2 3.0
Afryka -9,5 -2,0 1,6 -0,7
Australia -2,3 -1,0 3,9 1,7

Zrddlo: opracowanie wlasne na podstawie danych z baz: UNCTAD, Handbook of Statistics On-line oraz World Development Indicators 2007.

kingu Azja wyraznie odstaje od wyzej rozwinietych
kontynentow; wielko$¢ importu per capita jest taka,
jak kontynentéw skupiajacych kraje stabiej rozwinie-
te (podobnag prawidlowosé¢ wida¢ w odniesieniu
do eksportu — zob. wykres 15).

Podobnie jak w przypadku eksportu réwniez im-
port do Azji w badanym okresie cechowaa sie naj-
wyzszym $rednim rocznym wzrostem wartosci. Byt
on, oczywiscie, szczeg6lnie wysoki w latach 1970,
jednak zwraca uwage ponowne przyspieszenie im-
portu na poczatku XXI w., spowodowane gltéwnie
wzrostem produkcji przemyslowej we wchodzacych
na $wiatowe rynki Chinach i Indiach (tabela 18).

Gdyby tempo wzrostu importu utrzymato sie
na poziomie Sredniego rocznego wzrostu z lat 2000-
2004 (zob. wskazniki zmian importu w tabeli 18), to

Wykres |5. Import per capita poszczegolnych
kontynentow

juz w 2015 r. Azja stalaby sie najwigkszym S$wiato-
wym importerem (wykres 16). W konsekwencji
udzial importu do Azji w Swiatowym imporcie
wzréstby w 2020 r. (w poréwnaniu z 2004 r.) o 15
pkt proc. Udzial pozostatych kontynentéw w impor-
cie nadal by si¢ zmniejszat. Spadek udzialu Amery-
ki Pélnocnej siegalby 7,6 pkt proc., Europy za$ o 5,4
pkt proc. Niekorzystnie ksztaltuja sie tez mozliwo-
$ci importowe pozostalych trzech kontynentéw
(Ameryki Poludniowej, Australii i Afryki).
Przy utrzymaniu dynamiki wzrostu z poczat-
ku XXI w. ich udzialy w Swiatowym imporcie pra-
wie by sie nie zmienily. Oznacza to, ze perspektywy
rozwoju przemyslu dzieki zakupowi technologii
za granica i zwiazane z tym mozliwosci przyszlego

Wykres 16. Wartosé Swiatowego importu z poszcze-
gohwych kontymentow w latach 2005-2020 (prognoza
przy zalozeniu, Ze tempo wzrostu importu pozostanie
rowne Srednienut rocznenat z lat 2000-2004)
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Zrédto: opracowanie wlasne na podstawie danych z baz: UNCTAD, Handbook
of Statistics On-line oraz World Development Indicators 2007.

Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie danych z bazy UNCTAD,

Handbook of Statistics On-line.
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Tabela 18. Wskazniki zmian importu (Srednio w dekadzie) z podzialem na poszczegolne kontynenty
w latach 1950-2004, w podziale na dekady

Kontynent 1960/1950 1970/1960 1980/1970 1990/1980  2000/1990 2004/2000 2004/1995 2004/1950
Europa 110.6 110.8 119,5 107.3 106.1 109.7 108.0 110.3
Azja 109.3 109.3 124.4 109.3 109.1 113.6 109.0 111.8
Ameryka Pid. 105.1 105.5 121.4 101.9 110.8 105.9 106.0 108.3
Ameryka Pin. 107.9 108.4 118.8 108.0 109.0 107.2 108.1 110.2
Afryka 106.0 106.2 121.4 104.9 103.0 109.5 106.7 107.7
Australia 107,2 108,9 117,2 108,1 104,3 110,3 107,6 108,9

Zrédto: opracowanie wlasne na podstawie danych z bazy UNCTAD, Handbook of Statistics On-line.

awansu cywilizacyjnego Afryki i Ameryki Polu-
dniowej nie sa obiecujace.

3.3. Saldo bilanséw handlowych poszczegolnych
kontynentéw

Interesujaco przedstawiaja sie salda obrotéw towaro-
wych poszczegélnych kontynentéw (wykres 17).
W 1950 1. najwiekszym importerem netto!” byta Euro-
pa, notujaca deficyt bilansu handlowego réwny 5 mld
USD. Eksporterami netto byly wtedy Azja i Ameryka
Poludniowa (w kazdym przypadku nadwyzka bilansu
handlowego wynosita 1 mld USD). Ameryka Péinoc-
na miata zréwnowazony bilans handlowy. Deficyt Eu-
ropy byl woéwczas spowodowany gltéwnie odbudowa
ze zniszczen i ekspansja odtozonej konsumpcji, stano-
wigcej odreagowanie lat wyrzeczen konsumpcyjnych
z czasu Il wojny $wiatowej. Europa pozostata importe-
rem netto do 1992 r. poza 1986 r., kiedy odnotowata
niewielka nadwyzke 4 mld USD). Od 1993 r. Europa
jest eksporterem netto.

Po okresie deficytow przeplatanych okresami
réwnowagi bilansu handlowego od 1971 r. Azja nie-
przerwanie ma dodatnie saldo bilansu handlowego.
Do 1973 r. jej nadwyzka w handlu byla niewielka
i siegata 10 mld USD. Od 1998 r. Azja jest najwiek-
szym S$wiatowym eksporterem netto, a nadwyzka jej
bilansu handlowego systematycznie ro$nie. Pod ko-
niec lat 90. przekroczyta 100 mld, a obecnie wynosi
okoto 253 mld USD.

Dominacja Azji staje sie jeszcze wyrazniejsza, je-
§li uwzgledni sie nastepujacy po 2001 r. dalszy
wzrost jej salda. W latach 1971-2004 dodatnie sal-
do bilansu handlowego Azji zwigkszylo sie prawie
czterdziestokrotnie.

Zgola inaczej wyglada sytuacja Ameryki PéInoc-
nej. Przez dominujaca czes¢ okresu 1950-1975 noto-
wala ona nadwyzki bilansu handlowego, cho¢ zda-
rzaly sie lata, w ktérych bilans byt zr6wnowazony lub
wykazywal deficyt. Jednak w latach 70. zaczal rosnaé
deficyt bilansu handlowego USA, a w konsekwencji

17 Mianem importera netto okreslamy kontynent, ktérego import z reszty
Swiata przewyzsza eksport do reszty $wiata. Z kolei eksporterem netto nazy-
wamy kontynent, ktérego eksport do wszystkich partneréw handlowych facz-
nie jest wiekszy niz import. Importer netto notuje ujemne saldo (czyli deficyt)
bilansu handlowego, a eksporter netto — nadwyzke (czyli saldo dodatnie).

réwniez catej Ameryki Pétnocnej. Poczatkowo wyno-
sit tylko kilka miliardéw dolaréw, jednak w latach 80.
przekroczyt 100 mld USD, w 2004 r. wynidst zas 676
mld USD. Od 1984 r. Ameryka Péinocna jest gtow-
nym $wiatowym importerem netto, przy czym wiel-
kos¢ jej deficytow w latach 1976-1992 na przemian
rosta i malata, natomiast od 1993 r. dos¢ systematycz-
nie ro$nie i w 2004 r. osiagnela 721 mld USD. W la-
tach 1971-2004 deficyt handlowy Ameryki Péinocnej
wzrost az 150-krotnie!

Poza badaniem sald bilansu handlowego po-
szczegblnych kontynentéw warta uwagi jest réwniez
analiza og6lnej pozycji poszczegdlnych kontynentéw
w $wiatowym handlu. Chodzi o rozréznienie konty-
nentéw, ktére sa raczej eksporterami, i tych bedacych
gtéwnie importerami. Mianem §wiatowego eksporte-
ra okreslamy kontynent, ktérego udzial w $wiato-
wym eksporcie pomniejszony o udzial w imporcie
jest dodatni. Nie chodzi zatem o eksport netto rozu-
miany jako réznica miedzy eksportem a importem,
czyli saldo bilansu handlowego. Interesuje nas, czy
badany kontynent wiecej eksportuje, niz importuje.
W tym znaczeniu Azja jest §wiatowym eksporterem,
gdyz od poczatku lat 70. jej udzial w $wiecie jako
eksportera jest bardziej znaczacy niz jako importera
(wykres 18). Podobnie ma sie rzecz z Europa, ktéra
po dlugim okresie bycia $wiatowym importerem

Wykres 17. Salda bilansow handlowych
‘poszczegolnych kontynentow w latach 1950-2004
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Wykres 18. Swiatowi eksporterzy i importerzy
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Zrodlo: opracowanie wlasne na podstawie danych z bazy UNCTAD,
Handbook of Statistics On-line.

w polowie lat 80. stala si¢ swiatowym eksporterem
i z wyjatkiem krétkiego okresu w I polowie lat 90. po-
zostata nim do 2004 r. Z kolei Ameryka Pétnocna by-
ta swiatowym eksporterem do poczatku lat 70. Potem
stala sig¢ §wiatowym importerem. Z wykresu 18 wy-
nika, ze sytuacja Europy w badanym okresie jest od-
wrotnoscia sytuacji Ameryki Pélnocnej! To $§wiad-
czylo, naszym zdaniem, o odwrdceniu rél, jakie te
dwa kontynenty odgrywaja w §wiatowym handlu.

4, Wnioski

Z analizy wielkosci i struktury $wiatowego handlu
w minionym piecdziesiecioleciu (1950-2004) wynika,
ze sposrod wszystkich kontynentéw Azja najbardziej
poprawila swoja pozycje. Nie dos¢, ze notuje szybkie

BANK 1| KREDYT Lwiecien 2007

przyrosty zaréwno eksportu, jak i importu, lecz — gdy-
by utrzymaly sie obecne stopy wzrostu handlu po-
szczeg6lnych kontynentéw — juz za kilka lat moze sie
sta¢ liderem $wiatowego handlu. Ekspansja eksporto-
wa Azji potwierdza dobra miedzynarodowa pozycje
konkurencyjng tamtejszych towaréw i skuteczne wy-
pieranie przez nie débr wytwarzanych w uprzemyslo-
wionych krajach Europy i Ameryki Pélnocnej. Na dru-
gim biegunie znajduje sie¢ Afryka. Na przeto-
mie XX i XXI w. zaczela ona, co prawda, poprawiac
swoja pozycje w eksporcie, jednak stale niewielki im-
port nie rokuje dobrze dla rozwoju opartego na zakupie
zagranicznych technologii.

W calym badanym okresie utrzymywata sie¢ duza
aktywno$¢ Europy. Dotyczy to tak eksportu, jak i im-
portu. Trudno sie temu dziwi¢, skoro tworza ja
wzglednie male, lecz wysoko rozwiniete kraje nasta-
wione na rozwdj proeksportowy i réznorodnosé kon-
sumpcji. Znacznie zmniejszylo sie natomiast ekspor-
towe zaangazowanie Ameryki Pélnocnej. To Swiadczy
o utracie pozycji konkurencyjnej, zwltaszcza na rzecz
produktéw pochodzacych z Azji. Powyzsza anali-
za pokazuje, jak wielki skok rozwojowy wykonata
Azja, ktéra w ciagu piecdziesieciu lat ze §wiatowego
sredniaka zmienila sie w niekwestionowanego
potentata.

Z analizy danych statystycznych wynika réw-
niez, ze w r6znych latach rozmiary swiatowego han-
dlu zmienialy sie z r6znym natezeniem. Po raz pierw-
szy gwaltowny wzrost zanotowano w latach 70. Kolej-
ny skok nastapit po 1995 r. Tego ostatniego trudno nie
wigzac¢ z liberalizacjg handlu po zakonczeniu Rundy
Urugwajskiej, zwlaszcza ze w tym okresie znacznie
wzrosta aktywno$¢ miedzynarodowa najstabszych
kontynentéw, z Afryka na czele.
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Rynek dostepnych w naszym kraju podrecznikéw
bankowosci, zaréwno napisanych w jezyku polskim,
jak i obcojezycznych, jest obecnie juz do$¢ bogaty.
Dzigki opublikowaniu przez Poltext w 2006 r. zaktu-
alizowanej wersji ksiazki Bankowosc. Zagadnienia
podstawowe, autorstwa Malgorzaty Iwanicz-Droz-
dowskiej, Wladystawa L. Jaworskiego i Zofii Zawadz-
kiej, wzbogacil sie jednak o wazna i nowoczesng po-
zycje. Jej recenzje podzielilem na 5 czesci. W pierw-
szej kolejnosci postaram sie ogdlnie scharakteryzo-
wac oceniana ksigzke. Nastepnie przedstawie jej kon-
strukcje i zawarto$¢ merytoryczng. Umozliwi mi to
sformutowanie w czesciach trzeciej i czwartej pew-
nych uwag natury polemicznej oraz propozycji uzu-
pelnien kolejnego wydania, ktére — nie watpie — ze na-
stapi. Recenzje zamkne krotkim podsumowaniem
najwazniejszych ustalen.

Autorzy podrecznikéw stoja przed koniecznoscia do-
konania niezwykle brzemiennych w skutki wyboréw
na dwoch plaszczyznach. Z jednej strony musza bo-
wiem wyselekcjonowaé podstawowe dla danej dyscy-
pliny zagadnienia, z drugiej za$ zdecydowac, w jakiej
mierze ich prace majg stuzy¢ przekazywaniu wiedzy,
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Krzysztof Jackowicz**

a w jakim stopniu ksztaltowaniu konkretnych umie-
jetnosci czytelnikow.

Wybér podstawowych probleméw do oméwienia
jest szczegoblnie trudny z dwéch powodéw. Po pierw-
sze konieczne jest rozstrzygniecie, czy rozumiemy
przez nie zagadnienia wprowadzajace, nieskompliko-
wane, niewymagajace od czytelnika duzego przygoto-
wania, czy tez zagadnienia merytorycznie najwaz-
niejsze, niezaleznie od ich stopnia trudnosci. Po dru-
gie zestaw problemdw, ktére mozemy okresli¢ mia-
nem podstawowych, ewoluuje w czasie. W sferze fi-
nanséw zmiany relatywnego znaczenia poszczegdl-
nych zagadnien sa bardzo wyrazne od kilkunastu lat.
Sposéb, w jaki Autorzy recenzowanej ksigzki roz-
strzygneli zarysowane dylematy, jest, w mojej ocenie,
jednym z jej najwiekszych atutéw. Podazaja bowiem
trudniejsza z mozliwych Sciezek. Prezentuja szeroko
zagadnienia, ktdre ostatnio zyskaly na znaczeniu (np.
modyfikacje architektury bezpieczenstwa finansowe-
go wynikajace z wdrozenia Nowej Umowy Kapitalo-
wej 1 zmiany metody sprawowania nadzoru nad dzia-
falnoscia bankowa). Nie stronia tez od omawiania za-
gadnien trudnych, takich jak identyfikacja i pomiar
ryzyka operacyjnego oraz zarzadzanie rynkowymi ro-
dzajami ryzyka i ryzykiem kredytowym za pomoca
odpowiednich instrumentéw pochodnych. W rezulta-
cie otrzymujemy ksiagzke, w ktorej aktualizacja nie ma

* W nastepnym numerze planujemy umieszczenie odpowiedzi na recenzje,
autorstwa Wladystawa L. Jaworskiego (red.).

** Wyzsza Szkola Przedsigbiorczosci i Zarzadzania im. L. Kozminskiego
w Warszawie, Katedra Finanséw, e-mail: Krzysztof.Jackowicz@neostrada.pl.
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charakteru powierzchownego, lecz gleboko meryto-
ryczny. W odniesieniu do dokonanej selekcji podsta-
wowych probleméw wspélczesnej bankowosci moz-
na, w moim przekonaniu, sformulowaé tylko jedno
powazniejsze zastrzezenie. Ot6z wyraznie odczuwal-
ny jest brak pelniejszego oméwienia konstrukeji dy-
namicznie rozwijajacych sie w drugiej polowie lat 90.
XX w. i w obecnym stuleciu modeli pomiaru indywi-
dualnego ryzyka kredytowego (np. CreditGrades,
MKMV CreditMonitor) oraz portfelowego ryzyka kre-
dytowego (np. MKMV PortfolioManager, CreditMe-
trics). Znajomosc¢ zasad obliczania miar typu ,,oczeki-
wane prawdopodobienstwo niewyplacalnosci” oraz
rozwigzan proponowanych w zakresie agregacji za-
grozen indywidualnych jest dzi§, w mojej opinii, waz-
nym elementem wyksztalcenia bankowcéw.

O rozltozeniu akcentéw w zakresie przekazywa-
nia wiedzy i ksztaltowania umiejetnosci $wiadczy
przede wszystkim liczba prezentowanych w podrecz-
niku algorytméw postepowania, rozwazonych stu-
diéw przypadkéw, rozwigzanych zadan i zaoferowa-
nych czytelnikom probleméw przeznaczonych do sa-
modzielnej analizy. Spogladajac z tej perspektywy na
recenzowana prace, nalezy stwierdzi¢, ze jest ona wy-
raznie i konsekwentnie zorientowana na uzupetnia-
nie, poszerzanie i systematyzowanie wiedzy czytelni-
kéw. Wyliczone powyzej narzedzia ksztaltowania
umiejetno$ci pojawiaja sie w niej bowiem sporadycz-
nie. Domy$lam sie, ze taki wybér wynika z praktycz-
nych ograniczen objetosci ksiazki oraz zalozenia, Ze
ksztaltowaniu umiejetnosci powinny stuzy¢ gltéwnie
podreczniki o wezszym przedmiocie zainteresowania.

Ksiazka jest skierowana do szerokiego grona odbior-
cow: stuchaczy studiéw I i II stopnia oraz praktykéw.
Aby wyj$¢ naprzeciw ich oczekiwaniom, Autorzy
omawiaja imponujaco obszerny i zréznicowany ze-
staw zagadnien, nadajac im przejrzysta, logiczna i
funkcjonalng strukture formalna. Punktem wyjscia
rozumowania Autoréw jest zawarta w I czesci pod-
recznika analiza wplywu systemu bankowego i za-
chodzacych w nim przemian na funkcjonowanie réz-
nych typéw organizacji bankowych. Pozwala to we
wlasciwym kontekscie w czesci II przedstawi¢ opera-
cje podejmowane przez banki zar6wno uniwersalne,
jak tez dobrowolnie lub na mocy prawa wyspecjalizo-
wane. Cze$¢ III przynosi najwazniejsze informacje
zwigzane z wewnetrznymi procesami zarzadzania w
banku, a wiec ustalaniem celéw i ocena ich realizacji,
gospodarka funduszami wilasnymi oraz okreslaniem
strategii marketingowej. Ksigzke zamyka czes$¢ po-
$wiecona identyfikacji, pomiarowi i ksztaltowaniu
réznych rodzajéw ryzyka w dzialalnosci bankowe;j:

ryzyka kredytowego, ryzyka kraju, ryzyka plynnosci,
ryzyka stopy procentowej, ryzyka walutowego i ryzy-
ka operacyjnego. Istotng zaleta recenzowanej pracy
jest klarowny sposéb prezentacji poszczegélnych za-
gadnien. Autorzy, starajac sie, by ksigzka byla przyja-
zna dla czytelnika, umiejetnie wykorzystuja swoje
niebagatelne doswiadczenia dydaktyczne.

Z licznych wyrazanych w ksigzce sadéw wartoSciujg-
cych chcialbym nawiaza¢ do dwdch, dotyczacych
procesow prywatyzacyjnych w bankowosci oraz cha-
rakteru i skutecznos$ci polityki pienieznej w Polsce.
Sa to oczywiscie kwestie niezwykle zlozone i budza-
ce kontrowersje. Mojg ambicja nie jest w zadnym wy-
padku ich rozstrzyganie, lecz jedynie zwrdcenie uwa-
gi, ze najnowszy dorobek literatury przedmiotu (kté-
ry w pewnej czesci ze wzgledu na dlugosé cyklu wy-
dawniczego nie mogt byé uwzgledniony w ksigzce)
oraz szersze zestawy danych statystycznych moga
by¢ podstawg do formutowania nieco odmiennych
opinii niz pojawiajace si¢ recenzowanej pracy.

Autor rozdziatu 1. w czesci ksiazki poswieconej
funkcjonowaniu systemu bankowego w podpunk-
tach: 1.5, 1.7 1 1.12.2.2 z rezerwa odnosi sie do proce-
séw prywatyzacji, w tym tych rozgrywajacych sie z
udzialem inwestoréw zagranicznych. Dorobek litera-
tury przedmiotu z ostatnich lat, poruszajacej wspo-
mniane zagadnienia, pozwala, w moim przekonaniu,
przynajmniej zrownowazy¢ wymowe niektérych ar-
gumentéw prezentowanych w podreczniku. Dzisiaj
nie ulega raczej watpliwosci, ze banki panstwowe
osiagaja na og6t gorsze rezultaty gospodarowania niz
ich prywatni konkurenci (Megginson 2005). R6znica
ta jest przy tym najwieksza w krajach rozwijajacych
sie (Micco et al. 2007). Prywatyzacja najczesciej
zwieksza efektywnosé bankéw, choé¢ samo jej prze-
prowadzenie nie jest wystarczajace do poprawy funk-
cjonowania podmiotéw sektora bankowego (Clarke et
al. 2005). Korzysci z prywatyzacji sa wieksze, gdy
panstwo nie zatrzymuje mniejszo$ciowych udziatéw
(Beck et al. 2005; Mohieldin, Nasr 2007), unika cze-
$ciowych prywatyzacji (Otchere 2005), dba o pozy-
skanie inwestora strategicznego i nierozpraszanie ak-
cjonariatu (Bonin et al. 2005b) oraz dopuszcza inwe-
stor6w zagranicznych do udzialu w analizowanym
procesie (Bonin et al. 2005a; Fries, Taci 2005). W kra-
jach rozwijajacych sie prawdopodobienstwo przepro-
wadzenia prywatyzacji, jak i r6znica miedzy efektyw-
noécia bankéw prywatnych i panstwowych (na ko-
rzy$¢ tych pierwszych) dodatkowo zaleza statystycz-
nie istotnie od czynnikéw politycznych (Boehmer et
al. 2005; Micco et al. 2007). Oddanie wtasnosci ban-
kéw w rece lokalnych inwestor6w w tej ostatniej gru-



pie panstw moze prowadzi¢ do wzrostu zagrozenia
ryzykiem kredytowym i ryzykiem stopy procentowej
(Boubakri et al. 2005). Rezultaty dociekan empirycz-
nych uzyskane dla gospodarek transformujacych sie
przez R. de Haasa i I. Van Lelyvelda (2006) oraz R. Ha-
selmanna (2006) sugeruja, ze obecno$¢ w systemie
bankéw we wladaniu kapitatu zagranicznego stabili-
zuje akcje kredytows. Badanie R.G. Clarke’a, R. Culla
i M.S.M. Perii (2006) dowodzi z kolei, ze podmioty
gospodarcze, w tym matle i §rednie przedsiebiorstwa,
zglaszaja mniejsze trudnosci z pozyskaniem ze-
wnetrznych zrédel finansowania w tych krajach roz-
wijajacych sie i transformujacych sie, w ktérych jest
znaczna obecno$¢ bankéw zagranicznych. W §wietle
zgromadzonych przez A.M. Andrewsa (2005) obser-
wacji empirycznych z 65 krajéw prywatyzacja nie ma
ponadto negatywnego wplywu na stabilno$¢ systemu
bankowego. Duze programy prywatyzacyjne poprze-
dzaly bowiem wystapienie kryzysu bankowego w za-
ledwie kilku przypadkach, natomiast w wiekszosci
panstw przekazanie wlasnosci w rece prywatne zosta-
lo zastosowane jako S$rodek wzmacniajacy bezpie-
czenistwo systemu finansowego i przeciwdziatajacy
cyklom strat i rekapitalizacji w bankach kontrolowa-
nych przez panstwo. Koniczac krétki przeglad dorob-
ku najnowszej literatury przedmiotu, warto zauwa-
zy¢, ze prace dokumentujace na podstawie rzetelnych
analiz empirycznych przewazajaco lub czesciowo ne-
gatywne skutki szeroko rozumianych proceséw pry-
watyzacyjnych sa, wedlug mojej wiedzy, stosunkowo
nieliczne (por. np. Haber 2005).

W rozdziale 2. pierwszej czesci ksigzki przedsta-
wiona jest surowa ocena dotychczasowej polityki pie-
nieznej w Polsce. Okreéla sie jg jako wyjatkowo re-
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strykcyjna, a ponadto nieskuteczna w realizacji sta-
wianych przed nig celéw. Sadze, ze co najmniej trzy
argumenty umozliwiaja ztagodzenie tej oceny.

Po pierwsze, przyjrzyjmy sie ksztaltowaniu sie
realnych stép procentowych na $wiecie w diuzszym
horyzoncie czasowym niz w recenzowanej ksiazce.
Wykres 1 przedstawia mediane i kwartyle rozktadu
realnych stép oprocentowania kredytéw w latach
1991-2005. Podstawa jego sporzadzenia sg dane Ban-
ku Swiatowego dotyczace, w zaleznoéci od roku ana-
lizy, od 118 do 150 panstw. Poziom realnych stép
oprocentowania kredytéw w Polsce, jak wida¢ na wy-
kresie 1, nigdy nie przekroczyl wartosci trzeciego
kwartyla, a do 1997 r. i ponownie od 2003 r. byt niz-
szy od mediany. W ujeciu wzglednym z najbardziej
restrykcyjna polityka stép procentowych mielismy
zatem do czynienia w Polsce w latach 1997-2002. Do
podobnych konkluzji sktaniaja zamieszczone w tabe-
li 1 dane o realnych stopach oprocentowania kredy-
tow obserwowanych w krajach poréwnywalnych z
Polska pod wzgledem zamoznosci oraz bliskich nam
geograficznie i ze wzgledu na przebieg najnowszej hi-
storii gospodarczej. Przypadki, w ktérych realne sto-
py procentowe byly wyzsze niz w Polsce, zaznaczy-
fem w tabeli 1 kursywa. Zgodnie z oczekiwaniami, sa
one najliczniejsze na poczatku i pod koniec przyjete-
go horyzontu analizy. Przecietnie wyzszymi realnymi
stopami oprocentowania kredytéw niz w naszym kra-
ju (Srednia: 6,85%) legitymowaly sie w latach
1994-2005 Slowacja i Stowenia ($rednie odpowied-
nio: 7,28% i 7,04%). Takze na Lotwie realne stopy
procentowe ksztaltowaly sie srednio powyzej 6%, a
na Wegrzech i Litwie powyzej 4%. Nieekstremalny
charakter realnych stép procentowych w Polsce suge-
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(zob. http://devdata.worldbank.org/wdi2006/contents/Table4_13.htm). Wartosci kwartyli obliczono na podstawie od 118 do 150 obserwacji w zaleznosci od

roku analizy.

Zrédto: opracow&nie wlasne na podstawie danych Banku Swiatowego.
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rujg tez, niestety nie w peilni poréwnywalne, dane
przytaczane w literaturze przedmiotu. Przykladowo z
zestawienia opracowanego przez W. Tease’a, A. De-
ana, J. Elmeskova i P. Hoellera (1991) wynika, ze na 22
uwzglednione w badaniu panstwa rozwiniete az 11 w
latach 80. XX w. mialo $rednia dlugoterminowa real-
ng stope procentowa réwna co najmniej 5%, a tylko 5
krajéw — ponizej 4%. Praca L. Lipschitza, T. Lane’a
i A. Mourmourasa (2002) pokazuje z kolei, ze wyzsze
niz w Polsce realne stopy procentowe wystepowaly w
kilku krajach transformujacych swoje gospodarki. Re-
asumujgc, uprawnione jest, w mojej opinii, stwier-
dzenie, ze realne stopy procentowe nie byly w Polsce
szczegblnie wysokie. Ich bezwzgledny i relatywny po-
ziom wyraznie sie przy tym obnizy!l w ostatnich latach.

Po drugie, za cene kredytu w Polsce odpowie-
dzialna byta nie tylko polityka banku centralnego, ale
takze jakos¢ portfela kredytowego. Latwo wykazac, ze
przy oprocentowaniu kredytéw udzielanych podmio-
tom nieobcigzonym ryzykiem kredytowym wynosza-
cym 1y (pokrywajacym alokowane koszty obstugi zré-
det finansowania i koszty dziatania) oraz przy oczeki-
wanych stratach kredytowych opisywanych za pomo-
ca parametru p minimalne ekonomicznie uzasadnio-
ne oprocentowanie kredytéw z ryzykiem musi by¢
wieksze w banku z awersia do ryzyka w horyzoncie

+7y

=, 1. Parametr p oczywiscie

jednookresowym niz 11
jest wyzszy w gospodarkach transformujacych sie niz
w rozwinietych. Jedli zalozymy, Ze r; = 5%, to wzrost
p z poziomu 4% do 8% daje zwigkszenie minimalnej
ceny kredytu z 9,375% do az 14,13%. Przy pogarsza-
jacej sie jakosci portfela kredytowego (jak to mialo
miejsce w Polsce w latach 2000-2003), wskutek np.
ogblnego ostabienia dynamiki gospodarczej, nawet li-
beralna polityka pieniezna nie daje wiec gwarancji
spadku kosztu pozyskania finansowania bankowego.

Po trzecie, ewidentne niepowodzenia w realizacji
rocznych zadan przez wladze monetarne nie powin-
ny przestania¢ faktu, ze polityka pieniezna przyczy-
nita sie do zasadniczego i trwalego zredukowania
tempa wzrostu cen w Polsce. W dluzszym, kilkuna-
stoletnim horyzoncie polityka ta byla zatem ogélnie

efektywna w zakresie realizacji podstawowego zadania
przypisywanego dzi§ w Europie bankom centralnym.

Recenzowang ksigzke, jak juz wspomniatem, cechuja:
szeroko zdefiniowany przedmiot zainteresowania
oraz duza staranno$¢ aktualizacji prezentowanych
treéci. Mimo to mozliwe jest, w mojej ocenie, podda-
nie pod rozwage Autoréw mozliwoéci dokonania w
kolejnym wydaniu trzech drobnych uzupelnien.
Dwie pierwsze propozycje, dotyczace: teorii posred-
nictwa finansowego i procesu sekurytyzacji nalezno-
$ci bankéw, wywodza sie z obecnego stanu wiedzy.
Trzecia, odnoszaca sie do pochodnych instrumentéw
kredytowych, wynika z kolei z przewidywanego w
najblizszym okresie kierunku rozwoju tego segmentu
rynku finansowego.

Tradycyjnie przyczyny istnienia bankéw w go-
spodarce upatruje sie w wystepowaniu kosztéw trans-
akcyjnych oraz probleméw zwiazanych z asymetria
informacji, takich jak: ryzyko negatywnej selekgji, ry-
zyko zmiany zachowania (moral hazard) i informa-
cyjny koszt kapitalu (Freixas, Rochet 1998, s. 15-50).
Ostatnio w literaturze przedmiotu zyskuje jednak na
popularnosci poglad, ze zasadnicza gospodarcza rola
bankéw ulega zmianie. Podkresla sie znaczenie funk-
cji zwiazanych z ryzykiem, np. ulatwiania transferu
ryzyka i obnizania kosztéw partycypacji (Allen i San-
tomero 1997), lub uznaje si¢ zarzadzanie ryzykiem za
gléwny obszar kompetencji rynkowych bankéw (Ha-
kenes 2004). Sadze, ze uwzglednienie tego przesunie-
cia akcentéw we wspélczesnej teorii posrednictwa fi-
nansowego wzbogaciloby oferowany na poczatku
ksigzki opis gospodarczego i spolecznego znaczenia
bankéw.

Sekurytyzacja jest jedna z tych technik finanso-
wych, ktéra w ostatnich dziesiecioleciach odniosta
najbardziej spektakularny sukces. Pozwala ona ban-
kom na: odejscie od tradycyjnego modelu utrzymywa-

1994 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002 2003 2004 2005
Czechy -2.02 -3.63 3.53 4,54 1,43 5.75 5.70 2,17 3.85 3,31 2.50 5,83
Estonia -10.75 -9.43 -7,61 1,20 5,61 6.32 1,96 2.09 2,24 3.35 2,51 -1,17
Litwa 0.41 -13.22 0.75 0.38 6.81 13.78 10.21 10.17 6.62 7.02 2,85 .
Lotwa 14,39 5,52 9.50 7.74 9.26 8.98 7,80 9.31 4,21 1,75 0.57 -2,65
Polska -2,77 -5,19 6.92 9.69 12,08 10.23 11,89 14,37 9.57 6.89 3.40 5.11
Stowacja 0,98 6,33 9.18 11,19 15,16 13,73 5.94 6.79 6.02 3.63 4,28 4,12
Stowenia 13,28 -1,47 10.37 10.72 8.65 5.64 9,83 5,82 4,93 4,73 5,25 6,74
Wegry 6,62 4,64 5,04 2,78 5,89 7,28 2,46 3,57 1,35 2,78 7,87 5,92

Uwaga: kursywa zaznaczono przypadki, w ktérych realne stopy oprocentowania kredytow byly wyzsze niz w Polsce.

Zrédto: opracowanie wlasne na podstawie danych Banku Swiatowego.




nia naleznosci kredytowych do terminu zapadalnosci,
sprawniejsze zarzadzanie plynnoscia, lepszy dobdr
struktury zrédel finansowania, szybsza restrukturyza-
cje zagrozenia ryzykiem kredytowym i ryzykiem ryn-
kowym oraz dokonywanie arbitrazu kapitalowego.
Omoéwienie sekurytyzacji w rozdziale 5. drugiej czesci
recenzowanego podrecznika jest zatem jak najbardziej
uzasadnione. Moze ono by¢ jednak, moim zdaniem, z
korzyscig dla czytelnikéw uzupelnione odwolaniami
do rezultatéw otrzymanych w ramach dwéch nurtéw
badawczych popularnych w literaturze przedmiotu.
Pierwszy z nich weryfikuje empirycznie prawdziwosé
formutowanych teoretycznie przyczyn angazowania
sie bankéw w procesy sekurytyzacyjne (por. np. Am-
brose et al. 2005; Uzun, Webb 2007). Drugi analizuje
wplyw informacji o zamiarze przeprowadzenia seku-
ryzytacji na wycene bankéw na rynku kapitalowym
(por. np. Lockwood et al. 1996; Gasbarro et al. 2005).
Charakter rynku pochodnych instrumentéw kre-
dytowych (prezentowanych w podpunkcie 6.8 dru-
giej czesci ksiazki), a w $lad za tym jego znaczenie w
gospodarce finansowej bankéw prawdopodobnie
zmieni si¢ w najblizszym czasie. Z jednej strony zde-
cyduje o tym rosngca popularnosé indekséw ryzyka
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kredytowego (np. z rodziny iTraxx bazujacych na kre-
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Eurex i Chicago Mercantile Exchange oraz kontrak-
téw opcyjnych przez Chicago Board Options Exchan-
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kredytowym.
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»Rynki finansowe sa maszyneriami decydujacymi w
znacznym stopniu o ludzkim dobrobycie; obecnie
jednak ciggle wiecej wiemy o tym, jak dziata silnik
naszego samochodu, niz o funkcjonowaniu globalne-
go systemu finansowego. (...) Posuwamy sie od kryzy-
su do kryzysu; nasza wiedza na ten temat jest jednak
tak mata, ze odwotujemy sie nie do nauki, a do sza-
mandéw.” — pisal Benoit Mandelbrot, jeden z najbar-
dziej powazanych matematykéw XX w.1

To, co sie¢ dzieje na §wiatowym rynku kapitalowym,
np. w czasie lutowo-marcowej (2007) korekty notowan
zwigzanej z sytuacja w Chinach, w pelni potwierdza hi-
poteze, ze nasza wiedza o tym segmencie rynku jest cia-
gle niewielka. Dlatego kazda praca, ktéra w sposéb na-
ukowy prébuje zmniejszy¢ obszar naszej niewiedzy
w tym wzgledzie, zastuguje na baczng uwage.

Jedna z najnowszych prac tego typu jest ksigzka
Elzbiety Ostrowskiej Rynek kapitalowy, bedaca pod-
recznikiem adresowanym do studentéw uniwersyte-
tow i uczelni ekonomicznych, ale réwniez do anality-
kéw i inwestoréw gietdowych.

Autorka zebrata w swojej ksiazce wigkszos¢ in-
formacji stuzacych osobom dzialajgcym na tym ob-
szarze gospodarki do wszechstronnej analizy rynku
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kapitalowego. Konstrukcja pracy jest podporzadkowa-
na logice wykladéw uniwersyteckich i — jak nalezy
sadzi¢ — wlasnie one byly podstawa do jej powstania
w obecnym ksztalcie.

Pierwszy rozdzial ksigzki zawiera opis podstawo-
wych instrumentéw rynku kapitalowego. Na szcze-
gblne uznanie zastuguje, niestety niezbyt czeste w
pracach naukowych dotyczgcych finanséw, histo-
ryczne podejscie Autorki do tego rodzaju instrumen-
téw. Dzieki niemu mozemy np. obejrze¢ w ksigzce
(s. 16) wizerunek jednej z pierwszych polskich akcji
(z 1768 1.), ktorej emisja byta jednym z poczatkowych
krokéw do powstania polskiego rynku papieréw war-
tosciowych.

W dalszej czesci rozdzialu Autorka klasyfikuje
papiery warto$ciowe, uzywajgc réznych stosowanych
w praktyce kryteriow, takich jak:

— funkcje prawne przypisane papierom,

— sposéb przenoszenia tytulu wlasnosci do praw
majatkowych,

— korzysci wynikajace z posiadania papieru,

- reakcja na koniunkture w makrootoczeniu,

— domicyl wystawcy papieru,

— rodzaje rynkéw papier6w warto$ciowych.

1 Mandelbrot B.B., Hudson R.L. (2004), The (mis) Behaviour of Markets:
A Fractal View of Risk, Ruin and Reward, Profile Books Ltd.

" Uniwersytet Warszawski, Wydzial Zarzadzania, Katedra Gospodarki
Narodowej. e-mail: mdusza@mail.wz.uw.edu.pl
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Wsréd papieréw warto$ciowych Autorka wylicza
tradycyjne papiery udzialowe (akcje), tradycyjne pa-
piery dluzne (obligacje), instrumenty pochodne bazu-
jace na wyzej wymienionych instrumentach, specy-
ficzne papiery wartoSciowe, np. polskie powszechne
$wiadectwa udzialowe oraz amerykanskie §wiadectwa
depozytowe (ADR-y) czy londynskie globalne swia-
dectwa depozytowe (GDR-y). Autorka podaje podsta-
wowe informacje o tych instrumentach, odsylajac czy-
telnika do szerszych opracowan na ten temat, co po-
zwala na poglebienie juz posiadanej wiedzy.

Kolejny rozdzial poswiecony jest funkcjonowa-
niu rynku kapitalowego i jego otoczeniu. Wiele przej-
rzystych schematéw, przedstawiajacych m.in. struk-
ture rynkow finansowych czy podmiotéw kreujacych
podaz papieréw warto$ciowych i popyt na nie, po-
zwala na latwe poznanie nie tak prostych w istocie
zagadnien.

W rozdziale po$wigeconym uczestnikom rynku
kapitalowego opisane zostaly wszystkie najwazniej-
sze instytucje podejmujace dzialalno$¢ w tym seg-
mencie systemu finansowego. O tym, jak dynamicz-
ny, réwniez od strony instytucjonalnej, jest ten sek-
tor, Swiadczy fakt, ze w stosunkowo niedlugim okre-
sie, ktéry uptynal miedzy napisaniem podrecznika a
jego ukazaniem sie na rynku, nastgpita w Polsce
istotna zmiana w systemie nadzoru nad rynkiem ka-
pitalowym. Komisja Papieréw Warto$ciowych i
Gield, o ktérej pisze Autorka, weszta w sktad nadzo-
ru zintegrowanego, jakim jest Komisja Nadzoru Fi-
nansowego.

Szczeg6lnie interesujacy jest rozdziat ,,Globalizacja
i integracja rynkéw kapitalowych”, sygnalizujacy zmia-
ny zachodzace obecnie na rynku, jak réwniez przyszly
mozliwy jego ksztalt. Znaczna czes¢ tego rozdziatu do-
tyczy sytuacji polskiej, co jest wazne dla obecnych i po-
tencjalnych uczestnikéw rynku krajowego.

Kolejne rozdzialy maja charakter bardziej tech-
niczny (bez tego w finansach ani rusz) i stanowia
przeglad dorobku teoretykéw i praktykéow dzialajg-
cych na obszarze rynku kapitalowego. Autorka oma-
wia zatem po kolei:

—ryzyko inwestowania na rynkach kapitalowych,

— analize fundamentalng jako metode oceny pa-
pieréw warto$ciowych,

— analize techniczng papieréw wartosciowych,

— indeksy gieldowe oraz strategie inwestowania
na rynkach kapitalowych,

— kryteria oceny atrakcyjnosci papieréw warto-
Sciowych stosowane w analizie portfelowej,

— konstrukcje i zarzadzanie portfelem papieréw
warto$ciowych,

— portfele inwestycyjne w teorii rynkéw kapi-
talowych,

— rozwdj klasycznej teorii portfela papieréw war-
tosciowych,

— metody pomiaru efektywnosci zarzadzania
portfelem inwestycyjnym.

Konstrukcja ksiazki jest jasna i przyjazna dla czy-
telnikow, ktérymi — jak juz wspomniano — beda za-
pewne gléwnie studenci réznych kierunkéw studiéw
ekonomicznych oraz osoby zawodowo zwigzane z
rynkiem kapitalowym.

,Ekonomia to nie nauki ciste. Nigdy nie moze-
my do konca kontrolowaé zachodzacych w gospodar-
ce procesow” — stwierdzil wiosng 1999 r. Alan Green-
span, 6wczesny szef amerykanskiej Rezerwy Federal-
nej. Z tego tez wzgledu nawet bardzo uwazna lektura
ksigzek poswieconych rynkowi kapitalowemu nie
gwarantuje sukcesu. Niemniej jednak lektura zrecen-
zowanej ksiazki z pewnos$cig zmniejszy ryzyko ponie-
sienia porazki zaréwno w grze gietdowej, jak réwniez
— uwzgledniajac gléwna grupe czytelnikéw nowego
podrecznika — w trakcie egzaminu uniwersyteckiego.
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