Ksiazka , Frontiers of Research in Intra-industry Trade”
stanowi zbiér referatéw na konferencje, w ktérej komi-
tecie naukowym — poza redaktorami catego opracowa-
nia — znalezli sie Markusen (znany m.in. z publikacji
nt. firm wielonarodowych) oraz Grubel, bedacy pionie-
rem badan nad wymiana wewnatrzgateziowa. Gwaran-
cja wysokiej jakosci tworzacych ja tekstow jest nie tyl-
ko sktad owego komitetu, lecz takze nazwiska autoréw,
na czele z wybitnymi znawcami handlu wewnatrzgate-
ziowego (Bernhofen, Greenaway) i innych probleméw z
zakresu ekonomii miedzynarodowej (Jones, Kierzkow-
ski, Venables). Juz rozdziat 1., autorstwa redaktoréw
ksiazki, wprowadzajacy do analizy handlu wewnatrz-
galeziowego (réwnoczesnego eksportu i importu po-
dobnych produktéw pochodzacych z tej samej branzy),
zacheca do lektury.

Rozdziat 2., przygotowany przez Lloyda, jest zna-
komitym opisem kontrowersji wokét problemu handlu
wewnatrzgateziowego. W centrum uwagi autora znaj-
duja sie spory o sposéb agregowania débr i definiowa-
nia przemystu (branzy) oraz metode mierzenia inten-
sywnosci wymiany. Szczeg6lnie interesujacy jest frag-
ment dotyczacy ostatniej z wymienionych kwestii, z
przypisem 3., pokazujacym, jak w r6znym czasie r6zni
autorzy w rézny sposdb dochodzili do podobnych
wnioskdw. Autor pisze o trudnosciach z okresleniem
istoty wymiany wewnatrzgaleziowej, jednak nie podaje
w watpliwo$¢ sensownosci stosowania tego pojecia (o
czym sama my$le dos¢ czesto).

W rozdziale 3. Schmitt i Zhihao Yu stosuja mo-
del Dixita—Stiglitza—Krugmana do objasnienia szyb-
szego wzrostu §wiatowego handlu produktami prze-
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tworzonymi niz §wiatowej produkcji w okresie po-
wojennym. Autorzy twierdza, ze gtéwna przyczyna
takiego stanu jest przeksztalcanie sie débr niehan-
dlowych (non-tradable goods, ktére — z definicji —
nie sa przedmiotem wymiany miedzynarodowej) w
handlowe, m.in. wskutek likwidacji barier handlo-
wych (np. obnizania cel i kosztéw transportu) oraz
ekspansji produkcji o rosnacych korzysciach skali (w
jej przypadku wzrostowi produkcji towarzyszy spa-
dek kosztu jednostkowego). Rozwijaniu wymiany
débr przetworzonych sprzyja ponadto zwiekszenie
miedzynarodowych rezerw i dochodu realnego wie-
lu krajow (bogatsi nabywcy kupuja ich wzglednie
wigcej niz débr podstawowych, a wiasnie te pierw-
sze czesto sa przedmiotem handlu wewnatrzgatezio-
wego). Dodatkowym powodem ekspansji handlu mo-
ga by¢ zjawiska zwiazane z obrotem uszlachetniaja-
cym i innymi formami miedzynarodowej fragmenta-
ryzacji produkcji. Tym razem chodzi o to, ze péipro-
dukty o réznym stopniu przetworzenia wielokrotnie
przekraczaja granice i kazdorazowo sa uwzgledniane
w statystykach handlu.

W rozdziale 4. Bernhofen opisuje wewnatrzgale-
ziowy handel produktami jednorodnymi. Pokazuje, ze
r6znicowanie produktu nie jest konieczne, by stat sie
on przedmiotem wymiany wewnatrzgaleziowej.
Wszystko zalezy bowiem od charakteru rynku. Autor
nawiazuje wiec do idei Brandera (1981), ktéry pokazat,
ze zmonopolizowane branze wytwarzajace w dwéch
krajach identyczny produkt chca po otwarciu gospoda-
rek przeja¢ cze$¢ zyskdéw na rynku zagranicznym i
wchodza tam ze swoim produktem.
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Rozdziat 5., Jonesa, Kierzkowskiego i Leonarda,
rozpoczyna sie krétkim przegladem wynikéw badan nad
handlem wewnatrzgaleziowym. Dominujaca cze$¢ roz-
dziatu zajmuje jednak opis wplywu fragmentaryzacji
produkcji na rozwéj pionowego handlu wewnatrzgate-
ziowego. Autorzy pisza o podziale procesu produkcji na
czesci (production blocks) lokowane w réznych krajach.
Fragmentaryzacji produkcji sprzyjaja tez m.in. deregula-
cja produkcji oraz miedzynarodowa liberalizacja handlu
i przeptywu kapitatu. Fragmentaryzacje produkcji umoz-
liwia doskonalenie form transportu i przesytu informacji
oraz spadek ich kosztu (czyli —bardziej ogélnie — spadek
kosztow transakcyjnych). Jej skutkiem jest optymalne
wykorzystanie przewagi lokalizacji poszczegblnych eta-
péw produkcji i obnizenie kosztu przecietnego. Efektem
ubocznym jest jednak powstawanie dodatkowych kosz-
tow zwiazanych z laczeniem poszczegélnych etapéow w
calos¢ za posrednictwem czynnoéci majacych charakter
ustug (np. transport, koordynacja). Autorzy badaja han-
del wewnatrzgaleziowy zwiazany z fragmentaryzacja
produkcji postugujac sie przyktadami branz, ktérych
produktami handluje sie¢ w ramach NAFTA.

W rozdziale 6. Amiti i Venables badaja wplyw od-
legtosci miedzy partnerami na intensywnos¢ ich wy-
miany wewnatrzgaleziowej. Temat nie jest nowy. Gru-
bel i Lloyd (1975) pisali o wymianie przygranicznej,
Brander i Krugman (1983) pokazywali za$, jak niezero-
wy koszt transportu wptywa na rozmiary handlu pro-
duktami identycznymi pod wzgledem fizycznym. Ami-
ti i Venables wiaza jednak to zagadnienie z modna
obecnie wsréd badaczy teoria lokalizacji (nowa geogra-
fia gospodarcza) i zastanawiaja sie, czy intensywna wy-
miana wewnatrzgaleziowa prowadzona przez kraje sa-
siedzkie jest zastuga niskich kosztéw transportu, czy
raczej podobienstwa preferencji ich mieszkancéow (jak
u Lindera, 1961).

Rozdziat 7. jest kilkunastym chyba znanym mi tek-
stem Briilharta na temat kranicowego handlu wewnatrz-
galeziowego i podstawa do stworzenia kolejnego mier-
nika takiego handlu. Autor argumentuje, ze zmiany w
strukturze handlu sa niedostatecznie uwzgledniane w
popularnych indeksach wymiany wewnatrzgateziowej
(np. w indeksie Grubela-Lloyda). Uniemozliwia to
stwierdzenie, czy struktura gospodarcza kraju zmienia
sie w kierunku charakterystycznym dla panstw uprze-
mystowionych (dominacja branz przetworczych wy-
twarzajacych zré6znicowane produkty bedace przed-
miotem handlu wewnatrzgaleziowego), czy tez nie. W
odniesieniu do korzysci z handlu wewnatrzgateziowe-
go Briilhart pisze o nizszym koszcie dostosowania go-
spodarek do jego prowadzenia niz do udziatu w handlu
miedzygateziowym. Takze to sktania go do przekony-
wania o wyzszosci dynamicznych miernikéw handlu
nad tradycyjnymi (statycznymi). Jednak jego argumen-
tacja pomija znane z literatury rozwazania o wzglednie
wysokim koszcie dostosowan do prowadzenia piono-

wego handlu wewnatrzgaleziowego (zob. np. Czarny,
2002, rozdz. 5), co czyni ja niezbyt przekonujaca.

Rozdziat 8. odwotuje sie do mierzenia handlu we-
whnatrzgaleziowego pionowego (w ktérym uczestnicza
produkty zréznicowane jako$ciowo) oraz poziomego
(produkty zréznicowane pod wzgledem cech pozajako-
sciowych waznych z punktu widzenia nabywcy). Fon-
tagné i Freudenberg analizuja wymiane towarowa w
Europie w latach 1980-1999. Dowodza, ze handel mie-
dzygaleziowy oraz pionowa i pozioma wymiana we-
whnatrzgaleziowa prowadzone sa z zupetnie innych po-
wod6éw i wywoluja odmienne skutki. Ich zdaniem,
wbrew opinii wielu teoretykéw, w handlu wewnatrzga-
teziowym dominuje wymiana pionowa, oparta raczej
na réznicach komparatywnych niz na podobienstwie
struktur gospodarczych. Te cze$¢ pracy uwazam za
szczegblnie interesujaca. Jest tak nie tylko dlatego, ze
zgadzam sie z pogladem o koniecznosci podziatu wy-
miany wewnatrzgaleziowej na mniejsze i precyzyjniej
zdefiniowane strumienie.

W rozdziale 9. Hyun—Hoon Lee i Lloyd opisuja we-
whnatrzgateziowy handel ustugami. Ten rozdzial zastu-
guje na szczegblnie uwazna lekture, poniewaz ustugi
byty do niedawna uznawane za niehandlowe, a w kon-
sekwencji mato jest prac poswieconych tej problematy-
ce. Autorzy analizuja réznice miedzy handlem dobrami
i ustugami. Pokazuja, ze brak publikacji na temat tego
ostatniego wynika w znacznej mierze z niedostatku da-
nych statystycznych. Zwracaja uwage na problemy me-
todologiczne zwiazane z definicja handlu ustugami.
Wywody autoréw dodatkowo uatrakcyjniono przykta-
dami praktycznymi ilustrujacymi poszczegélne rozu-
mowania.

Rozdziat 10., Greenawaya i Milnera, nawiazuje do
modelu Chamberlina — Heckschera — Ohlina, w ktérym
o dwustronnym handlu decyduja zaréwno korzysci
komparatywne, jak i rosnace korzysci skali produkeji
oraz zamilowanie konsumentéw do réznorodnosci na-
bywanych débr. Jest to polaczenie tradycyjnej wizji
handlu, zgodnie z ktéra kraje powinny specjalizowaé
sie w produkcji débr wytwarzanych wzglednie tanio z
powodu przewag komparatywnych, z nowym podej-
Sciem do wymiany traktujacym niedoskonatosci kon-
kurencji jako przyczyne prowadzenia handlu. Autorzy
zgadzaja sie z Fontagné i Freudenbergiem, ze w handlu
wewnatrzgaleziowym dominuje wymiana pionowa
(szczegoblnie ta, ktéra polega na miedzynarodowej wy-
mianie pétproduktéw i wyrobéw finalnych). Pisza, ze
wobec tego koszty dostosowania gospodarek do prowa-
dzenia handlu wewnatrzgaleziowego nie sa tak niskie,
jak twierdza teoretycy, ograniczajacy je do wewnatrzga-
teziowego przestawiania sie z produkcji jednej odmia-
ny na wytwarzanie innej bez potrzeby m.in. przekwali-
fikowania pracownikow.

Bardzo interesujacy rozdziat 11, autorstwa Marku-
sena i Maskusa, traktuje o zwiazku handlu wewnatrzga-



teziowego i zagranicznych inwestycji bezposrednich
(FDI). Zazwyczaj w literaturze te ostatnie wiaze sie z
przeplywem kapitatu, nie za§ z prowadzeniem handlu.
Tutaj autorzy nawiazuja do dyskusji o tym, czy prze-
plywy kapitatu zastepuja handel, czy tez sa wobec nie-
go komplementarne (zob. Mundell, 1957). W tym kon-
tekscie szczegblnie polecam analize handlu wewnatrz
firm wielonarodowych.

Réwniez rozdziat 12. (autorstwa Ekholm) jest po-
Swiecony zaleznosciom miedzy wewnatrzgateziowymi
inwestycjami bezposrednimi oraz handlem wewnatrzga-
teziowym. Postugujac sie przykladem Szwecji, autorka
pokazuje, ze réznice w wyposazeniu krajow w kapitat
negatywnie wplywaja zardwno na wewnatrzgateziowe
wzajemne FDI, jak i na taki dwustronny handel (podob-
na zaleznos¢ dotyczy wyposazenia w kapitat ludzki).

W rozdziale 13. Fukasaku i Kimura przedstawiaja
empiryczna analize wewnatrzgaleziowego handlu pro-
wadzonego w ramach firm wielonarodowych. Postugu-
ja sie danymi dotyczacymi USA i Japonii, co jest — mo-
im zdaniem — uprawnione. Oba kraje naleza bowiem do
Triady, z ktérej pochodzi przyttaczajaca wiekszoé¢ FDI.
Zdaniem autoréw, intensywnos$¢ handlu wewnatrz
firm zalezy od cech branzy i tworzacych ja przedsie-
biorstw. Wewnatrzgateziowy handel w ramach firmy
ma najczesciej charakter wymiany pionowej i stanowi
miedzynarodowa wymiane péiproduktéw o réznym
stopniu przetworzenia oraz débr finalnych.
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Konczacy ksiazke rozdziat 14., autorstwa Grubela,
stanowi nowe spojrzenie na handel wewnatrzgatezio-
wy. Jego przedmiotem jest bowiem wymiana aktywdw.
Takie zakonczenie ksiazki przekonuje Czytelnika, ze
badanie handlu wewnatrzgaleziowego ma przyszlosc.
Pojawiaja sie nowe aspekty analizy tej, nalezacej do ka-
nonu ekonomii miedzynarodowej, problematyki.

Uwazam, ze ta ksiazka jest pasjonujaca. Powinni
po nia siegna¢ wszyscy, ktérzy zajmuja sie badaniem
wspblczesnego handlu miedzynarodowego. Zaintere-
suje ona zaréwno teoretykéw, jak i prowadzacych ana-
lizy empiryczne, poniewaz pokazuje obecny stan badan
nad handlem wewnatrzgateziowym, stanowiacym waz-
na cze$¢ wymiany. Lektura tego opracowania utwier-
dza mnie w przekonaniu, ze pojecie ,handel wewnatrz-
galeziowy” jest bardzo pojemne i konieczna jest dez-
agregacja jego strumieni. W przeciwnym razie trudno
jest bowiem okresli¢, zar6wno teoretycznie, jak i empi-
rycznie, jakie czynniki decyduja o jego rozwoju. Do-
tychczasowe modele stanowia raczej studia przypad-
kéw niz jednolite podejscie teoretyczne. W konsekwen-
cji, niemozliwe sa predykcje dotyczace perspektyw
prowadzenia takiej wymiany oraz jej wptywu na dobro-
byt jej uczestnikéw. Rodzi to niebezpieczenistwo, ze ba-
dania, cho¢ liczne, wcale nie doprowadza do lepszego
zrozumienia rzeczywistej gospodarki.
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